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Baugenehmigungen Im Interview Diversitat
Wie viele 2021 erteilt wurden und Stefan Graf und Peter Krammer Uber Start der Serie: Frauen in der Bau-
warum es zu Verzogerungen kommt die Zukunft des Bauens wirtschaft
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BAUMASSIV! Die Informationsplattform des Fachverbandes der Stein- und keramischen Industrie www.baumassiv.at
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Erwartungen ubertroffen

ie Osterreichische Bauwirtschaft hat
m 2021 ein mehr als lautes Lebenszei- ) e =

chen von sich gegeben. Um satte elf 12 Belzuglenehmlgungen: 14 Im Interview. Leyrer + Graf-CEO
Prozent auf tber 50 Milliarden Euro st der Brut- Wie viele 2021 erteift wurden. Stefan Graf.
toproduktionswert  laut  Branchenradar.com
Marktanalyse geklettert. Natiirlich ist ein guter
Teil dieses Wachstums auf die enorm gestiege-
nen Preise zurlickzufithren. Speziell im Hochbau
haben die Preise um fast zehn Prozent zugelegt.
Diese Preisexplosion liegt vor allem an den Ma-
terialpreisen, die um gut 18 Prozent gestiegen
sind. Damit bleibt laut Studienautor Andreas
Kreutzer vom angesagten Bauboom preisberei-

nigt zwar nicht mehr ganz so viel (ber, im Ge-

gensatz zu Deutschland aber immerhin etwas. EU-Taxonomie Diversitat am Bau 3

Dort wurde im Wohnbau real um ein Prozent
weniger verbaut, im Nicht-Wohnbau sogar um
2,7 Prozent. Nur der Tiefbau ist mit zwei Prozent

Start der Serie »Frauen in der Bauwirt-
schaft«. Plus: Handler Bau-Geschafts-
flihrerin Caroline Palfy im Portréat.

Die Auswirkungen auf die Bau- und
Immobilienwirtschaft in der groBen
Report-Ubersicht.

im Plus. Hierzulande wuchs die reale Bauleistung
sowohl im Wohnbau als auch im Tiefbau um
etwa zwei Prozent und im Nicht-Wohnbau um
rund vier Prozent.

Inside. Neuigkeiten und
Kommentare aus der Branche

Die Besten der Branche. Die grof3e

Das war 2021. Sechs Produktgrup-
pen in der groBen Report-Analyse

Kooperation. Schock steigt bei

Was in diesem Umfeld moglich war, zeigt die

, . ) g - g. 6 Market-Studie 48 Robotic Eyes ein — die Hintergrinde
Strabag, die von ihrem eigenen Ergebnis sicht-
lich Uberrascht i§t _Und ihre Erwajungen laufend Fragen an die Politik. Leonore Im Interview. Die neue ib data-
nach oben korrigieren muss. Die EBIT-Marge Gewessler Uiber hohe Energiepreise Geschéftsfihrerin Monika lig
wird auf sechs Prozent steigen und der Auftrags-
bestand um stolze 22 Prozent auf 22.5 Milliar- 24 Im Interview. Strabag-Vorstand Peter 54 Best of Immobilien. Nationale und
den Euro. Die Leistung wird von 15,4 Milliarden Krammer internationale Vorzeigeprojekte
Egro auf 16,1 M'”'arden Euro zulegen. 202? Logistik. Wie Baustellen ¢konomi- Firmennews. Neues aus den
will man sogar die Rekordmarke von 2019 mit scher und 6kologischer werden Unternehmen
16,6 Milliarden Euro ins Visier nehmen. Dafiir
braucht es ein gutes wirtschaftliches Umfeld, die 34 Im Interview. Josef Kurz und Chris- 62 Kommentar. Guter Schallschutz
richtige Strategie und... eine Portion Gliick, wie tian Hellerschmied, Sequello lohnt sich
Vorstand Peter Krammer im Interview einrdumt.
Mehr dazu ab Seite 24

<< IMPRESSUM

Inwieweit die EU-Taxonomie das wirtschaftliche
Umfeld beeinflussen und verdndern wird, ist ak-
tuell Gegenstand vieler Diskussion. Gemeinsam
mit Niederhuber & Partner Rechtsanwalte haben
wir deshalb eine erste groBe Ubersicht iiber die
Auswirkungen auf die Bau- und Immobilienwirt-
schaft erstellt. Die Details dazu finden Sie ab
Seite 16.
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Neue Konzernsprecherin
Marianne Jakl

Ab 1.3.2022 (bernimmt Marian-
ne Jakl die Leitung der Konzern-
kommunikation der Strabag von
Diana Neumiiller-Klein und zeich-
net kiinftig fiir die gesamte interne
und externe Kommunikation inklu-
sive Investor Relations, Corporate
Governance sowie Marketing ver-
antwortlich.

Neuer Sprecher
Lukas Schleritzko

Lukas Schleritzko ist der neue
Sprecher von Beton Dialog Oster-
reich und verantwortet in dieser
Funktion samtliche Presse- und
Marketingagenden. Die Plattform
ist ein Zusammenschluss der 6s-
terreichischen Zementindustrie,
der Beton- und Fertigteilhersteller
sowie der Transportbetonbranche

rd

Neue Leitung
Michael Wardian

Seite Jahresbeginn wird die Hof-
mann Holding GmbH — ausflih-
rende Gesellschaft der Kirchdorfer
Gruppe — von zwei Geschéaftsfiin-
rern gelenkt. Neben Erich Fromm-
wald, der seit 2004 die Gruppe als
Alleingeschaftsfiihrer leitet, wurde
Michael Wardian als zweiter Ge-
schéftsflihrer nominiert.
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Matthias Uhl (0.) und Patrick Theis besiegeln die neue Partnerschaft.

Die Werkbank IT
GmbH ist jetzt Teil von
Drees & Sommer

Seit 1. Januar 2022 gehort das IT-Unternehmen »Die
Werkbank IT GmbH« mit Sitz in Wien in Form einer hun-
dertprozentigen Beteiligung zur Drees & Sommer SE.
Drees & Sommer will damit seine digitale Kompetenz
weiter ausbauen.

bieter hochwertiger BIM-Losungen fiir Architekten, Pla-
ner und die Baustoffindustrie insbesondere im DACH-
Raum etabliert.

Gemeinsam mit dem Tochterunternehmen »Next IT Services«in
Sofia bietet Die Werkbank Losungen zur Digitalisierung von Pro-
zessen im Planen, Bauen und Betreiben von Gebauden. Das Pro-
dukt »BIM & More« beispielsweise bietet Planern als BIM-Plugin
Zugriff auf tagesaktuelle Produktinformationen von Herstellern.

Die Werkbank IT GmbH wird kiinftig unter der Fiihrung des
langjahrigen Geschaftsfiihrers Matthias Uhl und Drees & Sommer-
Partner Patrick Theis sein Produktportfolio wie bisher weiterent-
wickeln und eigenstandig am Markt platzieren.

Drees & Sommer und Die Werkbank hatten schon bisher eng zu-
sammengearbeitet. Aus dieser Zusammenarbeit ist etwa in den
vergangenen eineinhalb Jahren die gemeinsame Konfigurator-
Plattform v.create entstanden. Mit dem Tool konnen Kunden pro-
duktiv Biiroflachen konfigurieren und virtuell begehen. [ |

m ie Werkbank hat sich in den vergangenen Jahren als An-

news
in kurze

STRABAG
Auf Rekordkurs

DIE PRODUKTIONSLEISTUNG
der Strabag wird 2021 bei
rund 16,1 Mrd. Euro und
damit deutlich tiber dem Vor-
jahr (15,4 Mrd. Euro) liegen.
Der Auftragsbestand legte
um 22 % auf 22,5 Mrd. Euro
zu und die prognostizierte
EBIT-Marge wird deutlich
lbertroffen und nahe 6 %
liegen. 2022 soll die Leistung
an das Rekordjahr 2019
(16,6 Mrd. Euro) anschlieBen
und die EBIT-Marge bei 4 %
liegen. Wie es zu diesen er-
freulichen Zahlen gekommen
ist, erklart Vorstand Peter
Krammer im groBen Report-
Interview ab Seite 24.

INFO-TECHNO BAUDATEN-
BANK

Gute Stimmung

LAUT AKTUELLEM Bauba-
rometer der Info-Techno
Baudatenbank erwarteten
zu Jahresbeginn 2021 (iber
47 % der Befragten eine
positive Entwicklung, nur
25,1 % Riickgange. Noch
besser wurde die Stimmung
zur Jahresmitte 2021 mit
liber 58 %, die sich positiv
aussprachen und nur noch
17,5 %, die von einer negati-
ven Tendenz ausgingen. Das
All-time-high im Jahre 2018,
in dem sich 69,1 % der
Befragten optimistisch zeig-
ten, ist zwar noch ein Stiick
entfernt, die Kurve geht aber
klar nach oben. Und die
aktuellen Zahlen zu Jahres-
beginn 2022 bestatigen das
hohe Niveau. Fast 57 % der
Unternehmen schétzen die
Entwicklung der Bauwirt-
schaft in den nichsten zwolf
Monaten positiv ein, 25,9 %
gehen von einer unveran-
derten Lage aus, nur 17 %
rechnen mit Riickgangen.

Fotos: STRABAG, Postl
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Durchwachsene!

Jahresbeginn

Einen mebhr als verhaltenen Startin das Bor-
sejahr 2022 legten die in Wien gelisteten
Titel der Bau- und Immobilienbranche hin. Im

Immofinanz und Warimpex ein Plus verzeich-
nen. Herbe Verluste gab es fiir Palfinger und
Porr. Ebenfalls ins Minus rutschten UBM, CA

Janner konnten lediglich die S Immo, Strabag, | Immo und Wienerberger. |
Rang Unternehmen 30.12.2021 31.01.2022 Performance
1 S Immo 21,75 € 22,75 € 4,60 %
2 Strabag 36,65 € 38,05 € 3,82%
3 Immofinanz 22,54 € 23,02 € 2,13 %
4 Warimpex 1,12 € 1,13 € 0,89 %
5 Wienerberger 32,34 € 31,98 € -1,11%
6 CA Immo 33,00 € 32,35 € -1,97 %
7 UBM Development 43,30 € 42,20 € -2,54 %
8 Porr 13,74 € 12,56 € -8,59 %
Palfinger 34,40 € 30,30 €

404,17 €

406,76 €

Die Zentrale der Dach und Wand Gmbh in Eberstalzell ist ab sofort in danischen Handen.

Dach & Wand

Handels

GmbH verkauft

Die Eternit Osterreich GmbH verkauft ihre Tochter Dach und Wand
Handels GmbH an die danische STARK Group.

iteinem Umsatz von mehr als 135 Mio.

Euro zahlt die Dach und Wand Han-
dels GmbH zu den fithrenden Baustoffthand-
lern Osterreichs und ist mit seinen 150 Mit-
arbeiterinnen und Mitarbeitern laut eigenen
Angaben Marktfithrer im Bereich Dachfach-
handel.

»In den vergangenen Jahren ist es uns ge-
lungen, die Dach und Wand zum Branchen-
fiihrer zu entwickeln und mit sieben moder-
nen Standorten ein Osterreichweit flichen-
deckendes Angebot fiir Gewerbebetriebe in
den Bereichen Dach und Fassade bereitzu-

stellen. Jetzt ergibt sich mit dem Verkaufeine
Win-Win-Situation fiir alle Beteiligten«, so
die Eternit Geschaftsfithrer Robert Pramen-
dorfer und Hans-Jorg Kasper tiber die Hin-
tergriinde.

Mit diesem Schritt will sich Eternit kiinf-
tig noch mehr auf sein Kerngeschift, die
Herstellung von Produkten fiir die Geb4u-
dehiille konzentrieren.

Uber die finanziellen und rechtlichen
Details der Transaktion wurde Stillschwei-
gen vereinbart. |
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_ BIMFUR
OSTERREICH

Vom Marktfuhrer
fUr Bausoftware

www.success-x.at

Hungerburgbahn
Foto:
Gunther Egger
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wischen Mai und September
E 2021 fihrte das Linzer Market In-

stitut zum zweiten Mal einen
Markttest fiir die heimische Bauwirtschaft
durch. Fiir sechs Einzelstudien in den Pro-
duktgruppen »Verputze/Fassaden & Tro-
ckenbau«, »Dammmaterialien«, »Dach-
deckmaterialien«, »Bauelemente«, »Ka-
minsysteme« und »Ziegel/ Wandsysteme«
wurden 100 Baumeister*innen nach den
Leistungen der Hersteller und Lieferanten
bei Produkten und Service gefragt - von der
Beliebtheit der Unternehmen und deren
Produkten beim Endkunden, der Qualitét
der Produkte und Leistungen, der Innova-
tionskraft und dem Preis-Leistungs-Ver-
hiltnis bis zu Service, Marketingaktivititen
und der Reklamations- und Retourenab-
wicklung. Insgesamt wurden 72 Unterneh-
men unter die Lupe genommen.

Die drei besten einer jeden Kategorie
wurden vom Market Institut mit dem Qua-
lity Award ausgezeichnet. Legt man alle
Einzelstudien iibereinander, heif3t der Ge-
samtsieger Wienerberger, gefolgt von Bau-
mit und Schiedel. Diese drei sind auch die
einzigen Unternehmen, die ihren Katego-

Die Einzelergebnisse

riesieg vom Vorjahr wiederholen konnten.
In allen anderen Kategorien gab es neue Ge-
winner.

Der Bau & Immobilien Report zeigt die
Top 10 des Gesamtrankings und die Top 3
jeder Kategorie. |

Gesamtranking: Top 10

Wienerberger (132)
Baumit (123)
Schiedel (92)

Réfix (70)
Domoferm (59)

Sto (54)

Kunex (47)
Gaulhofer (40)
Austrotherm (38)
Eternit (38)

© 0O N O C1 A OWON =
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Quelle: Market Institut; n = 100 Baumeisterinterviews; * erreichte Punkizahl

Tipp: Die Studien mit den Einzelergebnis-
sen und einer umfassenden Analyse sind
zum Preis von 3.990 Euro (exkl. Mwst.) beim
Linzer Market Institut erhaltlich.

www.market.at

m Unternehmen (*) Produktgruppe

Ziegel/Wandsystem
Verputze/Fassaden & Trockenbau
Kaminsystem

Ddmmmaterialien

Bauelemente

Ddmmmaterialien

Bauelemente

Bauelemente

Ddmmmaterialien

Dachdeckmaterialien

Verputze/ Bau- Dachdeck- Damm- Kamin- Ziegel/
Fassade & Trockenbau | elemente materialien materialien systeme Wandsysteme

Baumit (123) Domoferm (59)  Eternit (38) Rofix (70)
2 Sto(36) Kunex (47) Wienerberger (35) Sto (54)
3 Rofix (29) Gaulhofer (40)  Prefa (34) Austrotherm (38)

Quelle: Market Institut; n = 100 Baumeisterinterviews; * erreichte Punkizahl; **
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Zu geringe Basis flir weitere Bewertungen

Schiedel (92) Wienerberger (132)
Rohrkamin (26) Oberndorfer (22)
- Leitl (20)

Fotos: iStock



Ganz in Bau-Sozialpartnermanier
gemeinsam den Blick nach vorne richten

Es ist weiterhin ein katastrophales Bild, das die Bundesregierung in der Pandemiebe-
kdmpfung bietet. Man (iberbietet sich fast im Tagestakt mit neuen MalBnahmen, Verspre-
chungen und Argumentationen, die sich oft gegenseitig widersprechen. 0b diese Glosse
Liberhaupt noch aktuell ist, wenn sie erscheint — keiner kann das sagen.

»Nun droht
auch noch ein
Ende der Gratis-
tests, die gerade im
beruflichen Umfeld
unverzichtbar

kungsvolle Impfanreize
zu setzen. Auch mit der

KOMMENTAR VON ABG. Z. NR JOSEF MUCHITSCH, GBH-Bundesvorsitzender

gal, was gerade aktuell ist, zuriick
E bleibt eine zunehmend fassungslose

Bevdlkerung sowie Beschéftigte und
Wirtschaftstreibende, die sich schlicht nicht
mehr auskennen, was jetzt wann und fiir wen
gilt. Erstam 20. Janner wurde ein Impfpflicht-
Gesetz beschlossen, dem ich meine Zustim-
mung im Nationalrat verweigert habe, ja ver-
weigern musste, denn obwohl ich selbst
dreimal geimpft bin und die Impfung als bestes
Mittel gegen Corona Klar befiirworte, bleiben
meine Bedenken und Zweifel zu diesem Ge-
setz bei der Zuverlassigkeit, der Durchfiihrbar-
keit, der Rechtmé@Bigkeit und der Sinnhaftigkeit
mehr denn je bestehen. Immer mehr Verant-
wortliche sehen das mittlerweile dhnlich. Laut

Gesetz gilt ab 15. Mérz allgemein die 2G-Re-
gel, am Arbeitsplatz jedoch die 3G-Regel. In
der Praxis bedeutet das, bei Kontrollen auf dem
Weg zur Arbeit erhalten Arbeitnehmer*innen
eine Strafanzeige und am Arbeitsplatz nicht.
Das wére allein schon >Rohrkrepierer< genug.
Jetzt wird diskutiert, ob man sich als Nicht-
Geimpfte*r fiir die Arbeit kostenpflichtig testen
muss, gleichzeitig mehren sich aber die Anzei-
chen, dass die Regierung in Kiirze die 3G-Re-
geln vollstindig aufheben will. Ich frage mich,
warum dann dieses Impfpflicht-Gesetz (iber-
haupt notwendig war, das mit jeder weiteren
MaBnahme der Regierung konterkariert wird.
Die Verantwortlichen haben es dariiber hinaus
in keiner Phase der Pandemie geschafft, wir-

Impflotterie ist die Regie-
rung in einem Strudel der
Selbstiiberschatzung und Inkom-
petenz gescheitert. Es bleibt zu hoffen, dass
nun von den 1,2 Milliarden Euro aus der ab-
gesagten Impflotterie auch Mittel in eine ech-
te Aufkldrungskampagne investiert werden.
Das Impfpflicht-Gesetz hat durch seine
vielen Probleme der notwendigen Steigerung
der Impfrate mehr geschadet als geholfen.
Unser gemeinsamer Blick muss jetzt aber
nach vorne gerichtet sein. Wir miissen uns
gemeinsam bestmaglich Gber Aufklarung und
Bewusstseinsbildung auf den Herbst vorbe-
reiten.
Packen wir es gemeinsam an und been-

sind.«

den endlich diese Pandemie. |

4

/W Gutes Klima. Gutes Leben.

Andreas Jdager
LsKlimaexperte

VWann, wenn

nicht jetzt:

Reste verwerten
statt wegwerfen.

Ob Lebensmittel oder Dammstoffe: Rohstoffe sind zu
schade, um verschwendet zu werden. Deshalb sorgen
wir mit langlebigen, recycelbaren Austrotherm XPS®
Dammstoffen fur Klimaschutz made in Austria. Das
Prinzip: Was nicht verbaut wird, wird gesammelt und
wandert zurlck in die Produktion! Und wenn Sie wollen,
holen wir den Verschnitt sogar direkt bei lhnen ab.

austrotherm.com

Vs 4
AUSTROTHERM
;F &V

Dammstoffe



WAS MEINUNG IST UND WER POSITION BEZIEHT

Jrmirmeriar

Energie 2022

Wenn der Idealismus an der Realitat zerbricht

Der Ausbau von heimischen, erneuerbaren Energieformen muss Prioritat haben. Bis
die grune Energie den gesamten Bedarf decken kann, wird aber noch viel Wasser
die Donau hinunterflief3en. Deshalb braucht es Bruckentechnologien, um weitere
Preisexplosionen und Versorgungslucken zu verhindern.

»Die hohen Ener-
giepreise fiihren
dazu, dass ener-
gieintensive An-
lagen abgedreht,

Produktionen
gedrosselt und der

Mitarbeiterstand

reduziert werden.«

Dr. Andreas Pfeiler,
Geschaftsfiihrer
Fachverband
Steine-Keramik

»Realismus.
Fir den flachen-
deckenden Einsatz
von gruner Ener-
gieist es zu frih.«
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er Gaspreisindex hat sich seit Janner 2021
m etwa versiebenfacht, der Strompreisindexim

selben Zeitraum mehr als verdoppelt! Die
steigenden Energiekosten bringen sowohl die privaten
Haushalte als auch die Unternehmen gehoérig ins
Schwitzen. Betroffen sind energieintensive Unterneh-
men wie auch jene Unternehmen, die auf die Selbstre-
gulierung der Mérkte gesetzt haben und ihre Energie-
versorgung {iber kurzfristige Einkdufe iber die euro-
paischen Energieborsen sicherstellen. Erste Konse-
quenzen sind vielerorts bereits zu spiiren. Energiein-
tensive Anlagen werden abgedreht, Produktionen ge-
drosselt und der Mitarbeiterstand reduziert. Und das
in Zeiten wirtschaftlicher Hochkonjunktur!

>>Energiewende braucht Zeit <<

Der aktuelle Energiepreisschock fithrt uns sehr
eindringlich vor Augen, dass wir einerseits immer
noch in hohem Mafle von auflereuropdischen Ener-
giequellen und dadurch auch von geopolitischen Pro-
zessen abhingig sind. Andererseits miissen wir uns
eingestehen, dass die Energiewende nicht im von der
Umweltpolitik vorgegebenen Zeitraum abgefriih-
stiickt ist. Dass der Ausbau von heimischen, erneuer-
baren Energieformen Prioritdt haben muss, ist wohl
selbstverstandlich. Aber bleiben wir in der Realitit,
der Strombedarfin Osterreich wiirde sich zumindest

verdoppeln, wiirde man alle Industrieprozesse auf Er-
neuerbare umstellen. Wer stellt diese erneuerbaren
Energiemengen zur Verfiigung?

>>Versorgungsliicke droht <<

Das Versprechen der Politik, dass der Ausbau der
erneuerbaren Energien das Angebot an verfiigbarer
griiner Energie sichern wiirde, ist bisher nicht einge-
treten. Im Gegenteil, bereits 2030 besteht eine riesige
Versorgungsliicke. Dass die Energiepreise aufgrund
breiter verfiigbarer Technologien gekoppelt an ein
stabiles Angebot fallen wiirden, hat sich ebenso noch
nicht bewahrheitet. Wer das nicht glaubt, moge seine
nichste Haushaltsrechnung seines Energieversorgers
abwarten, wobei empfohlen wird sich vorher hinzu-
setzen.

>>Briickentechnologie nétig <<

Der Idealismus einer unabhéngigen Versorgung
unserer Gesellschaft mit griiner Energie ist derzeit
weit weg von der Realitit. Es ist schlichtweg zu friih.
Wir brauchen daher weiterhin bisherige Energiefor-
men als Briickentechnologie sowie das politische Be-
kenntnis dazu. Andernfalls droht Energiearmut in
weiten Teilen unserer Bevolkerung. Und dann ist die
Frage nach dem Energietriger vermutlich die letzte,
die wir uns stellen. |

Fotos: FV Steine-Keramik - Wolff, iStock



Die Bauwirtschaft im DACH-Raum

In Osterreich, Deutschland und der Schweiz ist die Bauwirtschaft im Jahr 2021 vor allem aufgrund stark

steigender Preise deutlich gewachsen. Wihrend in der Schweiz und Osterreich auch preisbereinigt ein Plus
tibrig bleibt, wurde in Deutschland im Hochbau real weniger verbaut als im Jahr davor. Zu diesem Ergebnis
kommen aktuelle Studien von Branchenradar.com Marktanalyse.

Laut aktuellem Branchenradar »Bauwirt-
schaft in Osterreich« legte der Baupro-
duktionswert gegeniiber dem Vorjahr um
11 % auf rund 50,9 Milliarden Euro zu. Im
Jahresabstand wuchs die Bauproduktion im
Wohnbau um 11,9 % auf 23,9 Milliarden Eu-
ro, im Nicht-Wohnbau um 13,7 % auf 17,9
Milliarden Euro und im Tiefbau um 4,3 % auf
9,1 Milliarden Euro.

Allerdings war das substanzielle Wachs-
tum primér auf rasch steigende Preise zu-
rickzufiihren. Speziell im Hochbau stiegen
die Preise tiberaus kraftig um 9,8 Prozent ge-
geniiber dem Vorjahr. »Preisbereinigt blieb
damit vom angesagten Bauboom nicht mehr
ganz so viel iibrigg, sagt Studienautor An-
dreas Kreutzer. Im Vergleich zum Vorjahr
wuchs die reale Bauleistung im Wohnbau

und im Tiefbau um etwa zwei Prozent und
im Nicht-Wohnbau um rund vier Prozent.

Dass die Preise speziell im Hochbau
rasch stiegen, liegt vor allem an den massiv
steigenden Materialpreisen. Gegeniiber 2020
kam es hier zu einem Anstieg um gut acht-
zehn Prozent.

>>Deutschland & Schweiz <<

Auch in Deutschland schaut die Situati-
on mit einem Plus von 6,9 % auf 424 Milli-
arden Euro auf den ersten Blick gut aus. Al-
lerdings war dieses Wachstum ausschlieflich
auf die steigenden Preise zuriickzufiihren.
Im Hochbau erhohten sich im Jahr 2021 die
Baupreise um 8 % und im Tiefbau um 3,7 %.
Preisbereinigt wuchs damit nur die Bauleis-
tung im Tiefbau um rund 2 %. Im Wohnbau

wurde real um knapp 1 % weniger verbaut
als 2020, im Nicht-Wohnbau lag das Minus
sogar bei 2,7 %.

Auch die Schweizer Bau-
wirtschaft hat sich erholt.

Der Aufschwungin der Schweiz fiel kraf-
tiger aus als von vielen vermutet wurde. Der
Bauproduktionswert erhdhte sich um 4,8 %
aufrund 73,3 Milliarden Schweizer Franken.
Obwohl auch in der Schweiz die Preise fiir
Baumaterial auf breiter Front stiegen, zogen
die Baupreise laut Branchenradar.com im
Jahresabstand lediglich um 2,5 % an. Damit
wuchs der Markt nicht nur nominal, sondern
auch preisbereinigt signifikant um 2,3 %. Wl

Entwicklung des Bruttoproduktionswerts in Osterreich, Deutschland und der Schweiz

A

Osterreich 42,6 Mrd. € (+7,3%)
Deutschland 350,0 Mrd. € (+6,8 %)
Schweiz 67,1 Mrd. € (-2,1 %)

Quelle: Branchenradar.com Marktanalyse

45,1 Mrd. € (+5,7 %)
378,5 Mrd. € (+8,1 %)
66,7 Mrd. € (0,5 %)

45,8 Mrd. € (+1,6 %)
396,6 Mrd. € (+4,3 %)
66,6 Mrd. € (0,1 %)

50,9 Mrd. € (+11 %)
424,0 Mrd. € (+6,9 %)
69,9 Mrd. € (+4,8 %)
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FRAGEN AN DIE POLITIK

In der Rubrik »Fragen an die Politik« haben Vertreter*innen der Bau- und Immobi-
lienwirtschaft die Moglichkeit, konkrete Fragen an Spitzenpolitiker*innen zu richten.
—* @ In der aktuellen Ausgabe kommt die Frage von Werner Schotter, Prokurist und Com-

mercial Manager URSA Dammsysteme Austria GmbH. Gerichtet wurde sie an Kli-
maschutzministerin Leonore Gewessler.

Werner Schotter, Prokurist und
01 Commercial Manager URSA
Dammsysteme Austria GmbH:

»Die Hiobsbotschaften, dass Energie immer
weniger und durch den vermehrten Stromim-
port teurer wird, scheinen heutzutage real zu
werden. Gleichzeitig hat sich Osterreich als Ziel
gesetzt, bis 2030 zu 100 Prozent mit Strom
aus heimischen erneuerbaren Energietrdgern
versorgt zu werden. Welche konkreten, realis-
tischen Schritte wird das Bundesministerium
setzen, um dieses ambitionierte Vorhaben beim
steigenden Energieverbrauch umzusetzen?«

02 - 2022 WWW.REPORT.AT

Leonore Gewessler,
02 Klimaschutzministerin:

»Mit dem Erneuerbaren-Aushau-Gesetz haben wir den gesetzlichen Rahmen ge-
schaffen, um unser Land zu 100 Prozent mit erneuerbarem und sauberem Strom
zu versorgen. So werden wir dafiir sorgen, dass Osterreich 2030 den bis dahin
steigenden Strombedarf vollstdndig aus erneuerbaren Energiequellen decken
kann. Wir bauen 27 Terrawattstunden zu — mit Windkraft und Photovoltaik sowie
Wasserkraft und Biomasse. Wir investieren bis 2030 insgesamt zehn Milliarden
Euro in den Ausbau der Erneuerbaren und lésen damit Gesamtinvestitionen von
rund 30 Milliarden aus. Zudem werden wir durch diesen massiven Ausbau von
erneuerbaren Energien ein Stiick weit wieder unabhangiger von fossilen Impor-
ten, die fir die steigenden Strompreise hauptverantwortlich sind. Gemeinsam
mit einer Steigerung der Energieeffizienz in allen Bereichen wird das dazu bei-
tragen, dass wir unsere Klimaschutzziele erreichen und auch dazu, dass wir die
wirtschaftlichen Chancen dieser Transformation noch wesentlich besser nutzen
konnen. Dort wo Wind oder Sonne durch mdgliche tagesspezifische Schwankun-
gen ausbleiben sollten, ist es erfreulicherweise so, dass etwaige Llicken tber
gespeicherte Energie abgedeckt werden konnen. Sei es ein Pumpspeicher, In-
dustrieflexibilitat, Batterien oder auch wertvolles griines Gas.«

Fotos: iStock, URSA Dammsysteme
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Antrag genehmigt

Antrage auf Baugenehmigungen 36 24 85 47 78
Erteilte Baugenehmigungen 36 23 88 44 69
Antrage auf Baugenehmigungen 205 161 245 164 222
Erteilte Baugenehmigungen 196 180 218 149 151
Antrage auf Baugenehmigungen 40 50 55 60 53
Erteilte Baugenehmigungen 40 50 55 60 53
Antrage auf Baugenehmigungen 392 399 397 434 437
Erteilte Baugenehmigungen 378 359 370 392 406
Antrage auf Baugenehmigungen 78 53 61 49 72
Erteilte Baugenehmigungen 78 53 61 48 71

Antrage auf Baugenehmigungen 189 188 202 163 226
Erteilte Baugenehmigungen 144 180 203 158 208

* Ohne konkrete Zahlen zu nennen, hélt das Referat flir Baurecht fest, dass »seit Beginn der Coronapandemie
nicht weniger Baugenehmigungen erteilt wurden als in den Jahren davore,

Antrage auf Baugenehmigungen 628 559 539 639 520
Erteilte Baugenehmigungen k.A* k.A* k.A* k.A* k.A*
Antrage auf Baugenehmigungen 263 231 284 277 342
Erteilte Baugenehmigungen 253 240 269 276 326

Antriage auf Baugenehmigungen 569 608 649 603 700
Erteilte Baugenehmigungen 560 564 570 554 661

* Eine Statistik tber ertellte Baugenehmigungen wird nicht gefunrt. Aber rund 99% der eingereichten Projekte
werden laut Bauamt »aufgrund intensiver Vorbesprechung positiv beurteilt«.

Antrage auf Baugenehmigungen 101 110 114 111 132
Erteilte Baugenehmigungen k.A* k.A* k.A* k.A* k.A*
Antrige auf Baugenehmigungen k.A* k.A* k.A* 438 410
Erteilte Baugenehmigungen 422 377 412 399 438
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Es ist eine der grof3en Sorgen
der Bauwirtschaft: Baugenehmi-
gungen, die pandemiebedingt
nicht oder nur verzogert erteilt
werden und so die Baukonjunk-
tur kunstlich abwirgen. Eine
Erhebung des Bau & Immobilien
Report unter 18 Stadten und
Gemeinden unterschiedlicher
GroRe in ganz Osterreich kann
leichte Entwarnung geben.

VON BERND AFFENZELLER

ie ein Damoklesschwert hingt
. das Thema der nicht erteilten Bau-

genehmigungen tiber der Baubran-
che. Die Sorge, dass geplante Bauvorhaben
nur deshalb ins Stocken geraten, weil Geneh-
migungsverfahren ausgesetzt und Verhand-
lungen zu den eingereichten Verfahren nicht
ausgeschrieben bzw. abgesagt werden, ist seit
Beginn der Coronapandemie grof3. Nicht
wenige Branchenvertreter*innen sehen dar-
in neben dem Fachkriftemangel, der Roh-
stoftknappheit und den Preisanstiegen der
letzten Monate eine der stirksten Konjunk-
turbremsen fir die Bauwirtschaft. Zu gut
sind die mahnenden Worte der Vereinigung
Osterreichischer Projektentwickler VOPE
kurznach dem Ausbruch der Coronakrise in
Erinnerung, dass Bauvorhaben mit einem
Volumen von 25 Milliarden Euro mangels
behordlicher Erledigung auf Eis liegen wiir-
den.

>>Leichte Entwarnung <<

Eine stichprobenartige Erhebung des
Bau & Immobilien Report unter 18 Stadten
und Gemeinden unterschiedlicher Gro-
Be in ganz Osterreich liefert keinen Grund
fiir iibertriebene Sorge. Zwar gab es 2020
tatsichlich in einigen Kommunen leichte
Riickginge bei den erteilten Baugenehmi-
gungen, diese konnten in den meisten Féllen
aber 2021 kompensiert werden. In Summe
wurden 2021 in den abgefragten Stadte und
Gemeinden um knapp zehn Prozent mehr
Baugenehmigungen erteilt als 2020 und um
knapp sieben Prozent mehr als 2019. Ent-
sprechend auch der Tenor, dass die Corona-
krise auf die Erteilung von Baugenehmigun-
gen keinen Einfluss hat. » Abgesehen vom
ersten Lockdown, in welchem keine Bau-
verhandlungen stattgefunden haben, gibt
es fiir uns schon seit ldngerer Zeit de facto
keine Einschriankungen mehr, da die Durch-
fihrung der Verhandlungen bei Einhaltung
entsprechender Sicherheitsmafinahmen
wie Abstand und Maskenpflicht problemlos

Foto: iStock
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oglich ist. Auch bei Bauverfahren mit vie-
Jahr 2017 2018 2019 2020 2021 mog
| | 207 | 20 | 2019 | 2020 | 2021 e

“Noch keine finalen Daten verfiigbar, enwartet werden ahnliche Zahlen wie 2020. ganisatorischen Mafinahmen treffen«, heif3t
es etwa aus Bad Radkersburg. Auch Landes-
hauptstddte wie Klagenfurt, Innsbruck oder
Erteilte Baugenehmigungen k.A. 118 183 197 K.A* St. Polten melden keine spiirbaren Auswir-
kungen oder Hiirden, was unter anderem am
verstirkten Einsatz von digitalen Moglichki-

Antrage auf Baugenehmigungen k.A. 118 183 197 k.A*

Antrége auf Baugenehmigungen 87 71 82 77 66 ten speziell in Zeiten von Lockdowns liegt.
. . »Durch die digitale Abwicklung des Infor-
Erteilte Baugenehmigungen 86 67 81 76 61 mationsverfahrens wird gewdhrleistet, dass

jede Partei des Verfahrens rechtzeitig in die
Projektunterlagen Einsicht nehmen kann,
Antrage auf Baugenehmigungen 39 33 46 48 50 ohne das Amt betreten zu miissen«, erklart
Erteilte Baugenehmigungen 39 33 46 48 46 etwa qie St. Poltener Baup?lizei.. Neuerungen
wie diese werden voraussichtlich auch nach
Corona beibehalten werden, da es »eine we-
sentliche Verfahrenserleichterung fiir saimt-
liche Beteiligte darstellt. Unterlagen konnen
Erteilte Baugenehmigungen 78 102 115 128 134 in Ruhe von zu Hause aus und jederzeit be-
gutachtet werden. AufSerdem wird der Perso-
nenandrang im Amtsgebaude zu Stof3zeiten,

Antrdge auf Baugenehmigungen 84 109 130 139 154

Antrige auf Baugenehmigungen ~ k.A. 248 554 553 686 wenn sich gleichzeitig mehrere Projekte im
Informationsstatus befinden, verhindert.«
Erteilte Baugenehmigungen k.A. 173 481 567 639
>>Griinde fiir Verzégerungen <<
Einigkeit herrscht in den Osterreichi-
Antréage auf Baugenehmigungen 123 140 180 153 174 schen Kommunen dariiber, dass auch in Zei-
" ; ten einer Pandemie die hdufigsten Griinde
Antrége auf Baugenehmigungen 99 114 144 124 145 fiir Verzogerungen im Verfahren Fehler in 13
*Zwdlf Gemeinden mit ca. 33.000 Enwohner*innen. der Planung und unvollstindige Unterla-
. ) gen sind. Eine Entwicklung, die durch Coro-
Antrége auf Baugenehmigungen 603 621 632 571 613 na anscheinend noch verstirkt wurde. »Das
Antrige auf Baugenehmigungen 585 598 622 555 524 Einreichwesen selbst hat eine unbefriedi-

gende Entwicklung genommen, die bereits
vor der Pandemie ersichtlich war, indem oft
mangelhafte Einreichungen seitens der Pro-
Jahr 2019 2020 2021 jektwerber selbst erfolgten und von diesen

Erteilte Baugenehmigungen 3,680 3578 3.932 gewtinschte Anderungen wahrend des be-
reits eingeleiteten Bauverfahrens bertick-

Z4hlt man alle erteilten Baugenehmigungen der Kommunen mit vollstandigem Datensatz zusammen, ~ sichtigt werden mussten, was erneute recht-
zeigt sich, dass die Baugenehmigungen 2020 fast auf dem Niveau von 2019 waren. 2021 gab es liche und sachverstindige Begutachtungen
nicht nur gegentiber 2020 einen Anstieg von knapp 10 %, sondern auch um 6,8 % gegeniiber 2019. zur Folge hatte«, heifit es aus Linz. [ |

Fazit: Zahlenspiele
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INTERVIEW

Von Bernd Affenzeller

Report: 2021 hat die Baubranche ge-
boomt wie selten zuvor. Themen wie Materi-
almangel, Rohstoffknappheit und die damit
verbundenen Preissteigerungen haben die
Stimmung aber doch deutlich getriibt. Wie
ist 2021 fiir Leyrer + Graf gelaufen?

Stefan Graf: Die finalen Zahlen liegen
noch nicht vor, aber die Rohdaten lassen un-
term Strich auf ein erfreuliches Jahr schlie-
Ben. Nicht nur hinsichtlich der Produktions-
leistung, auch das Ergebnis wird unter den

»Wachstum passiert, darf aber nie das Ziel sein.«
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>>Bei BIM sind
viel zu viele

Emotionen im
Spiel«

gegebenen Randbedingungen zufriedenstel-
lend sein.

Report: Wie wird es in Sachen Materi-
almangel und Preissteigerungen aus Ihrer
Sicht in diesem Jahr weitergehen?

Graf: Mein Bauchgefiihl sagt mir, dass
die Preise noch eine Zeit lang hoch bleiben
werden, auch die Lieferzeiten werden lang
bleiben. Die Staus auf den Weltmeeren ha-
ben sich noch nicht aufgelost. Damit sich

»Von Auftraggeberseite ist das Interesse noch
sehr verhalten, aber intern setzen wir BIM
verstarkt ein, speziell im Hochbau, erklart
Leyrer + Graf-CEOQ Stefan Graf.

Im Interview mit dem Bau & Immobilien Report erklart Stefan Graf, CEO der
Unternehmensgruppe Leyrer + Graf, warum die vielen unterschiedlichen
Ansatze bei BIM die ganze Branche lahmen, wie lange Materialmangel und
Preissteigerungen noch Kopfzerbrechen bereiten werden und welche strate-
gischen Ziele er fiir das Unternehmen hat.

das wieder stabilisiert, muss auch die Pan-
demie endgiiltig in den Griff gebracht wer-
den. Daneben sorgen geopolitische Ent-
wicklungen, Stichwort Ukraine oder Gas-
versorgung, fiir grofe Unsicherheiten. Auch
Klimathemen wie die EU-Taxonomie oder
ESG haben natiirlich Auswirkungen. Jedes
Element fiir sich wire bewiltigbar, aber in
Summe ist das schon sehr viel und deshalb
wird die Situation noch eine Zeit lang ange-
spannt bleiben.

Report: Wie hat Leyrer + Graf auf diese
Entwicklungen reagiert? Ist man nur Passa-
gier oder kann man sich vorbereiten?

Foto: Report Verlag



Graf: Zum Teil ist man sicher Passagier.
Wir sind bis zu einem gewissen Grad von den
Lieferanten abhéngig. Wenn sie keine Ware
haben, bekommen auch wir nichts - @iber-
trieben formuliert. Vor allem, wenn es zum
ersten Mal auftritt, kann man nur reagieren.
Wir haben aber zum Gliick sehr gute Bezie-
hungen zu unseren Lieferanten und deshalb
blieben wir von der einen oder anderen Ent-
wicklung verschont. Wir haben die Lager-
bestinde so weit als moglich aufgestockt
und sind unsererseits mit unseren Kunden
in Kontakt getreten, um iiber Termin- oder
Materialanpassungen zu verhandeln. Das al-
les ist aber eine ziemliche Mehrbelastung, fi-
nanziell und personell.

Report: Neben dem Materialmangel ist
die Branche auch immer noch stark vom
Personalmangel betroffen. Das heif3t, Effi-
zienzen miissen gesteigert werden. Werden
dadurch Themen wie Logistik und Digitali-
sierung weiter an Bedeutung gewinnen?

Graf: Gute Frage. Effizienzoptimierung
liegt in unserer DNA, um eine bestmdgliche
Leistung anbieten zu kénnen. Deshalb sehe
ich da keinen zusitzlichen Anschub. Digita-
lisierung ist bei uns aber ohnehin ein so zen-
trales Thema, dass es dafiir keine Zusatzmo-
tivation braucht. Der Fachkréftemangel wird
sicher noch zunehmen, deshalb wird es ver-
starkt in Richtung Automatisierung gehen
miissen, um die Produktivitat zu erhalten
und den aktuellen Wohlstand zu wahren.

Report: Dennoch behaupten Studien,
dass nur 30 % bis 50 % der Tétigkeit auf Bau-
stellen wertschopfend sind?

Graf: Das muss man relativ sehen. Im
Vergleich zu einer Produktionshalle mit
FlieSband, wo vieles automatisiert ablauft,
schneiden wir als Branche sicher schlech-
ter ab. Bauen ist aber keine FliefSbandarbeit.
Aber wenn es um die kontinuierliche Verbes-
serung der Bauabldufe geht, hat die Branche
viele Instrumente und Methoden entwickelt,
um die Effizienz zu verbessern. Da miissen
wir uns nicht verstecken.

Report: In welchen Bereichen sehen Sie
das grofSte Potenzial, um die Effizienz zu stei-
gern?

Graf: Da gibt es noch viele Themen, doch
ich denke hier an Lean Construction oder
BIM sowie das ganze Feld der Digitalisierung
von Prozessen, Workflows und Schnittstel-
len, um den Informationsfluss gezielt zu ver-
bessern.

Report: Sie haben vor mittlerweile drei-
einhalb Jahren mit der Autobahnmeisterei
Bruck an der Leitha gemeinsam mit der As-

finag ein BIM-Pilotprojekt gestartet. Nach
Projektende zeigten sich alle mit dem Er-
gebnis sehr zufrieden. Inwiefern haben die
Erfahrung aus diesem Projekt Einzug in den
Alltag gehalten. Welchen Stellenwert hat
BIM heute bei Leyrer + Graf?

Graf: Wir konnten bei diesem Projekt
sehr viele theoretische Ansétze, die wir schon
davor hatten, in der Praxis testen. Auch dank

INTERVIEW

es leider auch viel um personliche Befind-
lichkeiten. Mit der sogenannten Plattform
4.0 gab es bereits vor Jahren schon Ansitze,
die unterschiedlichen Strémungen unter ei-
nen Hut zu bringen. Das ist bis dato leider
nicht gegliickt. Seitens der Politik fehlt auch
ein klarer Auftrag. BIM steht gerade einmal
mit einem Nebensatz im Regierungspro-
gramm. Wir brauchen auf jeden Fall einen

»Fur Digitalisierung braucht es keine
Zusatzmotivation.«

dieser Erkenntnisse konnten wir unsere
BIM-Strategie deutlich ausbauen und aufal-
le Geschiftsfelder ausweiten. Jetzt gehen wir
die ndchsten Schritte in der Verkniipfung
von Informationen und dem Einsatz von
BIM-Werkzeugen. Das Pilotprojekt hat uns
sehr gut gezeigt, was schon funktioniert und
wo es noch Liicken gibt.

Report: Welche Rolle spielt BIM in der
Praxis?

Graf: Von Auftraggeberseite ist das Inte-
resse noch sehr verhalten, aber intern setzen
wir BIM verstérkt ein, speziell im Hochbau.
Wenn man BIM richtig einsetzt, kann man
es auch gut fiir den eigenen Bereich verwen-
den. Mit einem BIM-Modell kénnen wir un-
sere Abldufe deutlich verbessern. Besonders
interessant wird es, wenn wir die BIM-Da-
ten mit der Kalkulations- und Projektsteue-
rungssoftware verkniipfen. Dann wird es ein
grofies Ganzes.

Report: Fiir diese Kommunikation, auch
extern, braucht es Standards und passende
Schnittstellen. Sehen Sie diese gemeinsame
Sprache oder herrscht nach wie vor ein ba-
bylonisches Sprachgewirr?

Graf: Jedes Unternehmen hat seine ei-
gene Losung und das ist gut so. Aber in der
Kommunikation zwischen den verschiede-
nen Projektbeteiligten herrscht immer noch
ein ziemliches Sprachgewirr, auch wenn es
da viele Anstrengungen gibt, das zu dndern.

Report: Wie zielfithrend sind diese An-
strengungen? Manchmal hat man ja auch
den Eindruck, dass es einerseits viele Paral-
lelentwicklungen gibt und andererseits auch
viel Porzellan zerbrochen wurde.

Graf: Aus meiner Sicht sind viel zu viele
Emotionen im Spiel. Das ist enorm schade,
weil es die gesamte Branche lahmt. Ich bin
neutral, was die einzelnen Ansitze anbelangt.
Was wir brauchen, ist eine gute, gemeinsame
Losung. Aber es gibt zwischen den einzelnen
Initiativen viel zu wenig Austausch. Da geht

gemeinsame Standard, damit dieser Infor-
mationsaustausch auf der Baustelle funktio-
niert. Dieses Ziel haben wir alle.

Report: Braucht es dafiir die Politik?

Graf: Ja, im Sinne einer Leitlinie. Denn
wenn wir uns gemeinsame Standards wiin-
schen, dann kommt beispielsweise das Wirt-
schaftsministerium ins Spiel, dasja tiber ent-
sprechende Méglichkeiten verfiigt. Deshalb
braucht aus meiner Sicht den klaren Auftrag
aus der Politik hier die Krifte zu biindeln.
Die Branche reibt sich auf, das finde ich sehr
schade.

Report: Welche kurz-, mittel- und lang-
fristigen strategischen Ziele verfolgen Sie?
Wo soll es fiir Leyrer + Graf hingehen? Ist
Wachstum das oberste Ziel?

Graf: Wachstum ist eine Folge von Zieler-
reichungen und darf nicht das Ziel selbst
sein. Es war auch nie mein erkldrtes Ziel, die
Nummer eins in Niederdsterreich zu wer-
den, sondern ein Unternehmen gut zu ge-
stalten und zu entwickeln. Dann hat man zu-
friedene Kunden und das Wachstum kommt
nahezu ganz von alleine.

Unser erklértes Ziel ist eine gesunde Ent-
wicklung. Wir haben keine Expansionspla-
ne, aber wenn es ein passendes Unterneh-
men geben sollte, sagen wir auch nicht nein.
Wir sind in den letzten Jahren durchschnitt-
lich um zehn Prozent gewachsen. Das ist eine
tolle Leistung aller Mitarbeiter.

Report: Was erwarten Sie von 20227
Fir die Branche aber auch speziell fir
Leyrer + Graf?

Graf: Die Branche wird weiter wachsen,
auch wenn das Wachstum durch Lieferpro-
bleme und Sparzwinge etwas geddmpft sein
wird. Aufgrund der extrem hohen Baukon-
junktur werden sich die Auswirkungen dieser
Dampfung aber in Grenzen halten.

Wir haben uns fiir 2022 gut vorbereitet,
um auf die aktuellen Marktanforderungen
bestmoglich reagieren zu kénnen. |
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Die EU-Taxonomie und ihre
Auswirkungen auf die Bauwirtschaft

Das Thema Taxonomie ist derzeit in aller Munde, nicht zuletzt aufgrund der Debatte, dass auch Atom-
strom und Strom aus Erdgas als »grun« klassifiziert werden sollen. Auch die Bau- und Immobilienwirt-
schaft wird sich auf einige Anderungen einstellen miissen. Gemeinsam mit NHP Rechtsanwilte zeigt der
Bau & Immobilien Report, was auf die Branche zukommt.

Kurz zusammengefasst ist die
EU-Taxonomie ein Instrument mit

dem Investitionen zu 6kologisch
nachhaltigen Tiétigkeiten gelenkt werden
solleng, erklirt Lisa Vockenhuber von Nie-
derhuber & Partner Rechtsanwalte. Dafiir
wurden einheitliche und transparente Krite-
rien geschaffen, um zu beurteilen, welche
wirtschaftlichen Tétigkeiten als »6kologisch

»Neben groBen Konzernen und Finanzinstituten
sind von der EU-Taxonomie insbesondere auch
Immobilienentwickler und deren Zulieferer und
Dienstleister betroffen, erklart Lisa Vockenhu-
ber, Niederhuber & Partner Rechtsanwélte.
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Die vorlieg-
ende Ubersicht
ist in enger Zusam-
menarbeit mit Nie-
derhuber & Partner
Rechtsanwalte ent-
standen.

nachhaltig«anzusehen sind. Die Idee dahin-
ter ist, dass wenn Investitionen explizit als
»nachhaltig« deklariert werden, mehr Mittel

in diese Wirtschaftsaktivitat gelenkt werden.
Um den Kriterien der Taxonomie- Ver-
ordnung zu entsprechen und somit als 6ko-

Ubersicht 1: Die vier Kriterien der EU-Taxonomie

Um den Kriterien der Taxonomie-Verordnung zu entsprechen und somit als 6kologisch nach-
haltig zu gelten, muss eine wirtschaftliche Tétigkeit folgenden vier Kriterien entsprechen:

—€ —

Wesentlicher Beitrag
zur Verwirklichung von
mindestens einem der

sechs Umweltziele.

—@—
Ausschluss eines sig-

nifikanten Schadens an
den Umweltzielen.

W Iy -

Einhaltung der technischen Bewertungskriterien. Diese
werden durch delegierte Verordnungen der Kommission
bestimmt und enthalten genaue Definitionen dartiber,
wann die Kriterien 1 und 2 erfillt sind.

Quelle: Niederhuber & Partner Rechtsanwélte
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Einhaltung der von der
EU vorgegebenen sozia-
len Mindeststandards im
Bereich der Menschen-
rechte und des Arbeits-

rechts.
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»0kologisch nachhaltige«
Wirtschaftstatigkeit
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TAXONOMIE

Ubersicht 2: Die 6 Umweltziele der EU-Taxonomie

Die Taxonomie-Verordnung definiert sechs Umweltziele und legt fest, wann eine Wirtschaftstatigkeit einen wesentlichen Beitrag zu einem Ziel
leistet und wann diese als erheblich beeintrachtigend (»significant harm«) angesehen werden:

Wesentlicher Beitrag: Verringerung und Verminderung von Wesentlicher Beitrag:
Treibhausgasemissionen oder Speicherung der Emission. Ziel ist es, Anpassungsldsungen, die das Risiko nachteiliger Auswirkungen des
die Treibhausgaskonzentration in der Atmosphére zu stabilisieren. Klimas auf die Wirtschaftstatigkeit selbst verringern, ohne das Risiko
Bsp.: Erzeugung, Speicherung oder Nutzung erneuerbarer Energien, | fur nachteilige Auswirkungen auf Mensch, Natur und Vermégen zu
Steigerung der Energieeffizienz, Umstellung auf Nutzung erneuerba- | erhohen.
rer Materialien nachhaltiger Herkuntt.

Significant harm: Tétigkeiten, die nachteilige Auswirkungen des
Significant harm: Tatigkeiten, die zur erheblichen Entstehung Klimas auf die Schutzgtiter (Mensch, Natur, Vermégen und wirt-
von Treibhausgasen fiihren. schaftliche Tatigkeit selbst) verstarken.

Wesentlicher Beitrag: Erreichung Wesentlicher Beitrag: Effizientere
eines guten Gewasserzustandes bzw. der Nutzung von natiirlichen Ressourcen und
Vermeidung der Verschlechterung von Primérrohstoffen sowie Ressourcen- und
Gewéassern. ) EnergieeffizienzmaBnahmen.

Bsp.: Verbesserung der Wasserbewirt- 3) Nachhaltige Nutzung | 4) Ubergang zu einer Bsp.: Verbesserung von Haltbarkeit, Re-
schaftung und der Wassereffizienz, sach- und Schutz der Wasser- | Kreislaufwirtschaft (inkl.  paraturfahigkeit, Wiederverwendbarkeit,
gerechte Entsorgung kommunaler und und Meeresressourcen Abfallvermeidung, Wieder-  Verringerung der Abfallerzeugung bei Bau
industrieller Abwésser. verwendung und Recycling)  und Abriss von Gebauden.

1) Klimaschutz

Significant harm: Schadigung des Significant harm: Erhebliche Ineffizi-
guten Zustands oder des okologischen 5) Vermeidung und Ver- DR DRV I enz bei Materialnutzung, Tatigkeiten, die
Potenzials von Gewéassern (Oberflachen- minderung von Umwelt-  stellung der biologischen  RVATEUIRERoIEIRE w2 N Vgl RRYElqs] T lallale
gewasser, Grundwasser und Meeresge- verschmutzung Vielfalt und der Okosys- oder Beseitigung von Abfallen bewirken,
wasser). teme Abfallbeseitigung, die eine erhebliche und
langfristige Umweltbegintrachtigung verur-
sachen kann.

M Wesentlicher Beitrag: Schutz vor Umweltverschmutzungen M Wesentlicher Beitrag: Schutz, Erhalt bzw. Wiederherstellung der
durch bspw.: Biodiversitét oder Erreichung eines guten Zustands von Okosyste-
Vermeidung von Emissionen, Verbesserung von Luft-, Wasser- und men und deren Erhalt.

Bodenqualitét, Beseitigung von Abféllen und Schadstoffen. Bsp.: Nachhaltige Landnutzung und -bewirtschaftung, MaBnahmen
zum Erhalt der Natur, Schutz der Biodiversitét, nachhaltige Waldbe-

M Significant harm: Tatigkeiten, die zu erheblichem Anstieg der wirtschaftung.

Schadstoffemissionen in Luft, Wasser und Boden fiihren. M Significant harm: Erhebliche Schadigung eines guten Zustands
eines Okosystems oder des Erhaltungszustands von Lebensrdumen
und Arten.

Quelle: Niederhuber & Partner Rechtsanwélte
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logisch nachhaltig zu gelten, muss eine wirt-
schaftliche Titigkeit vier konkrete Kriterien
erfiillen (siehe Ubersicht 1). Sie muss einen
wesentlichen Beitrag zur Verwirklichung
von mindestens einem der sechs Umweltzie-
le leisten (siehe Ubersicht 2). Ein signifikan-

ter Schaden an diesen Umweltzielen muss
ausgeschlossen werden und soziale Mindest-
standards im Bereich der Menschenrechte
und des Arbeitsrechts miissen ebenso einge-
halten werden wie technische Bewertungs-
kriterien (siehe Ubersicht 3).

>>Sechs Umweltziele <<

Die in der Taxonomie-Verordnung fest-
geschriebenen Umweltziele umfassen den
»Klimaschutz«, die »Anpassung an den
Klimawandel«, »nachhaltige Nutzung und
Schutz der Wasser- und Meeresressourcen,

Ubersicht 3: Die sieben Kategorien der wirtschaftlichen Tétigkeiten der Bau- und Immobilienbranche

Die wirtschaftlichen Tatigekiten der Bau- und Immobilienwirtschaft werden im Rahmen der Bewertungskriterien in sieben Kategorien erfasst,
Die technischen Bewertungskriterien legen fiir jede Kategorie spezifische Anforderungen fest.

Neubau

Renovierung bestehender Gebaude

Installation, Wartung und Reparatur
von energieeffizienten Geraten

Ladestationen fiir Elektrofahrzeuge
in Gebduden

Geréte fiir die Messung, Regelung
und Steuerung der Gesamtenergie-
effizienz von Gebauden

Installation, Wartung und Reparatur
von Technologien fiir erneuerbare
Energien

Erwerb von und Eigentum an Ge-
bauden

02 - 2022 WWW.REPORT.AT

m Der Primérenergiebedarf liegt mindestens zehn Prozent unter dem Schwellenwert, der in den Anforderun-
gen flir Niedrigstenergiegebaude festgelegt ist.

m Priifung des Gebaudes bei Fertigstellung auf Luftdichtheit und thermische Integritat — Abweichungen von
der in der Planungsphase festgelegten Effizienz oder Defekte an der Gebdudehiille mlissen Investoren und

Kunden offengelegt werden. Alternative: Robuste und nachvollziehbare Verfahren zur Qualitatspriifung wéh-
rend des Bauvorgangs.

m Berechnung des Lebenszyklus-Treibhauspotenzials des Gebaudes fiir jede Phase im Lebenszyklus, Offen-
legung gegentiber Investoren und Kunden.

m Wasserhahne an Handwaschbecken und Spiilenarmaturen: max. Wasserdurchfluss von 6 Litern/min,
Duschen: max. Wasserdurchfluss von 8 Litern/min, Toiletten, einschlieBlich WC-Anlagen, Becken und Spiil-
késten: Spiilvolumen von max. 6 Litern und durchschnittliches Spiilvolumen von max. 3,5 Litern.

m Begrenzung des Abfallaufkommens bei Bau- und Abbruchprozessen, um die Beseitigung und die sichere
Handhabung von geféahrlichen Stoffen zu erméglichen und die Wiederverwendung sowie ein hochwertiges
Recycling zu erleichtern.

m Treffen von MaBnahmen, um Larm-, Staub- und Schadstoffemissionen wéhrend der Bau- oder Wartungs-
arbeiten zu verringern.

m Ddmmung von AuBenwanden, Déchern und Produkten fiir die Anwendung der Isolierung auf die Gebéaudehdille.

m Austausch von Fenstern durch neue energieeffiziente Fenster und von AuBentiiren durch neue energieef-
fiziente Tiren.

m Installation und Austausch energieeffizienter Lichtquellen.

m Installation, Austausch, Wartung und Reparatur von Heiz-, Liiftungs- und Klimaanlagen und Warmwasser-
bereitungsanlagen.

m Installation wasser- und energiesparender Kiichen- und Sanitdrarmaturen.

m Installation, Wartung oder Reparatur von Ladestationen fiir Elektrofahrzeuge.

m Installation, Wartung und Reparatur zonierter Thermostate, intelligenter Thermostatsysteme und Sensoren,
einschlieBlich Bewegungs- und Tageslichtsteuerung.

m Installation, Wartung und Reparatur von Systemen zur Gebdudeautomatisierung und -steuerung sowie von
Systemen fiir das Gebaudeenergie-, Beleuchtungssteuerungs- und Energiemanagement.

m [nstallation, Wartung und Reparatur intelligenter Zahler fiir Gas, Warme, Kalte und Strom.

m Installation, Wartung und Reparatur von Fassaden- und Dachelementen mit Sonnenschutz- oder Sonnen-
regulierungsfunktion.

m Installation, Wartung und Reparatur von Photovoltaiksystemen und von solarbetriebenen Warmwasserpa-
neelen.

m Installation, Wartung, Reparatur und Modernisierung von Warmepumpen

m [nstallation, Wartung und Reparatur von Windturbinen und Sonnenkollektoren sowie von Warme- oder
Elektroenergiespeichern.

m Installation, Wartung und Reparatur einer Kraft-Warme-Kopplung und von Warmetauscher-/rlickgewin-
nungssystemen.

m Gebdude, vor dem 31. Dezember 2020 erbaut: min. EPC der Klasse A. Alternativ: Geb&ude gehort zu den
oberen 15 Prozent des nationalen oder regionalen Gebaudebestands.

m Gebdude, nach dem 31. Dezember 2020 erbaut: entsprechen den Vorgaben fiir Neubau.

Quelle: Niederhuber & Partner Rechtsanwalte
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Der »Neubauc« ist eine der insgesamt sieben Kategorien der wirt-
schaftlichen Tatigkeit der Bau- und Immobilienbranche.

den »Ubergang zur Kreislaufwirtschaft«, die »Vermeidung
und Verminderung von Umweltverschmutzung« sowie
»Schutz und Wiederherstellung der biologischen Vielfalt
und der Okosysteme«. »Zudem wird festgelegt, wann eine
Wirtschaftstatigkeit einen wesentlichen Beitrag zu einem
der sechs Umweltziele leistet und wann diese als significant
harmed, also erheblich beeintréchtigt, angesehen werdenc,
erklirt Vockenhuber (siehe Ubersicht 2).

>>Technische Bewertungskriterien <<

Die wirtschaftlichen Tétigkeiten der Bau- und Immobi-
lienbranche werden im Rahmen der Bewertungskriterien in
sieben Kategorien mit spezifischen Anforderungen erfasst.
Die technischen Bewertungskriterien legen fiir jede Katego-
rie spezifische Anforderungen fest. Die Kategorien reichen
von »Neubau« iiber »Renovierung« bis zu »Installation,
Wartung und Reparatur von Technologien fiir erneuerbare
Energien« (siehe Ubersicht 3). »Wirft man einen Blick auf
die technischen Bewertungskriterien wird eines klar: Ne-
ben grofien Konzernen und Finanzinstituten, die mit »6ko-
logisch nachhaltigen Fonds< werben mdochten, sind von der
EU-Taxonomie insbesondere auch Immobilienentwickler
und deren Zulieferer und Dienstleister betroffen«, so Vo-
ckenhuber. Da die Finanzierungsfihigkeit von Immobilien-
projekten in Zukunft immer mehr von deren Nachhaltigkeit
abhdngen wird, greifen die Vorgaben der EU-Taxonomie auf
lange Sicht wohl weiter ein als auf den ersten Blick ersicht-
lich, ist Vockenhuber iiberzeugt. |

UR'INFO

M UBER NHP RECHTSANWALTE: Niederhuber &\
Partner Rechtsanwélte zéhlen zu den flihnrenden
Rechtsanwaltskanzleien fiir offentliches Wirtschaftsrecht.
An ihren drei Standorten in Wien, Salzburg und Graz un-
terstiitzt die Kanzlei ihnren Mandanten bei der Realisierung
komplexer Projekte in ganz Osterreich. Dabei liegt ihr
Tatigkeitsschwerpunkt vor allem im Bereich des Umwelt-,
Anlagen- und Energierechts.

Info: www.nhp.
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ROHSTOFFE

In den letzten beiden Jahren wurden der produzierenden Industrie und
thren Kunden die Auswirkungen von Materialmangel vor Augen gefuhrt,
2022 sieht die Lage wieder stabil aus.

VON KARIN LEGAT
er Overshoot Day, der den Punkt
m markiert, an dem global gesehen
mehr konsumiert wird als die Natur
selbst erneuern kann, fillt heuer bereits auf
den 6. Juni. 1970 fand man ihn noch im De-
zember, 2019 war er im Juli. Es braucht ein
neues Bewusstsein im Umgang mit Rohstof-
fen, auch wenn laut Baubranche 2022 wieder
mit einer stabilen Versorgung gerechnet
wird. Hier konnen laut Caroline Palfy, Ge-
schaftsfiihrerin bei Handler Bau, die sehr ho-
hen Preissteigerungen helfen, die zu einem
ressourcenmafligen Umdenken fithren soll-
ten. »Billiger wird es hochstwahrscheinlich
nicht mehr. Dafiir sorgt auch die kommende
CO,-Bepreisung, ist sich auch Mario Watz,
Landesinnungsmeister Bau Wien, sicher.

>>AraKreislauf <<

Architekt Professor Werner Sobek, Uni-
versitét Stuttgart, fordert rasches Umdenken
und Handeln in der Bauindustrie. »Der ak-
tuelle Baustoffverbrauch betragt 100 Mil-
liarden Tonnen im Jahr, die Bauindustrie
verursacht jahrlich zehn Milliarden Tonnen
Miill.« Frither wurden alte Hauser abgeris-
sen, indem man alles zerkleinert, zerschla-
gen und danach abtransportiert hat, um auf

12.000 m® Betonabbruch des Ferry Dusika Stadions werden von Zdchling vor Ort rezykliert, 1.500 t
Metallabfélle iber eine eigene Anlage verwertet. BauKarussell verhilft 1.100 Stadionsesseln zu
neuem Leben durch Re-Use.

»Je mehr Material ich einspare, desto nachhalti-
ger bin ich«, betont Thomas Miihl, VOB.

dem Mistplatz noch ein paar wertvollere
Stofte aus dem Schuttberg herauszuklauben.
»Heute geht es neben den Einsparpotenzia-
len vor allem um neue Wege, die immensen
Rohstoffvorkommen im Gebiudebestand
aktiv zu halten, betont Architekt Thomas
Romm, Griinder des BauKarussells, einem
Anbieter von Social Urban Mining inner-
halb des verwertungsorientierten Riickbaus.
Der Umstieg auf alternative Rohstoffe miis-

seauftraggeberseitig erfolgen, die 6ffentliche
Beschaftung Vorreiter sein. Als positive Bei-
spiele nennt Romm das Projekt An den alten
Schanzen, wo wertvoller gediingter Acker-
boden fiir landwirtschaftlich minderwer-
tige Flichen verwendet werden kann, oder
den Riickbau des Ferry-Dusika-Stadions
in Wien Leopoldstadt. 80 Tonnen Material
wurden verarbeitet, ein Viertel wird wieder-
verwendet, so z. B. 1.100 Tribiinenstiihle.

sind 367.

VIELFALT MACHT STARK

Eine Immobilie
ISt eine solide Sache. .
Noch besser
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Bei Sand und Schotter prognostiziert die OECD eine Steigerung des
Verbrauchs von 115 %, bei Holz und Holzprodukten sogar von 250 %.

Auch das Sophienspital, auf dessen Gelidnde
ein neues Stadtquartier entsteht, erfahrt Re-
Use, z. B. bei Vollholzparkettboden, automa-
tischen Brandschutztiiren und Altziegeln.

Wiegeht es nunweiter mit...
>>...dem Baustoff Beton <<

Fiir Thomas Miihl, Geschiftsfithrer des
Verbands Osterreichischer Beton- und Fer-
tigteilwerke, ist die Rohstoffsituation bei
Sand und Kies stabil. »Wir sind Gott sei
Dank nicht von globalen Lieferketten abhén-
gig.« Re-Use, Recycling und Long-Use sieht
auch er als zentrale MafSnahmen im Bauwe-
sen. Potenzial sei vorhanden, das Wieder-
verwenden von Bauteilen stecke aber noch
in den Kinderschuhen. Entscheidend ist fiir
Miihl der Grundriss von Gebduden, um Ma-
terialien flexibler zu verwenden. Dann konn-
ten z. B. Hohldecken als Ganzes transferiert
werden. Und es braucht mehr Weitsicht fiir
sortenreine Materialtrennung, um Primar-
ressourcen einsparen zu konnen. Sebasti-
an Spaun, Geschiftsfithrer der Vereinigung
der dsterreichischen Zementindustrie VOZ,
verweist auf die Ressourcenschonung in der
Osterreichischen Zementindustrie: »2020
wurden tber 2,3 Mio. Tonnen Sekundér-
stoffe verwertet. Das sind pro Tonne erzeug-
tem Zement bereits 441 kg Ersatzroh- und
-brennstoffe.«

>>...dem BaustoffZiegel <<

Norbert Prommer, Geschaftsfithrer des
Verbands Osterreichischer Ziegelwerke,

02 - 2022 WWW.REPORT.AT

sieht die Rohstoffsituation fiir Ziegel ent-
spannt. Ton- und Lehmvorkommen gebe es
ausreichend. Johann Marchner, Geschifts-
fithrer von Wienerberger Osterreich, er-
ganzt: »Wir sind in der gliicklichen Lage, ge-
niigend Rohstoff iiber unsere eigenen Ton-
gruben beziehen zu kénnen.« Laut March-
ner wird der Ziegelhersteller 2022 rund 20
Prozent mehr Dach- und 15 Prozent mehr

»2022 hemmen hohe Rohstoffpreise und Ener-
giekosten die Produktivitat der Unternehmenc,
erwartet Thomas Romm.

Wandziegel als im Vorjahr produzieren.
Kreislaufwirtschaft ist eine zentrale Saule des
Wienerberger Nachhaltigkeitsprogramms
2023. » Aktuell arbeiten wir an einem grofen
Projekt zur Dematerialisierung unserer Pro-
dukte. Wir stellen leichtere Produkte her, die
aber dieselben Werte punkto Statik, Warme-
und Schallschutz haben.« Als Kreislaufmaf3-
nahme nennt Norbert Prommer auch die

Nutzung von Ziegelsand als Bodenverbesse-
rung in der Landwirtschaft. »Es wird immer
trockener, Niederschlége fallen intensiv aus.
Mit Ziegelsand wird die Speicherfahigkeit
der Boden verbessert.«

>>...dem Baustoff Stahl <<
Verbindungs- und Zugelemente, Stiit-
zen, Tragkonstruktionen aus Stahl sind heute

»Aktuell arbeiten wir an einem groBen Projekt
zur Dematerialisierung unserer Produkte,« infor-
miert Johann Marchner, Wienerberger.

Standard im Hochbau. »Stahl hat eine Zug-
festigkeit wie kein anderer Baustoff«, betont
Georg Matzner, Geschiftsfithrer des Oster-
reichischen Stahlbauverbands. Verfiigbar-
keitsproblem von Stahl sieht er keines, viel-
mehr jenes der stark gestiegenen Preise.
Rohstahl kostet heute bis zu 1.400 Euro pro
Tonne. Da immer mehr Stahlerzeuger ihren
CO,-Fuflabdruck senken wollen, und dasam

Fotos: iStock, BauKarussell, Andreas Hafensche
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einfachsten mit der Umstellung auf Elektrostahl geht (dieser
wird zu 100 Prozent aus Stahlschrott erzeugt), gehen auch die
Schrottpreise steil nach oben. Um Elektrostahl erzeugen zu
konnen, gieren daher alle nach Schrott, aber Schrott bildet
ebenfalls einen teuren Recyclingmarkt. Mischschrott kos-
tet laut schrott24.at 250 bis 350 Euro pro Tonne, Edelstahl-
schrott bis zu 2.400 Euro. Kreislaufwirtschaft bietet dennoch
einen Ausweg. Das 4R-Konzept der Kreislaufwirtschaft - re-
duce, reuse, remanufacture und recycle, ist im Stahlbereich
seit langem iiblich. 99 Prozent lassen sich recyceln bzw. wie-
derverwenden. 2020 ergab das weltweit 580 Millionen Ton-
nen Stahlschrott, bis 2026 sollen es 750 Millionen Tonnen
sein. Stahlbau eignet sich gut fiir Revitalisierung, bei gleicher
Tragfahigkeit ist eine Stahlkonstruktion wesentlich leichter
als herkdmmliche Bauweisen und spart so Ressourcen

>>...dem Baustoff Holz <<

Die 6sterreichische Sdgeindustrie blickt optimistisch
auf2022. »Die Baugenehmigungen nehmen zu und die Auf-
tragsbiicher vieler Holzbaubetriebe sind gut gefiillt, dement-
sprechend wird fiir das erste Halbjahr mit einer guten In-
landsabnahme gerechnet, betont Markus Schmélzer, Vor-
sitzender der Osterreichischen Sigeindustrie. Aus 2021 miis-
se gelernt werden. Schmolzer fordert daher vor allem bessere
und rechtzeitige Planung. Politische Absichten, grof3flichi-
ge Waldflichen in Europa fiir die Holzernte zu sperren, wie
sie etwa in der EU-Waldstrategie angelegt sind, sieht er sehr
kritisch. binderholz wertet die Versorgungslage ebenso gut.

»Holz ist ein sehr globales Material geworden. Teilweise ent- 23
stehen Entwicklungen, wie vergangenes Jahr, die man nicht

einschétzen kann und die sich auf die Nachfrage auswirkenc,
stellt Geschaftsfithrer Helmut Spiehs fest. Man versuche,
Holz nicht zu verbrennen, sondern Platten- und Spanwerk-
stoffe herzustellen. Auch ein erneuter Einsatz im Baubereich
ist teilweise moglich.

>>...dem Baustoff Glas <<

Bei Glas wird sich das angespannte Jahr 2021 laut Josef
Hattmannsdorfer, Geschiftsfithrer des Flachglasherstellers
Interpane, fortsetzen. Einige Glashiitten in Europa sind auf
Revision - Osterreich hat keine eigene Glashiitte im Baug-
lasbereich. Das fithrt zu Glasknappheit und weiter steigen-
den Preisen. Bei Basisglas gab es bereits 2021 ein Plus von
30 bis 45 Prozent, im veredelten Produktbereich zwolf bis
20 Prozent. Ein Kostenplus erwartet Hattmannsdorfer durch
die Tatsache, dass Glashiitten mit Gas betrieben werden und
sich die Gaspreise verfiinffacht haben. Wahrend Recycling in
anderen Branchen teilweise gegen Rohstoffknappheit hilft,
gestaltet sich die Situation bei Glas anders. » Altglas vom Bau
gehtaufgrund hoher Transportkosten nicht zu den Lieferan-
ten zuriick, sondern wird in der Hohlglasproduktion wieder-
verarbeitet.« Dominik Stern, Referent fiir Kreislaufwirtschaft
beim Fachverband der Chemischen Industrie Osterreichs,
verweist auf ein Problem bei Kunststofffenstern, die mehr
als 60 Prozent der Fenster ausmachen. »Diese werden nahe-
zu vollkommen recycelt. Alte Rahmen werden gesammelt,
zu Pellets weiterverarbeitet und hieraus werden neue Kunst-
stoffrahmen hergestellt. Alte Fenster konnen allerdings ge-
ringe Bleianteile als Weichmacher enthalten. Diesen Anteil
wird die EU weiter reduzieren, wodurch weniger Rezyklat
in neuen Kunststofffenstern eingesetzt werden kénnte - ein
Hemmschubh fiir die Kreislaufwirtschaft.« |
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So betoniert man heute

ALL IN Beton

Mit Sack mischen!

Einfach. Sauber. Schnell.

Beim Mischvorgang wird der innovative selbstauflosende
Sack Teil des Produktes. Die Entsorgung der Sacke
entfallt. Schmutz und Staub werden deutlich reduziert.
Trockenbeton der Festigkeitsklasse C16/20 fur
Betonierarbeiten ohne statische Anforderungen.
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ALL IN Beton.

B weniger Schmutz, kein Abfall
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INTERVIEW

>»Es 1st
alles ruhig«

Im Interview mit dem Bau & Immobili-

en Report erklart Strabag-Vorstand Peter
Krammer die praktische Relevanz alter-
nativer Vertragsmodelle, woran man ver-
lasslich eine Lean-Baustelle erkennt und
wie heute mit BIM die Grundlagen fiir die
Baustelle der Zukunft gelegt werden. Au-
Rerdem legt er offen, wie es der Strabag
gelungen ist, eine EBIT-Marge von sechs

Prozent zu erreichen.

Von Bernd Affenzeller

Report: Die Strabag arbeitet schon lange
mit dem Partnering-Modell teamconcept,
dafiir eignen sich viele verschiedene Ver-
tragsmodelle. Echte Allianzmodelle sind bei
der Strabag wie bei allen anderen noch sel-
ten. Wird das ein Nischenprodukt bleiben
oder sehen Sie einen Massenmarkt? Es gibt
ja durchaus entsprechende Bestrebungen
mit Allianzvertrag »Hochbau« oder Allianz-
vertrag »light«.

Peter Krammer: Echte Allianzmodelle,
wo Bauherr, Generalunternehmer, General-
planer und die wichtigsten Lieferanten und
Subunternehmen in einem gleichberechtig-
ten Vertragsmodell zusammengeschlossen
sind, werden meiner Meinung nach in Zu-
kunft sicher haufiger zum Einsatz kommen
als heute, aber kein Massenprodukt werden.

Was mir aber wichtig ist, ist der gemein-
same Gedanke hinter diesen alternativen
Vertragsmodellen. Deshalb auch dieser ver-
allgemeinernde Uberbegriff. Wir nennen
das seit 25 Jahren teamconcept. Die gemein-
same Philosophie ist, dass der Bauherr, der
Planer und der Generalunternehmer ein ge-
meinsames Ziel verfolgen, das auch vertrag-
lich abgesichert ist. Namlich in moglichst
kurzer Bauzeit, ein fehlerfreies, kostengiins-
tiges Projekt zu realisieren. Dazu gehort ei-
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ne frithzeitige Befassung der wichtigsten Be-
teiligten mit dem Projekt, um Probleme und
Optimierungspotenziale frithzeitig zu er-
kennen. Das gesamte Team muss in dieselbe
Richtung gehen und das gleiche Ziel verfol-
gen. Heute haben wir selbst bei den komple-
xesten Projekte ganz normale ONORM-Ver-
trage, wo wir zwei Wochen nach Auftragser-
teilung zu bauen beginnen miissen. Das ist
absurd, wird aber immer wieder wiederholt.

Report: Wie viele Ihrer Projekte werden
nach dem teamconcept-Modell abgewickelt?

Krammer: In Deutschland ist das Thema
weiter verbreitet als in Osterreich, aber auch
hierzulande tut sich zumindest im Hochbau
einiges. In diesen beiden Markten wickeln
wir ein Projektvolumen von tiber einer Mil-
liarde Euro jahrlich nach dem teamconcept-
Modell ab.

Report: Mit Early Contractor Involve-
ment (ECI) hat die Strabag international
schon gute Erfahrungen gemacht. Kiirzlich
meinten Sie im Bau & Immobilien Report,
dass eskein grofieres Projekt gibt, bei dem Sie
als Bauunternehmen nicht Verbesserungen
einbringen kénnten. In Osterreich scheinen
eher die privaten Auftraggeber aufgeschlos-

sen, nicht die 6ffentlichen. Woran liegt das
aus Ihrer Sicht?

Krammer: Man versteckt sich gerne ein
wenig hinter dem Vergaberecht. Aber schon
langsam kommt Bewegung in die Sache. Die
BIG hat ein Pilotprojekt gestartet, auch in der
Asfinag tut sich etwas.

ECI wird in Zukunft noch viel starker
werden. Die frithzeitige Einbindung bringt
fir alle Beteiligten Vorteile, auch wenn die
Prozesse natiirlich komplexer sind. Ich bin
tiberzeugt, dass sich Projekte in Zukunft in
eine Pre-Construction-Phase und eine Aus-
fuhrungsphase gliedern werden. In der Pre-
Construction-Phase setzen sich alle Beteilig-
ten mit dem Projekt auseinander und erfas-
sen, was es fiir die bestmdgliche Umsetzung
braucht. Der Vorteil ist, dass ich als Bauun-
ternehmen durch ECI genau weif3, was ich
zu bauen habe und deshalb meine Risikozu-
schldge herabsetzen kann. Das heif3t nicht,
dass die Detailplanung fiir das 27. Oberge-
schof} fertig sein muss. Aber ich muss wissen,
wie die Fassade im 27. Obergeschof3 ausse-
hen soll und wo die Durchbriiche sind.

Report: Wenn Sie Thre teamconcept-Bau-
stellen mit herkémmlichen Baustellen ver-
gleichen, was sind die grofiten Unterschiede?

Fotos: iStrabag



»Ab 2022 werden alle Baustellen iiber einer
Million Euro in Osterreich zu 100 Prozent lean-
getaktet werden. Da sind wir noch nicht ganz,
aber es fehlt nicht viel«, sagt Peter Krammer.

Krammer: Das reicht von der Haustech-
nik iiber die Statik, also Bewehrungsgehalt
oder Betonzusammensetzung bis zur Bau-
grundoptimierung und dem Einsatz von
Fertigteillosungen. Auch die Prozesse, wann
wo was gebaut wird, werden deutlich verbes-
sert. In Summe sind teamconcept-Projekte
wesentlich effizienter im Sinne des Projekts.

Report: Ein weiteres Trendthema ist Lean
Construction. Woran merkt man bei einer
Strabag-Baustelle, ob sie lean ist oder nicht?

Krammer: Das merken Sie sofort. Eine
Lean-Baustelle ist ruhig, sie ist nicht hek-
tisch. Das ist das Augenscheinlichste. Auch
in der Schlussphase einer Baustelle sind al-
le véllig entspannt, weil sie wissen, wo sie
stehen. Jeder, der auf der Baustelle arbeitet,
kennt sein Wochenprogramm, er weif3, was
vor ihm und nach ihm gearbeitet wird. So
stelle ich mir industrielle Produktion auf ei-
ner Baustelle vor. Lean ist aber nicht nur der
Prozess auf der Baustelle. Lean ist eine Philo-
sophie, Verschwendung zu reduzieren. Das
in alle Kopfe zu bringen, ist unsere Aufgabe,
aber ein ldngerer Prozess.

Report: Wie viele Threr Baustellen sind
lean?

Krammer: Unser Ziel fiir 2022 ist es, dass
Baustellen iiber einer Million Euro in Oster-
reich zu 100 Prozent lean-getaktet werden.
Da sind wir noch nicht ganz, aber es fehlt
nicht viel.

Report: Wenn wir alle diese Themen zu-
sammenlegen und um Themen wie BIM,
Augmented & Virtual Reality, Kiinstliche In-
telligenz oder Robotik erginzen. Wie stellen
Sie sich eine Strabag-Baustelle im Jahr 2030
oder 2035 vor?

Krammer: Augmented Reality oder Ro-
botik wird 2035 State of the Art sein — davon
bin ich tiberzeugt. Das ist heute noch nicht
unser Thema. Aktuell sind wir dabei, die
Grundlage zu schaffen, und die heifSt BIM.
Ohne einer umfassenden, digitalen Planung,
kann ich diese Themen nicht zum Leben er-
wecken. Was niitzt ein Roboter, wenn er
nicht weif3, wo er bohren soll.

Was mir in Osterreich fehlt, ist eine Vor-
gabe des Bundes. In anderen Lindern wie
etwa in der Schweiz oder in Tschechien gibt
es ganz klare Vorgaben, das erleichtert vie-
les. Das ist in Osterreich aktuell leider nicht
einmal im Gesprich. In der OBV versu-
chen wir mit dem BIM-Merkmalservice die
Merkmalserver der einzelnen Unternehmen,
Auftraggeber wie Auftragnehmer, miteinan-
der zu verbinden. Da sind wir aktuell in der
letzten Testphase. Darauf ruhen grof3e Hoff-
nungen, dennoch wiirde ich mir eine klare
Vorgabe wiinschen. Auch der 3D-Druck ist
so ein Zukunftsthema. Da passiert auch jetzt
schon sehr viel. Ich glaube nicht, dass wir in
Zukunft in grofiem Stil Hauser drucken wer-
den, aber einzelne Elemente auf jeden Fall.

INTERVIEW

ist es, auch den Mitbewerb an Bord zu holen.
Interesse?

Krammer: Natiirlich. Wir sind fiir alles
offen, was eine sinnvolle Optimierung der
Logistik und Beschaffungsprozesse ver-
spricht.

Report: Die Strabag hat kiirzlich bekannt
gegeben, dass sie im Geschaftsjahr 2021 ei-
ne EBIT-Marge von sechs Prozent erreichen
wird. Umsatzsteigerungen konnten im letz-
ten Jahr aufgrund der Rahmenbedingungen
viele Unternehmen verzeichnen. Ein starkes
Ergebnisplus schon deutlich weniger. Wor-
auf fithren Sie das zuriick?

Krammer: Wir haben in den Kernmark-
ten durchschnittlich gute Ergebnisse erzielt.
Da gibt es keine AusreifSer nach oben oder
nach unten.

Die grofle Unbekannte beim Ergebnis
ist immer die Volatilitit bei Grofiprojek-
ten. Und wenn es da keine grofien, negati-
ven Einschlége gibt, dann ergibt sich daraus
die aktuelle, erfreuliche Situation. Natiirlich
ist auch das allgemeine Umfeld wichtig, un-
seren Kernmirkten wie Deutschland, Os-
terreich, Tschechien oder Polen geht es gut.
Auch in Siidosteuropa lduft es immer besser.

Report: Also auch ein Stiick weit Gliick,
dass es diese Einschlédge nicht gab?

Krammer: Sicher auch. Es liegt aber auch
an der Strategie. Wir haben vor einigen Jah-
ren die »Strategie 2022« gelauncht. Da gab es
eine ganzklar Zielsetzung, ndmlich nicht nur
die Themen, tiber die wir jetzt gesprochen
haben - wie BIM, Lean oder alternative Ver-
tragsmodelle - aktiv voranzutreiben, son-

»Was niitzt ein Bohrroboter, wenn er nicht

weif}, an welcher Stelle er bohren soll. Dafiir
brauchen wir BIM.«

Damit kann man auch Material einsparen,
was uns zu einem weiteren wichtigen Thema
fithrt, der Nachhaltigkeit. Die grofite CO,-
Reduktion gelingt uns, wenn wir weniger
Material brauchen.

Fir all das brauche ich Early Contractor
Involvement und BIM, um frithzeitig zu er-
kennen, wo etwa Fertigteile eingesetzt wer-
den konnen, die rechtzeitig produziert und
zum richtigen Zeitpunkt auf die lean-getak-
tete Baustelle geliefert werden. Dort wollen
wir hin.

Report: Mit Sequello haben Porr und
Umdasch Group Ventures eine gemeinsame
Baulogistik-Plattform entwickelt. Das Ziel

dern auch das Thema Risikomanagement.
Wiekonnen wir Risiken frithzeitig erkennen
und managen.

Report: Das greift ja direkt ineinander.

Krammer: Genauso istes. Alle diese The-
men greifen ineinander. Das sind die Hand-
lungsstrange, die wir brauchen, um unsere
EBIT-Marge zu heben. Alleine die Themen
Materialmangel und Preissteigerungen zei-
gen, wie wichtig Risikomanagement ist. Wir
haben frithzeitig auf Lager eingekauft und
haben dort, wo wir Material nicht bekom-
men haben, aktiv und offen gemeinsam mit
den Auftraggebern nach Alternativen und
Losungen gesucht. [ |
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Der Fachkrafte- &
mangel wird laut

Wirtschaftsprufer
EY als groBte Ge-
fahr fur die Unter-
nehmensentwick-
lung angesehen.

Ruckschlag in der Wende

In der heimischen Wirtschaft fehlt es branchenuber-
greifend an qualifizierten Fachkraften. Vor allem in
Handwerk und Technik stehen fur Frauen die Turen
offen, immer mehr haben in den letzten Jahren diese
Chance genutzt. Corona hat dieser Entwicklung einen
ordentlichen Dampfer versetzt.

Von Karin Legat

er Fachkraftemangel hat sich
E durch die Coronakrise und den

Wirtschaftsaufschwung im letzten
Jahr weiter verschirft. Es gibt keine Branche
und kaum ein Bundesland, das vom Fach-
kriftemangel verschont blieb. Unternehmen
wollen aufgrund der wieder gefiillten Auf-
tragsbiicher zusitzliche Stellen schaffen,
aber die Fachkrifte fehlen, so eine aktuelle
Studie von EY. 83 Prozent haben derzeit (er-
hebliche) Schwierigkeiten, qualifiziertes Per-
sonal zu finden, um sieben Prozent mehr als
2021. Nur zwei Prozent der befragten Unter-
nehmen sagen, sie hitten es sehr leicht, Fach-
krafte einzustellen. Der Fachkraftemangel
wird als grofite Gefahr fiir die Unterneh-
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mensentwicklung gesehen. Die meisten neu-
en Stellen wollen Unternehmen in Oberds-
terreich (33 %), Vorarlberg (30 %) und Nie-
derosterreich (29 %) schaffen.

>>Handwerkund Technik ladenein <<
In den letzten Jahren haben Frauen die-
se Chance auch erkannt. Zahlreiche Archi-
tektinnen, Baumeisterinnen, Metalltechni-
kerinnen sowie Vermessungstechnikerin-
nen, Schlosserinnen und vor allem weib-
liche Lehrlinge in der Bautechnik sind der
Beweis. Nicole Walther, Projektleiterin bei
Frauen in Handwerk und Technik, berichtet
aus Gespréachen mit Frauen tiber die Griin-
de fir die Berufswahl Bau: »Frauen haben

zum Beispiel durch Verwandte, Bekannte
und Freunde Einblick in die Baubranche er-
halten, wurden tiber Méglichkeiten und Job-
aussichten informiert — ebenso tiber Infota-
ge, Praktika und Exkursionen. Deshalb ha-
ben sie sich fiir diesen Bereich entschieden.«
Der Bau & Immobilien Report stellt in dieser
und den nichsten Ausgaben monatlich eine
erfolgreiche Bautechnikerin vor, die als Role
Model fiir Madchen und Frauen dienen soll.

Rollenklischees

M DIE TRADITIONELLE SICHTWEISE trifft
Burschen wie Madchen. »Fiir junge Frau-
en, die aus einem traditionellen Umfeld
kommen, ist es nach wie vor schwie-
rig, einen nicht traditionellen Beruf zu
ergreifen, betont Iris Appiano-Kugler
und nennt als Beispiele eine junge Frau
im nichtstadtischen Umfeld, die KFZ-
Mechanikerin, aber ebenso einen jungen
Mann, der Pfleger oder Kindergértner
werden mdchte. Die Offentlichkeit helfe
zu wenig, diese Stereotype aufzuwei-
chen.

Fotos: iStock



FRAUEN

>>Viele nutzendie Einladung nicht <<

Nicole Walther erkennt eine Abkehr vom klassischen
Schubladendenken, sie verweist gleichzeitig aber auf einen
Wandel, der im Zuge von Covid aufgetreten ist. »Wir hatten
schon gute Fortschritte, Frauen haben sich fiir die Technik ge-
offnet. Jetzt erkennen wir leider einen Riickschritt,« bedauert
sie. Frauen wiirden sich wieder mehr in traditionelle Denk-
weisen und traditionelle Berufsfelder zuriickziehen. »Das hat
mit dem familidren Umfeld zu tun«, vermutet sie. Dabei gebe
es gute Signale der Arbeitgeber. »Das Baugewerbe wird sich
der Tatsache, dass Frauen eine grofie Bereicherung fiir die ei-
genen Tatigkeitsfelder sind, immer starker bewusst«, betont
Iris Appiano-Kugler, Expertin fiir den Frauenarbeitsmarkt im
AMS Osterreich, verweist aber gleichzeitig auf das Phanomen
der Leaky Pipeline. Mehr Frauen wiirden z. B. ein technisches
Studium starten als abschliefSen. »Laufend sind sie mit Stereo-

R
In der Pflege miissen Frauen téglich Patient*innen mit 80 oder

90 kg bewegen, Zementsacke mit 40 kg wéren fiir sie kein Prob-
lem.
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Die Freiheit,
wirklich
gestalten

zU konnen.

Fassadenlosungen vo
Sto setzen MalSstabe
bel Systemsicherheit

und Individualitat. ™

Fassaden individuell gestalten
und effektiv dammen.

Uber Proportionen und Formgebung, Materialien, Oberfla-
chen und Farben kénnen Sie die Wertigkeit und Ausstrahlung
erzeugen, die Sie sich flr Ihr Gebaude wiinschen. Sie wahlen
eines unserer ausdrucksstarken Materialien — wie Klinker,
Stein, Glas, Putz, plastische Fassadenelemente — oder eine
Kombination aus mehreren. Wir stellen die passende System-
I6sung auf Basis einer vorgehangten, hinterliifteten Fassade
oder eines Warmedamm-Verbundsystems zur Verfligung —
technisch sicher und erprobt.

Mehr Informationen unter:
www.zukunft-fassade.at

sto

Bewusst bauan.
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»Es ist ein mitteleuropdisches Phdnomen, dass
Technik ménnlich ist. In Asien bis hin zum mitt-
leren Osten ist es vollig normal, dass Frauen
auf Baustellen arbeiten«, berichtet Iris Appiano-
Kugler.

Nicole Walther erkennt auf Unternehmerseite
eine Abkehr vom klassischen Schubladenden-
ken, jedoch bei vielen Frauen eine Riickkehr zu
traditionellen Sichtweisen.

Nicht traditionell bedeutet immer noch oft »un-
weiblich« oder »unmannlich.

typen und Vorurteilen konfrontiert, die viel-
leicht mit ihnen selbst gar nichts zu tun ha-
ben. Sie verlieren aber die Lust, sich stindig
zubeweisen — und wie Wasser in lecken Roh-
ren, verschwinden auch viele Frauen aus den
technischen Studien und Berufen.

>>Rahmenbedingungen dndern <<

Vor allem handwerkliche Berufe miis-
sen besser prasentiert werden, um das In-
teresse daran zu wecken. So sind die meis-
ten Arbeiten am Bau weder sehr schmutzig
noch gehen sie an korperliche Grenzen, ste-
reotype Rollenbilder miissen ad acta gelegt
werden. Ein entscheidender Input muss im
Elternhaus erfolgen. »Es ist wissenschaft-
lich bewiesen, dass eine positive Erfah-
rung mit Technik als Kind reicht, damit die
Wahl eines technischen Berufs exponentiell
steigt«, sagt Iris Appiano-Kugler. Madchen
sollten einmal mit Vater oder Mutter am
Auto basteln, Werkzeug oder Maschinen
auseinander- und wieder zusammenbauen,
idealerweise bereits in der Kindergarten-
bzw. Volksschulzeit, denn in der Pubertit
sind Stereotype bereits sehr stark vorhan-
den. Anschlieffend miissen Unternehmen
gezielt positive Erfahrungen bieten, z.B.
kinder- oder jugendgerechte Besichtigun-
gen von Baustellen durch Bauunternehmen
oder Handwerksbetriebe, zielgerichtete
Kommunikation auch unter Einsatz neuer
Medien, Schnupperwochen oder Praxis-
tage am Bau. Um Frauen dann am Bau zu
halten, erfordert es adaptierte Arbeitsbe-
dingungen. Helfen konnen Betriebskinder-
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girten, Eltern-Kind-Biiros oder betriebsin-
terne Initiativen zur Gleichstellung. Zu den
Rahmenbedingungen zéhlt auch die Ar-
beitszeit. Vielfach zu wenig berticksichtigt
ist die Arbeitskleidung. »Der Korper spielt
bei Berufen am Bau eine entscheidende
Rolle, Frauen miissen sich in der Arbeits-
kleidung wohlfiihlen«, betont Walther.

>>ErsteSchritte <<

Stark verankert ist das Geschlechter-
denken nach wie vor in der Lehre. Die Top 3
Lehrberufe fiir Madchen waren 2020 und
2021 Einzelhandel, Biirokauffrau und Fri-

R ,.
»Laterale Filhrung — Fiihren ohne Vorgesetzten-
position —, Frauen in der Arbeitswelt 4.0 und
Durchsetzungstraining sind einige der Seminare

von womansSuccess, informiert Vorsitzende
Ingrid Késten.

seurin. Metalltechnik fand sich erst auf Rang
sechs, Hochbau war nicht unter den Top 10.
»Innerhalb des FiT-Programms besteht die
Moglichkeit, eine Lehre im Bereich der Bau-
branche zu absolvieren, informiert Walther.
Frauen haben tiber FiT auch die Chance, das
Kolleg am Bautechnikum Camillo Sitte zu
absolvieren. Appiano-Kugler erginzt: »Liegt
der Frauenanteil in einer Branche unter 40
Prozent, bildet das AMS aus und unterstiitzt
bis zum Lehrabschluss, Kolleg oder FH.« In
der hoheren Ausbildung ist der Riickzug von
Frauen nicht so erkennbar. »Deutlich mehr
Frauen als vor zehn Jahren belegen heute
technische Facher«, weifd Ingrid Mylena Kos-
ten, Vorsitzende von womanSuccess. Einige
Zahlen zum Frauenanteil der TU Wien: Ar-
chitektur 55,9 %, Bauingenieurwesen 30,5 %,
Raumplanung 48,5 %, Vermessung 33,5 %
und Technische Physik 20,4 %. u

Branchenvergleich: Frauenanteil in Prozent

13 %
15 %
21 %
26 %
32 %
46 %
48 %
50 %
51 %
55 %
56 %
56 %
61 %
71 %
76 %

Bau

Bergbau und Gewinnung von Steinen und Erden
Energieversorgung

Herstellung von Waren

Information und Kommunikation

Kunst, Unterhaltung und Erholung

Erbringung von freiberuflichen, wissenschaftlichen und
technischen Dienstleistungen

Offentliche Verwaltung, Verteidigung, Sozialversicherung
Erbringung von Finanz- und Versicherungsdienstleistungen
Grundstiicks- und Wohnungswesen

Handel, Instandhaltung und Reparatur von Kfz

Erbringung von sonstigen wirtschaftlichen Dienstleistungen
Beherbergung und Gastronomie
Erziehung und Unterricht
Gesundheits- und Sozialwesen

Quelle: Statistik Austria, 2020

Der Bau rangiert mit einem Frauenanteil von 13 Prozent im hinteren Feld der Branchen.

Fotos: AMS, FIT, womanSuccess
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e - - Restauration an der Malerschule Baden ent-
o z I l l og 1‘ ls schieden.« Technische Geometrie und Ma-

thematik lagen ihr, rasch ist sie auf Bautech-

. . . . . . nik und Statik gestof3en. Thre Karriere hat
Caroline Palfy ist GeschaftsfUhrerin bei Handler Bau  pyify in der Koo Gruppe gestartet. »Ich

und Pionierin des nachhaltigen Bauens. Zu ithren Lieb-  warMidchen fiiralles, bekam dadurch einen
lingsthemen zéhlen ressourcenschonendes, regiona- ~ relen Einblickin die Immobilienwirtschat,

. .. ) die Immobilienlandschaft und den Bausek-
les Bauen, Energieeffizienz und Innovation.

tor.« Der Entschluss fiir die Baumeisterprii-

Fotos:Jrg Christandl/Kurier

iele kennen ihren Namen nur in
Verbindung mit dem Baustoff

Holz - Caroline Palfy hat das mit 84
Metern erste Holzhochhaus der Weltin Wien
geplant. Nachhaltigkeit bedeutet fiir die
43-jéhrige aber mehr. Dazu z4hlt vor allem
Nachverdichten, Versiegelung gering halten
und vorhandene Flichen effizient nutzen.
»Supermarkte konnen nachverdichtet und
aufgestockt, Dachgeschofle ausgebaut und
ReUse intensiviert werden, nennt sie einige
Beispiele. Vor allem im Wohnbau sei Nach-
haltigkeit einfach umzusetzen. »Die Kunden
orientieren sich mittlerweile nicht mehr aus-
schliefSlich am Preis, denn das Thema Nach-
haltigkeit gewinnt an Bedeutung.« In der
Folge dndern Bautrager ihre Baukonzepte.
Die Ingenieurin, die mit ihrem Lebensge-
fahrten, den beiden Téchtern und Hund
Aqua in Rust im Burgenland lebt, zeigt auf,
dass die Bau- und Immobilienindustrie welt-
weit fiir 38 Prozent der CO,-Emissionen ver-
antwortlich ist. »Wir diirfen Nachhaltigkeit
beim Bauen nichtaufler Achtlassen«, fordert
sie. Die anhaltend hohen Materialpreise sieht
sieals hilfreiches Instrument fiir den bewuss-
teren Umgang mit Ressourcen.

>>lhrWeg <<

»Ich wire nach dem Gymnasium gern
an die HTL gegangen, war aber zu unsi-
cher, gibt die Technikerin heute zu. »Dann
tiberlegte ich, Architektur zu studieren, ha-
be mich aber schlussendlich fiir den Bereich

»In der Malerschule in Baden haben wir Fresken
restauriert und viel mit Holz gearbeitet. Diese
Leidenschaft habe ich mir behalten.«

fung fiel daher rasch, der Schritt zu cetus
Baudevelopment war ein Leichtes. Bis Ende
2020 war Palfy, die sich selbst als technikaffi-
ne Immobilienentwicklerin bezeichnet, Ge-
schaftsfithrerin. Anfang 2021 wechselte die
gebiirtige Wienerin als Geschéftsfiihrerin zu
Handler Bau, wo sie heute fiir die Themen
Nachhaltigkeit, Innovation und Forschung
verantwortlich ist. »Ich war fast 20 Jahre
erfolgreich in der Immobilienbranche té-
tig und wollte eine neue Herausforderungs,
erinnert sie sich. Nur die eigenen Projek-
te nachhaltig zu gestalten, sei zu wenig. Sie
wollte das Thema Nachhaltigkeit grofier for-
cieren. Handler Bau profitiert heute von ih-
rem Engagement. Als aktuelle Projekte nennt
Caroline Palfy einen Dachgeschoflausbau in
der Wiener Innenstadt, ein Okohaus im 12.
Wiener Gemeindebezirk und einen Holz-
wohnbau in Feldbach.

>>FrauamBau <<

Spiirt sie einen Gendergap? »Ich bin kei-
ne Emanze, ichliebe es, wenn mir jemand die
Tiir aufhélte, stellt sie vorab klar. Bringe man
die fachliche Kompetenz mit, falle das Leben
als Frau in der nach wie vor von Mannern do-
minierten Baubranche nicht schwer. »Frauen
miissen aber Frauen bleiben. Benotigt man
Hilfe, darf man das ruhig sagen. Die Min-
ner sind da sehr zuvorkommend«, macht sie
Frauen Mut. In der Immobilienbranche sieht
sie das Leben als Frau herausfordernder. »Es
geht teilweise um sehr viel Geld, der Immo-
Bereich ist noch eher eine men’s world, be-
richtet Palfy aus eigener Erfahrung. |

Info: In der ndchsten Ausgabe: Solveig Menard-
Galli, COO Wienerberger, im Portrét.
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LOGISTIK

gieunkt autelle

In einem sind sich Fachleute aus Forschung, Logistik und Bau einig: Damit Baustel-
len 6konomischer und okologischer werden, braucht es eine digitale und vernetzte
Logistik. Heute wird in vielen Fallen noch zu eng gedacht und geplant.

Von Karin Legat

Vielfach kiimmert sich jedes Ge-
werk auf der Baustelle nur um seine

Logistik, es gibt keine Zusammen-
arbeit und keine zentrale Verwaltung, be-
richtet Jiirgen Schrampf, Geschiftsfithrer
vom Logistikberater Econsult. Fiir Effizienz
und eine 6kologischere Abwicklung braucht
es aber Digitalisierung und Vernetzung, die
erst langsam am Bau greifen. Dadurch kann
die Baustelle weitere CO2-Emissions-Ein-
sparungen realisieren, die grofite dabei bei
Baustellenverkehr, Grofigerdten und der Ab-
fallwirtschaft.

>>WenigerCO,imBaustellenverkehr <<

Das Verringerungspotential fiir Treib-
hausgasemissionen auf Baustellen reicht laut
Studien je nach Baustellentyp und Rahmen-
bedingungen von 21 bis 52 Prozent. Fiir Hu-
bert Wetschnig, Geschaftstithrer der Habau
Group, bilden erneuerbare Kraftstoffe fiir
den schweren Nutzverkehr die Herausfor-
derung der Zukunft. Bislang wird auf kon-
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ventionell dieselbetriebene schwere Maschi-
nen gesetzt. E-Fuels kénnten einen grofien
Anteil am Ausstieg aus fossilen Kraft- und
Brennstoffen haben. Wasserstoff gilt als aus-
sichtsreicher Kandidat fiir Dieselersatz. In
der Schweiz sind bereits einige Wasserstoff-
LKW im Einsatz. Auch elektrisch betriebene
LKW haben Potenzial, ebenso E-Baumaschi-
nen und E-Gerite - eine Reduktion der CO,-
Emissionen von 60 bis 85 Prozent ist erreich-
bar. Wacker Neuson bietet bereits ein um-
fangreiches Portfolio, ebenso Zeppelin Ren-
tal und Boels. Einsparmdéglichkeiten liegen
weiters in der Reduktion von Transportdis-
tanzen durch digitale Lieferkonzepte. Gernot
Kunz, Geschiftsfithrer von SiteLog Austria,
berichtet von einem seiner Lieblingsprojek-
te: »In London gab es vor einigen Jahren ein
Stadtgebiet mit fiinf Groflbaustellen. Die
Stadt hat sich fiir ein Grofllogistiklager ent-
schieden und siamtliche Unternehmer der
Baustellen verpflichtet, ihre Grofllieferun-
gen dorthin anliefern zu lassen. Die Baustel-

len wurden dann auf eigenen Logistikspuren
fir Baufahrzeuge dhnlich der Busspuren mit
Klein-LKW téglich beliefert.« Fiir ihn wire
das auch fiir grofie Stidte in Osterreich ei-
ne Losung. Die Idee dieser Logistikzentren
wurde unter dem Begriff Midi-Hub bereits
im Rahmen des Projekts Logistik 2030+ be-
handelt, allerdings wurden Probleme wie
mangelnde Verfiigbarkeit geeigneter Stand-
orte in zentraler Lage, Finanzierung der

Férderung

W OSTERREICHISCHE UNTERNEHMEN,
die ihre Flotte auf E-Busse oder E-LKW
umstellen, erhalten bei der Neuanschaf-
fung ihrer Fahrzeuge bis 2026 eine
Forderung von 80 Prozent der Kosten.
Die staatlichen Fordermittel dazu be-
laufen sich insgesamt auf eine halbe
Milliarde Euro.

Mehr dazu auf: www.bmk.gv.at

Fotos: iStock, www.interfoto.at, Boels



»Wir erarbeiten Baulogistikphasenpléne, die sich am Bauzeitenplan orientieren und aufzeigen, wann
sich welche Flachen, Zufahrten oder Wege auf der Baustelle verdndern. Anhand von Kennzahlen wie
Anzahl und Zeitpunkt von Transporten leiten wir entsprechende MaBnahmen wie die ErschlieBung
von Vorstaufldchen, die Einrichtung von Ladezonen oder den Einsatz intelligenter Schrankensysteme
abe, informiert Dominik Miiller, Geschéftsfiihrer Zeppelin Rental Osterreich.

Hubs sowie zu erwartende Widerstidnde der
KEP-Dienstleister und der Anrainer*innen
aufgezeigt.

>>Vonder StraBe auf die Schiene <<
Was in ersten Schritten erfolgen muss, ist
der Umstieg von der Strafle auf die Schiene
bzw. auf den Wasserweg. Die Strafle domi-
niert noch bei der Transportleistung, zahl-
reiche Bauunternehmen sprechen sich be-
reits fiir die Schiene aus. Bei der voestalpine
laufen 51 Prozent der Ausgangslogistik tiber
die Bahn, 15 Prozent tiber Binnenschifffahrt.
binderholz setzt bei Langstreckentranspor-
ten ebenso auf die Bahn. »Alle unsere Pro-
duktionsstétten haben einen Bahnanschluss,
wir liefern an den nichstgelegenen Bahnhof
zum Kunden, die letzte Strecke erfolgt per

€¢ N LONDON HAT EIN
GROBLOGISTIKLAGER
FUR INSGESAMT FUNF
BAUSTELLEN OKOLO-
GISCHE UND OKONO-
MISCHE VORTEILE GE-
BRACHT. »
LKWy, informiert Geschaftsfithrer Helmut
Spiehs. »Rundholz-Transporte fiir den Sage-
werkstandort Fiigen im Zillertal haben wir
zur Ginze von LKW auf Schmaleisenbahn
umgestellt.« Bernegger transportiert mi-
neralische Rohstoffe mittels Spezialcontai-
nern, die sowohl auf Eisenbahnwaggons als
auch LKW passen und direkt auf Baustellen
abgekippt werden kénnen. Die Zustellung

LOGISTIK

Berichte vom Bau

M DIE STRABAG ruft inre Baumateriali-
en moglichst termingerecht ab. Dadurch
werden Lagerflachen und Logistik-
prozesse minimiert. Einzig Produki-
onsbetriebe wie das Fertigteilwerk der
Strabag Tochter Mischek Systembau
haben einen Lagerplatz fiir vorgefertigte
Betonfertigteile, wo moglichst zeitnah
zum Termin der Versetzung produziert
wird.

I BEI PORR wird Baumaterial direkt
vom Hersteller an die Baustellen gelie-
fert, groBteils — wegen der Lage fernab
von Ballungszentren — iiber die StraBe.
Porr minimiert mithilfe von Digitali-
sierung ihre Fahrten und steigert die
Auslastungen durch die Reduzierung
von Leerfahrten. Verwiesen wird auf die
neue Baulogistikplattform Sequello, die
den Bestell- und Logistikprozess trans-
parent darstellt.

per Bahn ist laut Spiehs nicht teurer als per
LKW, wenn die Lieferung mehrere Waggons
umfasst. Man miisse bedenken, dass Linder
wie Skandinavien fiir Importe aus Europa
bereits eine CO,-Steuer verrechnen. »Lan-
ge Zeit waren multimodale Transporte mit
einem grofleren Abstimmungsaufwand ver-
bunden, betont Oliver Schauer, Professor
fiir Verkehrslogistik und Mobilitit am Logis-
tikum der FH OO sowie Obmann des VNL
Region Mitte. In Zeiten der Digitalisierung
kommt es diesbeziiglich jedoch zu deutli-
chen Vereinfachungen.
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LOGISTIK

»Jeden Monat erweitern wir unsere Flotte um
Maschinen, die elektrisch angetrieben werdenx,
betont Bas voor den Dag, Manager Fleet Invest-
ments bei Boels.

ckend gegeben. Kunz: »Am Ende des Tages
entscheiden vielfach noch die wirtschaftli-
chen Interessen.« |

Das zero emission Portfolio der Wacker Neuson Group umfasst 18 Produkte vom vollelektrischen
Bagger iiber Radlader und Dumper bis hin zu akkubetriebenen Baugeraten fiir die Boden- und Be-
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tonverdichtung. Weitere Modelle sind bereits in Planung.

>>Sparen beim Heizen <<

Baumeister Kunz verweist auf eine we-
nig bedachte CO_-Sparmafinahme: den Be-
reich Heizen. Grof3baustellen haben bis zu
300, 400 Container im Einsatz, wo im Win-
ter die E-Heizung Tag und Nacht auf Hoch-
betrieb lauft. Wenn es zu warm ist, werden
die Fenster ge6ffnet. »Wir haben ein System
mit Luftwdrmepumpen entwickelt, mit dem
50 Prozent Energieeffizienz erreichbar sind,
was eine hohe Kosteneinsparung fiir den
Bauherrn bedeutet.« Eine weitere Alternati-
ve sind Infrarot-Heizsysteme, die laut Her-
stellern durch einen hoheren Wirkungsgrad
effizienter sind als herkommliche E-Heizun-
gen. Als emissionsfreier Brennstoffkonnte in
Zukunft auch Wasserstoff geniitzt werden,
technologischer Vorreiter auf diesem Gebiet
ist Norwegen. Eine Alternative bietet auch

Entwicklung des Gesamttransportaufkommens und der Transportleistung

Transportleistung

Transportaufkommen

die Heizung mit Holzpellets, die sich tiber
lingere Zeitraume als sehr wirtschaftlich ge-
staltet, ahnlich wie die Nutzung von vorhan-
dener Geothermie.

>> Einsparungspotenzial Abfall <<

Fiir Dominik Miiller, Geschaftsfiithrer
Zeppelin Rental Osterreich, bietet auch die
Entsorgungslogistik einen enormen Effi-
zienzhebel. »Durch ein zentrales Entsor-
gungsmanagement wird die Recyclingquote
auf der Baustelle deutlich verbessert. Aufler-
dem optimiert es die Produktivitat der auf
der Baustelle titigen Personen, minimiert
Behinderungen durch Miillansammlungen,
reduziert Entsorgungskosten und erhoht die
Sicherheit aller Projektbeteiligten.« Die Be-
reitschaft zur Trennung ist laut SiteLog Aus-
tria auf den Baustellen noch nicht flichende-

StraBen (Osterr. StraBe)

3 Forschungsprojekte

1 Im Projekt »Nachhaltige Logistik
m 2030+« arbeiten Niederosterreich
und Wien an zukunftstauglichen und
tragfahigen Logistiklosungen.

Das Forschungsprojekt »CO,-
m neutrale Baustelle« erforscht
Wege hin zu einer komplett emissions-
freien Baustelle.

3 »Zero Emission Baustelle« ist ein
m Forschungsprojekt von Wacker
Neuson zusammen mit Herry Consult.
Ziel ist, das Potenzial eines verstarkten
Einsatzes von elekirischen Bauma-
schinen und Baugeréten sichtbar zu
machen, sowie den Abbau von Barrieren
und Vorbehalten voranzutreiben.

StraBen (ausl. Fahrzeuge)
I 2020 Schiene
I 2019
Donau
Rohrfernleitungen

\ \ \ \ \ \ \
500 400 300 200 100 0 0 10 20 30 40
in Mio. Tonnen in Mrd. Tonnenkilometern

In Osterreich ist die StraBe der {iberwiegend genutzte Transportweg im Giiterverkehr.
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(Statistik Austria, November 20271)

Fotos: Wacker Neuson
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GmbH. Bilder kénnen Sonderausriistungen zeigen, die nicht zum Lieferumfang gehdren.



34

BAULOGISTIK

A ]
v #~X

»Wir wollen ein paar Jahre der Digitalisie-

Sequello ist eine digitale Baulogistik-Plattform, die als Joint Venture
von Porr und Umdasch Group Ventures von Experten aus der Bran-
che fir die Branche entwickelt wurde. Im Interview mit dem Bau &
Immobilien Report geben Geschaftsflhrer Josef Kurz und Prokurist
Christian Hellerschmied Einblicke in ihre Vision. Sie erklaren, was
Sequello besser macht als andere Losungen und wie sie die gesamte

Baubranche an Bord holen wollen.

Report: Was ist die Idee hinter Sequello,
wie sieht Thre Vision aus?

Josef Kurz: In der Baubranche macht
derzeit jeder Anbieter sein eigenes Ding. Es
gibt zahlreiche Insellosungen, die alle einen
Mehrwert fiir ihr Anwendungsgebiet haben.
Diese Losungen in die Unternehmen einzu-
gliedern, ist aber nicht immer einfach. Gera-
de beim Thema digitaler Lieferschein gibt es
viele verschiedene Ansitze. In der gesamten
Wertschopfungskette von BIM bis zur Zah-
lung der Rechnung gibt es sehr viele inhaltli-
che, system- und prozesstechnische Briiche.
Es ist davon auszugehen, dass es in Zukunft
eine Vielzahl an verschiedenen Losungen
geben wird, mit verschiedenen Schnittstel-
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len und Oberflichen, mit denen man auf der
Baustelle zurecht kommen muss. Unser An-
gebot ist es, ein paar Jahre Digitalisierungs-
entwicklung zu tiberspringen und gleich ei-
nem gemeinsamen Standard niher zu kom-
men.

Christian Hellerschmied: Das ist es auch,
was uns schlussendlich mit der Umdasch
Group Ventures zusammengebracht hat. In
der Osterreichischen Bautechnik Vereini-
gung gab es eine eigene Arbeitsgruppe zur
digitalen Betonbestellung, da ist viel Vor-
arbeit in Sachen Stammdaten und Stamm-
datenintegration geleistet worden. Auch
bei der Porr ist intern viel in diese Richtung
passiert. Die Umdasch Group ist mit Doka

i <"

wiederum von der anderen Seite gekommen
und hat an einem User-Interface fiir Beton-
bestellungen gearbeitet. Da war es nahelie-
gend, zu schauen, was man gemeinsam zu-
stande bringen kann. Das Ziel der Porr war
es, nach dem Jahr 2021 ihre Betonlieferan-
ten digital anbinden zu kénnen. Das war der
Anstof8 zum gemeinsamenJoint Venture.

Kurz: Die digitale Beschaffung war und ist
bei Baufirmen in den letzten Jahren grofles
Thema. Daist die Integration von Bestellung,
Lieferschein und Rechnung dielogische Kon-
sequenz.

Report: Was zeichnet Sequello aus? Was
macht Sequello besser als andere Losungen?

Kurz: Die meisten Anbieter fiir elektroni-
schen Datenaustausch haben ein System und
verbinden mitihren statischen Strukturen die
ERP-Systeme von Kunden und Lieferanten.
In der Bauwirtschaft geht es aber dariiber hi-
naus darum, die Baustellen aktiv einzubin-
den, denn dort werden die Entscheidungen
getroffen. Und dieses Interface fiir Polier und
Bauleiter fehlt bei anderen Losungen zur fir-
meniibergreifenden Anwendung.

Fotos: Sequello
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»In der Baubranche wird ja generell sehr viel zusammengearbeitet. Kooperationen sind an der Tagesordnung. Deshalb

haben wir ein System entwickelt, das diese Zusammenarbeit ermdglicht und fordert, erklaren Josef Kurz und Christi-
an Hellerschmied.

Hellerschmied: Die Lieferung von Beton
istzeitkritisch. Von der Bestellung bis zur Lie-
ferung wird zigmal telefoniert, um diese zum
richtigen Zeitpunkt zu erhalten. Mit Sequel-
lo wird das alles digital abgebildet, man kann
live reagieren und nachjustieren. Das ist ge-
rade bei On-demand-Material ein enormer
Mehrwert.

Report: Wie aufwendig ist der Umstieg
auf Sequello? Wielange dauert es, bis die Bau-
stelle damit arbeiten kann?

Kurz: Das hingt von der Tiefe ab, ob mit
oder ohne ERP-Integration. Die Anbindung
zwischen Baustelle und Disposition gehtauch
ohne ERP. Das ist das Basispaket. Bei einem
Spezialtiefbauprojekt mit wenigen Betonsor-
ten geht das in ein bis zwei Stunden. Auch die
Einschulung der Poliere geht sehr schnell.
Wir haben sehr viel Wert auf Einfachheit und
Usability gelegt.

Hellerschmied: Nach einem Tag mit Be-
gleitung ist der Polier auf Sequello einge-
schult. Fiir den Polier bleibt die Bestellung
unkompliziert, wird aber fiir den Dispo-
nenten einfacher. Was wir zusitzlich massiv
verbessert haben, sind die Durchsicht und
die Kommentierung des Lieferscheins. Der
kommt in derselben Oberfliche an und kann
im Tagesgeschift abgearbeitet werden.

Report: Wie ist der aktuelle Entwick-
lungsstand? Kommt Sequello auch schon in
der Praxis zum Einsatz?

Kurz: AufBasis der Erfahrungen von Porr
und Riickmeldungen aus der Bauwirtschaft
haben wir die Plattform entwickelt und star-
ten demnéchst mit einer Beta-Version auf der
ersten Baustelle.

Hellerschmied: Das erste Halbjahr 2022
wollen wir gemeinsam mit der Porr und ih-
ren Lieferanten vorrangig zur weiteren Aus-
reifung der Plattform nutzen, um Kinder-
krankheiten zu beseitigen. Mit 1. Juli ist die
flichendeckende Ausrollung fiir alle geplant,
die es nutzen wollen.

Report: Das erklirte Ziel der Porr und
Umdasch Group Ventures ist, dass sich auch
der Mitbewerb aktivan der Plattform beteili-
gen soll. Wie soll diese Beteiligung aussehen
und wie laufen die Gespriche?

Kurz: In der Baubranche stehen Koopera-
tionen auf der Tagesordnung. Deshalb haben
wir ein System entwickelt, das diese Zusam-
menarbeit ermdglicht und fordert.

Aber nicht nur die Baufirmen arbeiten
zusammen, auch Lieferanten sind tiber-
greifend tétig. Deshalb braucht die Branche
Systeme, die es ermdglichen, dass alle mit-
einander in alle Richtungen kommunizieren
konnen. Wir liefern fiir alle Richtungen ein
Standardschnittstellenpaket, das bei Bedarf
individuell angepasst werden kann.

Der Grundgedanke ist, dass wir tech-
nisch offen sind und auch offen fiir die Zu-
sammenarbeit und Weiterentwicklung mit
anderen Unternehmen.

Report: Wenn sich andere aus der Bran-
che beteiligen, geht es auch um sensible Da-
ten. Wie steht es um den Datenschutz?

Kurz: Sicherheit wird bei uns grof$ ge-
schrieben. Deshalb haben wir auch SAP als
Partner mit an Bord genommen. SAP baut
und betreibt fiir uns die Plattform. Sequello
selbst hat keine Moglichkeit zur Einsichtnah-
me von Daten auf der Plattform.

Hellerschmied: Mitarbeiter von Sequello
koénnen nicht einmal zu Wartungszwecken
Einsicht nehmen. Das war uns sehr wichtig,
um Sicherheitsbedenken zu zerstreuen.

Report: Wie grof3 ist das Interesse der
Branche?

Hellerschmied: Schon in der Arbeits-
gruppe der Bautechnik Vereinigung ist man
schnell zu der Erkenntnis gekommen, dass

Report: Laut Eigendefinition ist Sequello
ein ergdnzendes Werkzeug zu Lean und BIM.
Inwiefern? Und wie BIM-fit ist Sequello jetzt
schon?

Kurz: Sequello ist BIM-fit. Das, was heute
am Markt méglich ist, decken wir ab. Aber es
hangt vom Detaillevel des BIM-Modells ab,
ob wir direkt aus dem Modell ableiten kon-
nen, wann, was, in welcher Form benétigt
wird. Das ist noch etwas Zukunftsmusik.

Unser erstes Ziel ist es, Verschwendung
zu vermeiden und mehr Zeit fiir wertschop-
fende Tatigkeiten zu gewinnen. Schon jetzt
konnen wir versprechen, dass man mit Se-
quello auf jeder Baustelle durchschnittlich
pro Beleg acht Minuten sparen kann.

Report: Wo soll es in den nichsten Jah-
ren hingehen? Was soll alles Teil von Sequel-
lo werden?

Hellerschmied: Auf jeden Fall werden
andere Materialtypen hinzukommen. Wir
haben mit Beton begonnen, im nachsten
Schritt werden Kies, Sand, Schotter, Ze-
ment und Asphalt folgen. Auch die Kom-
plexitdt wird steigen, etwa in der Beweh-
rung, wo wir auch Biegeforme verarbeiten
miissen.

Wir wollen auch in Richtung Qualitatssi-
cherung und Dokumentation gehen.

Kurz: Ziel ist es, den wertschopfenden
Prozess sukzessive zu optimieren. Grundla-

»Sequello bietet Information und Kommunikation
zwischen Vertragspartnern in Echtzeit.«

wir einen Standard und ein System brau-
chen. Die Antwort auf die Frage, wie man
dieses Ziel erreicht, dauert deutlich linger.
Wir wollten die Zeit abkiirzen, sind ins Risi-
ko gegangen und haben eine Losung fiir alle
entwickelt. Wir sind schon gespannt, wie po-
sitiv sie von der Branche angenommen wird.
Das Feedback st bisher sowohl auf Seiten der
Baufirmen als auch der Lieferanten sehr gut.

Report: Gibt es auf internationaler Ebene
schon dhnliche Losungen wie Sequello?

Hellerschmied: In der produzierenden
Industrie schon, aber nicht in der Baubran-
che. Natiirlich gibt es digitale Lieferscheine,
aber Sequello ist deutlich mehr. Wir bieten
Information und Kommunikation zwischen
Vertragspartnern in Echtzeit.

ge ist der wirtschaftliche und ablauftechni-
sche Prozess.

Hellerschmied: Auch regional haben wir
einiges vor. Wir haben mit Osterreich gestar-
tet, jetzt folgt die DACH-Region und das Ziel
ist Europa.

Report: Was sind die konkreten Ziele fiir
das erste Geschiftsjahr?

Hellerschmied: Wenn es uns gelingt, die
Hilfte der Volumina zwischen Bauunter-
nehmen und Betonlieferanten am osterrei-
chischen Markt zu erreichen, dann wire ich
sehr zufrieden.

Kurz: Das klingt nach viel, aber mit all
dem positiven Zuspruch, den wir aktuell er-
halten, kénnen wir uns das auf jeden Fall zu-
trauen. |
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BRANCHENCHECK

Teil 1

Branc
Das war 2021

Fenster (Marktabdeckung 66,4 %)

N Andreas Kreutzer,
Branchenradar.com
Marktanalyse

»Die befragten Unternehmen erwarteten zu
Mitte des vergangenen Jahres einen Anstieg
der Nachfrage um durchschnittlich 15 % geg.
VJ, bei einem Preisauftrieb von knapp acht
Prozent geg. VJ (jeweils umsatzgewichteter
Mittelwert), wobei der dynamischste Herstel-
ler davon ausgeht, den Absatz in 2021 sogar

um ein Drittel steigern zu kdnnen. |
Erwartete Nachfrage Gesamtjahr
Mittelwert M|ﬁelw§n Hdchste Angabe HEelE
(umsatzgewichtel) Angabe
+9,8% +15,1% +31,0% +3,0%
Erwarteter Preis Gesamtjahr
Mittelwert M|tte|w§rt Hdchste Angabe s
(umsatzgewichtet) Angabe
+ 8,3 % +7,5% +13,0% +3,0%
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Christian Klinger, Miteigenttmer und
Unternehmenssprecher von Internorm

»Wir haben als Familienunternehmen in einem herausfordern-
den Jahr 2021 Stabilitit bewiesen. Dank unserer 100-Prozent-
Made-in-Austria-Strategie und der damit einhergehenden
hohen Lieferunabhangigkeit, konnten wir unsere Position als
Europas fiihrende Fenstermarke festigen. Durch die Corona-
pandemie riickten Themen wie Wohngesundheit, Wohnkomfort
und Sicherheit in den Fokus, die sich in verstdrkten Sanie-
rungstatigkeiten widerspiegeln. Wir konnten das Jahr 2021 mit
deutlich steigenden Umsatzzahlen erfolgreich abschlieBen und
gehen durch den sehr positiven Start in dieses Jahr von einem
ungefahr gleichen Verlauf zum Vorjahr aus.« [ |

Fotos: iStock, Internorm
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»Die Osterreicher*innen haben auch 2021 kraftig in Umbau- und
Renovierungsarbeiten im Fensterbereich investiert. Dieser Um-
stand hat sich durchwegs positiv auf die gesamte Branche aus-
gewirkt und entsprechend auch auf unser Dachfenstergeschéft
bei Velux. Mit steigender Nachfrage ergaben sich allerdings auch
einige Herausforderungen: In vielen Bereichen der Baubranche
kam es zu Materialengpéssen. Zwar hat das auch flr uns die
eine oder andere Hiirde bedeutet, dennoch konnten und kénnen
wir unsere Produkte nach wie vor liefern. Zudem sind wir zuver-
sichtlich, dass sich die Engpdsse 2022 beruhigen werden.« M

BRANCHENCHECK

Erwartete Nachfrage Gesamtjahr

Mittelwert Mlttelwgrt Hdchste Angabe A
(umsatzgewichtet) Angabe
+6,0 % +8,9% +15,0 % +/- 0%
Erwarteter Preis Gesamtjahr
Mittelwert M|ttelwgrt Héchste Angabe ALl
(umsatzgewichtet) Angabe
+7,3% +10,2 % +13,0 % +3,0 %

Andreas Kreutzer

»Die Hersteller von Wandfarben rechneten zur Jahresmitte mit einem Absatz-
wachstum (@MW) von rund neun Prozent geg. VJ und einem Preisplus von
etwa zehn Prozent geg. VJ. Die Varianz war allerdings hoch. Ein Hersteller
ging von einer stagnierenden Nachfrage, ein anderer von einer vergleichs-
weise moderaten Teuerung (+ 3,0 % geg. J) aus.« |

Georg Bursik,
Geschaftsfuhrer Baumit

»Der Gesamtmarkt flir Innenwandfarben dirfte
im abgelaufenen Jahr um rund zehn Prozent
gewachsen sein. Bei unserem Sortiment ha-
ben wir einen deutlichen Trend weg von der
Dispersion in Richtung hoherwertiger minera-
lischer Produkte gesehen. Dieser Trend sollte
auch in diesem Jahr noch anhalten, weil die
=== Menschen auch heuer wieder viel Zeit zuhau-
se verbringen und in eine hochwertige Verbesserung der eigenen vier Wande
investieren werden. Wirtschaftlich betrachtet wére es sicher schon ein Erfolg,
das Niveau von 2021 zu halten. Ein noch stérkeres Wachstum scheitert vor
allem an der Verfiigharkeit der Arbeitskrafte. « |

Christian Seidler, GeschaftsfUhrer Sefra

»Riickblickend auf das Jahr 2021 konnen wir
berichten, dass Sefra Farben- und Tapetenver-
trieb natirlich an der Bauwirtschaft partizipiert
hat. Dennoch kam es aufgrund der schwierigen |
Rohstoffbeschaffung zu gewissen Engpassen und ' .
Kontingentierung, die aber gemeinsam mit dem \5
Kunden zur ausfallslosen Bereitstellung von Wa-

4
ren gelost werden konnten. Probleme gab es bei
einzelnen Maschinen, wo Bauteile bei den Vorlie- N
feranten nicht vorhanden waren, und was uns be-
—

sonders betroffen hat, ist der leider doch deutliche

Ausfall an Detailkunden — Privatkundschaft, Laufkundschaft, die wegen der
verschiedenen MaBnahmen von uns nicht bedient werden konnten und seit-
her auch nur sehr aufwendig und schwierig wieder zu uns in die Geschéfte
zu kommen zu motivieren sind. Fiir das Jahr 2022 bin ich vorsichtig optimis-
tisch. Mit einem eingespielten Team werden wir unsere Kunden unabhéngig
von den Rahmenbedingungen bestmadglich bedienen und versorgen.« Il

i
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Dachmaterial
(Marktabdeckung 84,4 %)

Andreas Kreutzer

»Der Markt von Dachmaterial fiir geneigte Dacher dlirfte sich im vergangenen
Jahr zweifelsohne positiv entwickelt haben. Die groBten Anbieter gingen im
Juli fiirs Gesamtjahr von einem Absatzplus von 14 % geg. VJ und von neun
Prozent hoheren Preisen aus (gmW). Die Bandbreite der Prognosen flir das
eigene Unternehmen lag beim Absatz zwischen + 7,0 % und + 30,0 %.« Il Guido Horer,

Vertriebsleitung Dach / Produktmarketing

Erwartete Nachfrage Gesamtjahr

»Erlus hat ein sehr erfolgreiches Jahr hinter sich, besonders auch

Mittelwert (um;izxvzr;ev Hachste Angabe andgéﬁe in Osterrei.ch. Sowohl bei den Verarbeitern wie auch dem Handel
konnten wir aufgrund unseres Engagements in Vertrieb und Marke-

+16,9 % +14,4% +30,0 % +7,0% ting neue Kunden nahezu tiber das gesamte Land hinweg von Erlus
Uberzeugen. Insgesamt war ein Zuwachs im zweistelligen Prozent-

Erwarteter Preis Gesamtjahr bereich in Osterreich méglich. Im Bereich Dachmaterial hat Erlus

mit dem abgerundeten Produktportfolio inklusive dem Markenzube-
hor den Markt 2021 gut bedienen konnen. Aufgrund verschiedener
Umstande gab es zum Jahresende hin leichte Einschrénkungen, die
wir aber in einem verniinftigen Zeitrahmen beheben konnten.« Il

Mittelwert Mittelwert s hste Angabe. Nicdrigste
(umsatzgewichtet) Angabe
+3,0%

+8.8%

+7,3% + 15,0 %

Erwarteter Preis Gesamtjahr Andreas Kreutzer
Mittelwert Mittelwert umsatzgewichte) ~ Hochste Angabe Niedrigste Angabe JEtwas flacher als die Hersteller von WOVS schétzten
+8,0 % +7,4 % +20,0 % +2,0% zur Jahresmitte 2021 die Erzeuger von Ddmmstof-
. fen die Jahreshilanz 2021 ein. Demnach rechnete
Erwartete Nachfrage Gesamtjahr man mit einem Anstieg der Nachfrage um knapp
Mittelwert ~ Mittelwert umsatzgewichte) ~ Hochste Angabe Niedrigste Angabe | neun Prozent und weiteren plus sieben Prozent an
+86% +87% +15.0% +4.0% der Preisfront (beide gMW). Infolge sollten die Erldse
um etwa 15 Prozent zulegen.« |

Wolfgang Folie,
Synthesa Gruppe Key Account Manager Region Nord

»Wenn uns jemand Anfang Janner 2021 gesagt hétte, dass wir ab April unsere Produkte nur noch kontin-
gentiert verteilen werden, hatte man ihn sicherlich — vorsichtig ausgedrtickt — milde beldchelt. Bei den EPS-
basierten Dammstoffen ist nach einer Bestell-Rally in der ersten Jahreshélfte mit Beginn der Haupturlaubszeit
ein deutlicher Riickgang des Bedarfs festzustellen gewesen. In Summe diirfte sich hier der WDVS Markt im
Vergleich zu 2020 um ca. sechs bis sieben Prozent nach oben bewegt haben. Das preisliche Niveau flir EPS-
Produkte hat sich nach unseren Erfahrungen in 2021, den Rahmenbedingungen geschuldet, nach einigen
Jahren wieder einmal deutlich nach oben bewegt. Mit einem weiteren Trend nach oben ist auch flir 2022
Zu rechnen.

Anders schaut es meines Erachtens bei der Entwicklung bei der Mineralwolle aus. Wéhrend es 2020
kein bzw. kaum ein Wachstum gab, konnte 2021 einiges gutmachen. Scheinbar wurden auch einige 2020
wegen Covid nicht bearbeitete Genehmigungsverfahren bzw. verschobene Bauvorhaben realisiert. Man kann
im Bereich WDVS fiir die Mineralwollprodukte sicherlich von bis zu 15 % Wachstum in 2021 sprechen.« H
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Thomas Schoffer, )
Direktion Vertrieb BMI Osterreich

»Das Jahr 2021 war fiir BMI Osterreich von einem kréftigen Wachs-
tum gekennzeichnet; im Steil- ebenso wie im Flachdachbereich. Die
starke Zunahme fuBte einerseits auf dem dynamischen Motor der
generellen Baukonjunktur, andererseits aber auch auf Marktanteils-
verschiebungen. Geprdgt war das Jahr zudem durch eine allgemei-
ne Rohstoffknappheit, die teilweise zu Produktengpdssen fiihrte, die
ihrerseits durch die groBe Nachfrage bedingt waren. Fiir das Jahr
2022 wird eine positive bzw. stabile Entwicklung in sémtlichen Spar-
ten prognostiziert — neben den Dachldsungen etwa auch bei Bau-
werksabdichtungen, Photovoltaik, StraBen- und Briickenbau.« M

Klaus Haberfellner,
Geschaftsfuhrer Austrotherm
GmbH

»2021 war fir Austrotherm ein herausfordern-
des und erfolgreiches Jahr. Die Nachfrage nach
unseren klimaschiitzenden Ddmmstoffen war
aufgrund des starken Wohnbaus bei Neubauten
hoch, wobei die Rate der thermischen Sanie-
rung noch Potenzial hat. Die groBen Heraus-
forderungen des Jahres waren die steigenden
Kosten bei Rohstoff, Energie, Logistik und Per-
sonal, was uns zu Anpassungen der Verkaufs-
preise gezwungen hat. Aufgrund vorgezogener
Kéufe fiihrten diese vor allem im ersten Halbjahr
zu verldngerten Lieferzeiten. Wir investierten
2021 massiv in die Verbesserung unserer Pro-
duktion und Ablaufe. Mich freut es besonders,
dass unser neues Austrotherm Recycling Ser-
vice vom Markt so gut angenommen wurde. Wir
holen dsterreichweit kostenlos und klimaneutral
XPS-Baustellenabschnitte zum Recycling ab. M

TR ——

BRANCHENCHECK

Erwartete Nachfrage Gesamtjahr

Mittelwert M|tte|w§r’t Hochste Angabe IEE TS
(umsatzgewichtet) Angabe
+12,9 % +13,3% +35,0 % +5,0 %
Erwarteter Preis Gesamtjahr
Mittelwert M|ttelw§rt Hochste Angabe IER S
(umsatzgewichtel) Angabe
+91% +11,0 % +20,0 % +3,0%

Andreas Kreutzer

»Auch bei WDVS lief es im Jahr 2021 offenbar rund. Der umsatzgewichtete
Mittelwert der Unternehmensmeldungen ergab ein Absatzplus von 13 % geg.
VJ und einen Preisanstieg von elf Prozent geg. VJ. GeméaB der Unternehmens-
angaben gingen alle Anbieter davon aus, das Geschaftsvolumen signifikant
steigern zu konnen. « |

Walter Wiedenbauer,
Geschaftsfuhrer Sto

»Das Wirtschaftsjahr 2021 war fiir
uns eine richtige Achterbahnfahrt. Am
Beginn des Jahres haben wir uns iiber
die auBergewohnlich hohe Nachfrage
nach Warmedamm-Verbundsystemen
gefreut. Die groBe Erniichterung kam
dann, als wir feststellen mussten, dass
wir die Nachfrage nicht zeitgerecht
bedienen kénnen. AuBerdem konnten
wir auch die kontinuierlichen Preiserh6hungen der Rohstoffe nicht einfach an
unsere Kunden weitergeben. Zusétzlich haben die Coronabestimmungen zu
einer enormen Belastung flir unsere Belegschaft gefiihrt. Trotzdem haben wir
es am Ende geschafft, den Markt sehr gut zu bedienen, sodass wir am Ende
doch ein sehr positives Restimee fir das Wirtschaftsjahr ziehen.« |

Christian Hoberl,
Geschaftsleitung Vertrieb und Technik Rofix

———

»Das Jahr 2021 stellte uns und un-
sere Kunden vor groBe Herausforde-
rungen in der Beschaffung, vor allem
durch gestiegene Preise in den Berei-
chen der Roh- und Dadmmstoffe oder
Verpackungen. Das flihrte grundsétz-
lich zu einer positiven Umsatzentwick-
lung in allen unseren Produktgruppen,
jedoch zu einer (berdurchschnittlich
hohen im Bereich WDVS. Die guten

e KONjUNKturaussichten flir 2022/2023
lassen uns positiv in die Zukunft blicken. GroBes Potenzial sehen wir auch
im Bereich der Fassadensanierung. Der >Sanierungsschecks kann uns dabei
unterstitzen, wobei wir uns eine Anpassung der Forderhdhe an den Markt
wiinschen.« |
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Erwartete Nachfrage Gesamtjahr

Mittelwert M'“e'w?” Hochste Angabe lslrigs
(umsatzgewichtet) Angabe
+6,2% +9,4 % +15,0% +/-0,0 %
Erwarteter Preis Gesamtjahr
Mittelwert M|ﬂelw§n Hochste Angabe el
(umsatzgewichtet) Angabe
+4,7% +52 % + 6,6 % +3,0%

Andreas Kreutzer

»Das Fliesengeschéft dirfte sich augenscheinlich positiv entwickelt haben.
In Summe gingen die Hersteller geg. VJ von einem Absatzplus um etwa neun
Prozent, bei um fiinf Prozent hoheren Preisen aus (gMW), wobei der Auf-
schwung offenbar nicht alle Anbieter erfasst. |

Andreas Wolf, GeschaftsfUhrer Mapei

»Im vergangenen Geschéftsjahr durften wir ein starkes Umsatzwachstum im
Bereich der Fliese feststellen, was uns natirlich sehr freut; gleichzeitig war
es aber auch von enormen Rohstoffpreissteigerungen und Logistikproblemen

gepragt, wodurch sich die Steigerung wieder entsprechend relativiert hat.
40 Der allgemeine Trend zur Verlegung von Fliesen und Naturstein in Gewerbe-

immobilien aber auch im Privatbereich steigt weiterhin. 2021 war neben der
fortwahrenden Coronapandemie aber vor allem von Logistikproblemen und
Rohstoffpreisanpassungen (berschattet. Vor allem die Preiserhéhungen bei
Rohstoffen stellten uns immer wieder vor Herausforderungen. Die Lieferanten
waren durch die weltweiten Entwicklungen gezwungen, Preise nicht nur ein-
mal, sondern mehrmals anzupassen. Auch im Transportbereich waren wir mit
immensen Preissteigerungen konfrontiert. Unser Ziel war hier, die bestmdgli-
che Verfiigharkeit fir unsere Kunden zu gewéhrleisten und uns als Qualitats-
und Servicepartner zu profilieren.« [ |

Gunther Sames, Geschaftsflhrer Ardex

»Ardex hat das Geschéftsjahr 2021 trotz der bekannten allgemeinen Situati-
on in Osterreich, den Einschrénkungen, der Rohstoffknappheit und der damit
in einigen Bereichen verbunden Preiserhdhungen duBerst erfolgreich abge-
schlossen. Neben allen Produktgruppen ist es auch im Fliesenklebersektor
nicht nur gelungen, die Ziele zu erreichen, sondern zweistellig positiv abzu-
schlieBen. Beachtlich, wenn man bedenkt, dass die Verknappung der Rohstoffe
sowie die unterjahrige Preiserhohung die gute Entwicklung gebremst haben
miissen. Ich rechne auch flir 2022, zumindest flir die erste Jahreshalfte, mit
einer guten Konjunktur und einem leichten Wachstum. « |

VORSCHAU

Den zweiten Teil des »Branchencheck« in Zusammenarbeit mit Branchenradar.com Marktanalyse mit den Produktgrup-
pen »Mauersteiner«, »Schrauben & Dibel«, »Bodenspachtelmassen« und »Fertigteilhduser« lesen Sie in der ndchsten
Ausgabe des Bau & Immobilien Report.
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Ein Blick in die Zukunft der
Gebaudehulle

Okologisch, klimafreundlich, recycelbar und moglichst lange haltbar. Mit diesen
Schlagworten lassen sich die Anforderungen an eine moderne, zukunftsfitte Gebau-
dehulle am besten zusammenfassen. Doch was bedeutet das fur die Produzenten
von Fassadenmaterial, die Ziegel- Holz- und Beton- sowie die Dammstoffindustrie?
Neue Materialien werden zum Einsatz kommen mussen ebenso wie neue Verarbei-

tungsmethoden.

Von Irmgard Kischko

autrdger und Architekt*innen
E miissen sich pl6tzlich mit bisher un-

konventionellen Rohstoffen wie
Stroh, Lehm, Hanf oder Schafwolle ausein-
andersetzen. »Da gibt es natiirlich viel Unsi-
cherheit und Sorgen. Hélt Schafwolle tat-
sachlich oder schimmelt sie etwa«, sagt Azra
Korjenic, Leiterin des Forschungsbereichs
Okologische Bautechnologie an der Techni-
schen Universitdit Wien. Im mittlerweile
zweiten Oko-Freiland-Priifstand arbeiten
Korjenic und ihr Team daher standig an der
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Messung, Priifung, Optimierung und Ent-
wicklung neuer Baumaterialien und Konst-
ruktionen. »Aktuell priifen wir die Unter-
schiede in der hygrothermischen Qualitat
von Hanf, Seegras und Stroh zur Dim-
mungg, erkldrt Korjenic. Die Innovation im
Fassadenbau geht grundsitzlich in zwei
Richtungen: Erstens muss die Gebaudehiille
aus umweltfreundlichen, recycelbaren Mate-
rialen errichtet werden. Zweitens soll die Fas-
sadebegriint sein. Beides soll dazu beitragen,
den Energieverbrauch gering zu halten und

das Raumklima fiir die Bewohner*innen
moglichst angenehm zu gestalten. »Die Ge-
baudehiille beeinflusst aber auch das Klima
der Umgebungx, gibt die Bautechnikerin zu
bedenken. Die Forscher*innen der TU set-
zen einen ihrer Schwerpunkte daher auf die
Messung der thermischen Verteilung. Im
Testgebaude der TU Wien, das vollstindig
aus Naturmaterialen errichtet wurde, wird
standig mittels Sensoren in verschiedenen
Fassadenmodulen gemessen und gepriift:
Wie verteilt sich die Warme? Sammelt sich




Moderne Gebaudehiillen sollen aus umweltfreundlichen, recycelbaren Materialen errichtet

werden. Die Kreislauffahigkeit ist eine der groBen Stérken des Baustoffs Beton.

irgendwo Feuchtigkeit? Die Tragerkonst-
ruktion dieses modular aufgebauten Ge-
baudes ist aus Holz. Ausgefacht wird mit
verschiedenen 6kologischen Modulen,
die auf Herz und Nieren gepriift werden.
Beispiel: NAWARO-Ddmmungen.

>>Nichtohne Beton <<

Wer nun glaubt, Beton im Fassaden-
bau sei passé, der irrt. Denn im mehrge-
schofligen Wohnbau kommt man nicht
darum herum. »Ohne Beton geht es
nichtg, sagt auch Korjenic. Es gehe dar-
um, Beton richtig einzusetzen - als Stahl-
beton-Trégerkonstruktion fiir hohe Bau-
ten etwa oder fiir den Lichtschacht.

Doch auch die Betonindustrie ist
nicht untitig. Die Klimaziele 2030 der
Regierung und die EU-Taxonomie, die
den Unternehmen »griine Pflichten«
auferlegt, haben Bewegung in die Bran-
che gebracht. Das Thema Nachhaltigkeit
des Baustoffes Beton steht in der Bran-
che seit Jahren weit oben auf der Agen-
da. »Wir sprechen hier von Kreislaufwirt-
schaft«, betont Lukas Schleritzko, Spre-
cher des Beton Dialog Osterreich. Die
Ressourcen, aus denen Beton produziert
wird, wiirden ja nicht verbraucht, son-
dern koénnten jederzeit weiterverarbei-
tet werden. »Urban Mining« ist hier das

Motto. Das heif3t: Abgerissene Gebdude
sind eine Quelle mineralischer Rohstof-
fe fiir Recycling und Herstellung von Be-
ton. Und da Beton vor allem im Hochbau
verwendet wird, schiitze er auch vor all-
zu grofler Verbauung von Wiesen und
Griinflachen. Dass bei der Erzeugung
von Zement, dem Bindemittel im Betont,
CO, antfillt, ist nicht ganzlich zu vermei-
den. Die 6sterreichische Zementindustrie
aber hat ihre Emissionen bereits stark re-
duziert.

>>Traditionsreiche Ziegel <<

Auch wenn es in der Ziegelindustrie
einiges an Innovation gibt, hat sich am
Grundprinzip iiber Jahrtausende wenig
gedandert. »Ton und Wasser werden ver-
mischt, in Form gepresst und luftgetrock-
net oder gebranntc, sagt Norbert Prom-
mer, Sprecher des Verbandes Osterrei-
chischer Ziegelindustrie. So wie beim
Beton ist die Hauptrichtung der Innova-
tion durch die Klimaziele getrieben. »Der
Haupttrend ist, den im Sinne des Green
Deals der EU vorgegebenen Weg zu er-
fullen«, erklart Prommer. Dazu kimen
Themen wie Biodiversitit, Recycling und
Kreislaufwirtschaft. In diesem Bereich
hitten Ziegel kein Problem. Denn sie
wiirden aus nachhaltigen Rohstoffen in
der Region hergestellt. Unnotige Energie-
und Transportkosten wiirden vermieden.

Dochist das schon das Ende der inno-
vativen Reise der Ziegelindustrie? Nein.
Denn geforscht wird intensiv - vor allem
an der Fihigkeit der Gebdudehiille, War-
me gut zu verteilen, aber auch Schutz
) vor zu viel Sonneneinstrahlung
oder Kilte zu bieten. Energieeffi-

4 Sowohl bei Beton als auch Ziegel

sind Innovationen vor allem durch
die Klimaziele getrieben.
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zienz ist das Thema. Hier kommt die Albe-
do-Gestaltung der Fassade ins Spiel. Albe-
do, das heifit so viel wie die Fahigkeit eines
Materials, einfallende Strahlung zu reflek-
tieren. Durch helle Glasuren auf Ddchern
und Winden soll das vor allem im urbanen
Bereich zum Einsatz kommen. Ein Dach
mit hellem Anstrich etwa kommt der Riick-
strahlfdhigkeit von Schnee schon sehr nahe.
Bei Ziegeln geht die Innovation verstérkt in
die Art der Verbauung. So verweist Prom-
mer auf ein Vorzeigeprojekt der Branche in
Lustenau, Vorarlberg. Dort haben die Archi-
tekten Baumschlager Eberle fiir ihren neuen
Firmensitz ein Gebdude errichtet, das ohne
viel Technik und kiinstlich erzeugter Wirme
auskommt. Trotzdem wird eine relativ kon-
stante Raumtemperatur von 22 bis 26 Grad
erreicht. Verantwortlich fiir die Temperatur-
stabilitédt sind vor allem die Ziegel bzw. die
Art der Verbauung der Ziegel. Die Auflen-
winde teilen sich in 38 cm statisches und
38 cmisolierendes Ziegelmauerwerk. Dieses
Kernstiick der thermischen Masse sorgt fiir
relativ gleichbleibende Warme im Gebéude.
Ausgelegt ist dieses Gebdude auf eine Halt-
barkeitsdauer von zumindest 200 Jahren.

>>Trend zu Holzfassaden <<

Uber Nachfragemangel kann sich die &s-
terreichische Holzindustrie nicht beklagen.
»Holzbauten liegen im Trend und Holzfas-
saden ganz besonders, sagt Wolfgang Lei-
tinger, Prisident des Verbandes der Européi-
schen Hobelindustrie. Holzfassaden, fachge-
recht gebaut, seien sehr langlebig. »Wir se-
hen aber, dass meist nicht das Produkt selbst,
sondern die Verarbeitung das Problem ist«,
erklirt Leitinger. Die Fehler seien meist in
falschen Profilen und schlechter Oberfli-
chenbehandlung zu finden. Gerade in die-
sen beiden Bereichen - bessere Profile und
Oberflichen - werde in der Holzbranche ge-
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Holzfassaden werden stark nachgefragt, die groBte Fehlerquelle liegt in der Verarbeitung. An besseren Profilen und Oberflachen wird geforscht.

forscht und immer wieder Innovationen auf

den Markt gebracht.

Als eine der jiingsten Innovationen
nennt Leitinger den 3D-Fassadenbau. Dabei
werden Holzprofileliegend und stehend ver-
baut. Das schaffe nicht nur eine spannende
Optik, die sich im Tagesverlauf dndere, son-

Die Zukunft der Fassade wird laut Azra Korjenic
von der TU Wien in einer Kombination der ver-
schiedenen Baustoffe liegen.

»Ziegelproduktion basiert auf sehr alter Traditi-
on. Moderne Fertigungstechnik hat die Qualitat
optimiert«, sagt Norbert Prommer.

RN

dern auch einen Schutz vor zu starker Son-
neneinstrahlung. Kreatives Design steht bei
der 3D-Holzfassade allerdings im Mittel-
punkt. Geforscht wird zudem an verbesser-
tem Oberfldchenschutz und auch an Anstri-
chen, die das Holzhaus von Anfang an grau
erscheinen lassen. » Auch das ist trendig, so
Leitinger. Der Vorteil gegeniiber der allmédh-
lichen »Vergrauung« durch die Witterung:
Das Gebéude bleibt gleichmaflig grau und
wird nicht fleckig.

Eine andere Technik, die sich unter den
Holzbaufans breit macht, ist zwar keine In-
novation, sondern eine Jahrhunderte alte
Tradition - allerdings nicht in Europa, son-
dern in Japan. Von dort kommt die Yakisugi-
Technik. Massivholz wird dabei so geschickt
verkohlt, dass es witterungsbestindig und
langlebig wird.

Ist die Holzfassade fertig, soll sie nicht
leicht brennen. Brandschutz ist im Holzbau
auch ein grofies Thema, an dem intensiv wei-
tergeforscht wird. Hier kommt es vor allem
auf den Anstrich an. Farben auf Silikonba-
sis, die nicht brennen sind eine Moglichkeit.
In innovativen Bauten werden Anstriche
ausprobiert, die im Falle eines Brandes auf-
schdumen und auf diese Weise eine Art Isola-
tionsschichtbilden. Oberflichenbehandlung
ist auch beim Schutz vor Pilz- oder Ungezie-
ferbefall das Thema. Mineralisierung, also
das Einpressen von Salzen bietet da Abhilfe.
Geforscht wird auch an biologischen Mitteln
wie einem Abrieb von den Pilzen selbst.

>>Fazit <<

Die Losung fiir die Fassade der Zukunft
wird wohlin einer Kombination liegen. »Be-
ton fiir die Trigerkonstruktionen, vor allem
im Hochbau, Ziegel und Holz - nach moder-
nen Erkenntnissen verarbeitet - fiir die Fas-
sade, zieht Oko-Bauexpertin Korjenic das
Resiimee. u

Fotos: iStock, Nini Tschavoll, beigestellt



Dammstaoffe

DAMMSTOFFE

Anleitung zur EPS- und XPS-Entsorgung

Ein Leitfaden und ein Merkblatt des Klimaschutzministeriums sollen Orientierung
bei der Einstufung von EPS- und XPS-Dammstoffabfallen geben.

ie korrekte Beurteilung von alten
Dammstoffplatten aus expandierten
Polystyrol-Hartschaumstoffen
(EPS) oder Polystyrol-Extruderschaumstoff
(XPS), die Heimwerker*innen, Héusl-
bauer*innen aber auch Fassadenprofis los-
werden wollen, ist fiir die Mitarbeitenden von
Entsorgungsbetrieben und kommunalen

Behandlungsverfahren fiir
EPS-Dammstoffabfalle:

FUR ALTE, HBCDD-HALTIGE EPS-ABFALLE
stehen zwei Behandlungsverfahren zur
Verfiigung:

M Verbrennung als nicht gefahrlicher
Abfall.

B Losemittelbasiertes Recycling — Erlaubt
die Abtrennung von Verunreinigungen und
des HBCDD.

FUR NEUE, HBCDD-FREIE EPS-ABFALLE
stehen zusétzlich folgende Maglichkeiten
zur Verfligung:

W Wiederverwendung von EPS-Platten.

B Mechanisches Recycling — Gemahlene
EPS-Abfalle kdnnen als warmedammender
Leichtzuschlag fir Beton, zementgebun-
dene Ausgleichsschiittungen, Mortel und
Putze sowie als Porosierungsmittel bei der
Herstellung von Ziegelsteinen eingesetzt
werden.

Bauhofen nicht immer einfach. Zu grofd ist
immer noch die Verwirrung um optische Er-
kennungsmerkmale, Brandschutz- und che-
mische Inhaltstoffe. Nicht selten bekommt
man zu horen, es handle sich um einen Prob-
lemstoff, oder man solle das Material zerklei-
nern und in den Hausmiill werfen. Damit soll
mit dem eben veroffentlichten Leitfaden und
einem Merkblatt nun Schluss sein.

»Mit der Veroffentlichung von Leitfaden
und Merkblatt durch das Bundesministeri-

um fiir Klimaschutz, Umwelt, Energie, Mo-
bilitat, Innovation und Technologie steht der
Branche seit kurzem ein profundes Nach-
schlagewerk zur Verfiigung, das - Anwen-
dung vorausgesetzt - uns viel Arger undleere
Kilometer ersparen und einen entscheiden-
den Beitrag zur Aufbereitung von Ddmm-
stoffabfillen leisten wird,« freut sich Cle-
mens Demacsek, Geschiftsfithrer der GPH
Giiteschutzgemeinschaft Polystyrol-Hart-
schaum iiber das gelungene Endprodukt. H

FUR DIE BEHANDLUNG VON HBCDD-
haltigen XPS-Dammstoffabféllen ohne
Treibmittel wie FCKW/HFCKW sind folgende
Verfahren zulassig:

M Verbrennung als nicht gefahrlicher Abfall
unter Einhaltung der Vorgaben der Abfallver-
brennungsverordnung und der BVT-Schluss-
folgerungen™ flir die Abfallverbrennung.

Behandlungsverfahren fiir XPS-Dammstoffabfalle:

M Stoffliche Verwertung nur nach quanti-
tativer Entgasung und Erfassung fluorierter
Treibmittel sowie quantitativer Abtrennung
von HBCDD auf einen Wert von maximal
100 mg/kg.

FUR DIE BEHANDLUNG VON HBCDD-
haltigen XPS-Dammestoffabfallen mit Treib-
mitteln wie FCKW/HFCKW sind folgende
Verfahren zuldssig:

M Verbrennung als gefahrlicher Abfall in
dafiir genehmigten Anlagen unter Einhaltung
der Vorgaben der Abfallverbrennungsverord-
nung und der BVT-Schlussfolgerungen™ fiir
die Abfallverbrennung.

W Verbrennung als nicht gefahrlicher Abfall
nur nach vollstdndig quantitativer Entgasung
von FCKW/HFCKW in geeigneten Anlagen
zur Behandlung geféhrlicher Abfélle mit
Erfassung dieser Treibmittel.

M Stoffliche Verwertung nur nach
quantitativer Entgasung und Erfassung der
Treibmittel sowie quantitativer Abtrennung
von HBCDD auf einen Wert von maximal
100 mg/kg.

* Durchflinrungsbeschluss zu den besten verfligharen Techniken.
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Positiver Ruck- und Ausblick

Die osterreichische Beton- und Fertigteilindustrie blickt mit vorsichtigem Opti-
mismus auf das erste Halbjahr 2022. Das geht aus dem aktuellen Konjunktur-
barometer hervor, das im Auftrag des Verbands Osterreichischer Beton- und
Fertigteilwerke (VOB) halbjahrlich durchgefiihrt wird.

I wiml |!|]|“

aut Konjunkturbarometer erwarten zwei
LDrittel der befragten Unternehmen im ers-

ten Halbjahr 2022 gleichbleibende Umsitze,
knapp ein Viertel von ihnen rechnet sogar mit Um-
satzsteigerungen. Auch das zweite Halbjahr 2021
liefsehr gut. 58 Prozent der befragten Unternehmen
meldeten ein Umsatzwachstum im Vergleich zum
Vorjahr - dieses betrug durchschnittlich 15 Prozent.
Bei 41 Prozent der Befragten blieben die Umsitze
auf dem Vorjahresniveau. Der Wachstumsmotor
war wie in den Jahren zuvor der Wohnbau. 58 Pro-
zentder Unternehmen meldeten hier steigende Um-
stze. Kraftig erholt hat sich auch der Gewerbe- und
Industriebau, auch hier meldeten 58 Prozent der
Befragten eine Umsatzsteigerung. Hingegen fiel das
Wachstum im Tief- und Straflenbau (14 %) sowieim
Biirobau (12 %) deutlich geringer aus.

Gedampfter Optimismus herrscht in der Bran-
che, wenn esum die diesjahrige Konjunkturentwick-
lung im eigenen Unternehmen sowie in der gesam-
ten Baubranche geht. So gehen 22 Prozent der be-
fragten Unternehmen von einem Umsatzwachstum
im ersten Halbjahr 2022 aus. 67 Prozent von ihnen
geben hingegen an, dass die Umsitze gleich bleiben
werden. Etwas weniger optimistisch ist man, wenn
es um die gesamte Baubranche geht: Hier rechnen
nurelfProzent der Befragten mit steigenden Umsit-
zen, fiir 76 Prozent werden sie gleich bleiben.

>> Digitalisierung und Nachhaltigkeit im
Trend <<

Laut Konjunkturbarometer haben 59 Prozent
der befragten Unternehmen bereits Digitalisie-
rungsprojekte in der Produktion und Verwaltung
umgesetzt. Die grofiten Potenziale liegen hier in
Produktions- und allgemeinen Geschaftsprozessen
sowie im Datenaustausch mit Auftraggebern. »Zu-
sammen mit dem Thema Nachhaltigkeit - hier ins-
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Laut VOB-Konjunkturbarometer haben bereits 59 % der Unternehmen Digitalisierungsprojekte umgesetzt.

besondere die CO,-Reduktion und die Starkung der
Kreislaufwirtschaft - wird die Digitalisierung eine
unserer zentralen Aufgaben fiir die néchsten Jahre
sein», sagt VOB Prasident Franz Josef Eder abschlie-
end. |

Umsatzerwartungen 2022

11 % - sinkend 22 % - steigend

67 % — gleich bleibend

AUSBLICK. Zwei Drittel der Unternehmen erwarten gleich
bleibende Umsétze, nur 11 % beflirchten EinbuBBen.

Umsatzentwicklung 2. HJ 2021
1 % — gesunken

58 % — gestiegen

41 % - gleich
geblieben

RUCKBLICK. Nur 1 % der Unternehmen verzeichnete im
zweiten Halbjahr 2021 riicklaufige Umsatzzahlen.

WETTBEWERB

Concrete Design
Competition

Die Concrete Design

Competition will inno-
vative Entwurfskonzepte
fordern und die interdiszi-
plindre Zusammenarbeit
forcieren.

Noch bis zum 4. April ist
eine Einreichung flir die

»Concrete Design Competition«
maglich. Mit diesem Wettbewerb
will die europdische Zement- und
Betonindustrie einen Beitrag zur
Forderung innovativer Konzepte
und interdisziplindrer Zusam-
menarbeit leisten. Ziel ist es, die
Potenziale des Werkstoffs Beton
auszuloten und fiir zukunfts-
weisende Ideen und Losungen
einzusetzen. Die Concrete Design
Competition richtet sich an
Studierende der Fachrichtungen
Architektur, Bauingenieurwesen,
Umweltingenieurwissenschaf-
ten, Kulturtechnik und Was-
serwirtschaft, Raumplanung,
Landschaftsplanung, Design und
verwandter Disziplinen an Hoch-
schulen in den teilnehmenden
Landern Belgien, Deutschland,
Irland, Niederlande und Oster-
reich.

Das Thema der Concrete De-
sign Competition 2021/22 lautet
Relmagine: »Die globalen Heraus-
forderungen zwingen uns dazu,
die Art und Weise, wie wir unse-
re Umgebung nutzen und Flache
verbrauchen, neu zu denken.

Die Schonung von Rohstoffen,
das Einsparen von Energie und
der Druck auf den wirtschaftlich
nutzbaren Raum forcieren neue
Zugénge, langjahrige Gewohnhei-
ten zu hinterfragen. Traditionel-
les infrage stellen und intelligen-
ter bauen lautet die Botschaft,
erklart die stellvertretende Ge-
schéftsflihrerin der Vereinigung
der Osterreichischen Zementin-
dustrie (VOZ) und Wettbewerbs-
koordinatorin fir die CDC in Os-
terreich Claudia Dankl. [ |

Einreichung: bis 4. April 2022, digi-
tal via WeTransfer an cdc@zement.at

Fotos: Pixabay
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2021 bestand bereits 90 Prozent der vom Zementwerk Hatschek in Gmunden ausgelieferten Ware aus den neuen Zementsorten.

50.000 Tonnen weniger CO,-Ausstof3 pro

Jahr

Mit der Umstellung auf neue Zementsorten konnte das Zementwerk Hatschek, ein Unternehmen der Rohr-
dorfer Gruppe, den CO_-AusstoB im Jahr 2021 um 50.000 Tonnen reduzieren.

Anfang 2021 hatte das Zementwerk Hat-
schek auf neue Zementsorten fiir die
Einsatzbereiche » Transportbeton« und »Be-
tonfertigteile« umgestellt. Im Laufe des Jah-
res 2021 bestand bereits 90 Prozent der vom
Zementwerk Hatschek ausgelieferten Ware
aus den neuen Zementsorten. Durch den
gednderten Rohstoffmix konnte der CO,-
Ausstof§ im Jahr 2021 um weitere 50.000

Tonnen reduziert werden. Dennoch arbeitet
die Rohrdorfer Baustoff-Entwicklungsabtei-
lung auch weiterhin an einer Verbesserung
der Rezeptur der Zemente, mit dem Ziel, die
Emissionen kiinftig noch weiter zu senken.
Bis 2030 soll eine Reduktion der CO,-Emis-
sionen um 65 Prozent gegeniiber 1990 gelin-
gen. Spatestens 2050 soll klimaneutral pro-
duziert werden.

»Indem wir unseren Zement durch neue
Rohstoffmixe und Herstellungsverfahren
okologisch noch vertréglicher machen, wird
letztendlich jedes Bauwerk, das Zement als
Baustoff beinhaltet, ein Stiick griiner und
nachhaltiger«, erkldrt Gerhard Godl, Ge-
schiftsfithrer des Zementwerks Hatschek
und Verkaufsleiter von Rohrdorfer Zement.

[ |
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Neue Zusatzmittel flr klinkerarme Zemente

Ein spezielles Zusatzmittelportfolio von Master Builders Solutions soll die
Ausweitung klinkerarmer Zemente und CO,-optimierter Betone fordern.

ufgrund européischer

Vorgaben suchen Ze-
ment- und Betonhersteller
nach Moglichkeiten, den Klin-
keranteil in CO,-optimierten
Betonmischungen zu minimie-
ren. Die Verwendung klinker-
armer Zemente fiir die Beton-
herstellung bietet den Vorteil,
dass sie die CO,-Emissionen
um bis zu 35 Prozent im Ver-
gleich zu einem herkémmli-
chen CEM-I-Zement und um
bis zu 25 Prozent bei Verwen-
dung eines CEM-II/C-M-Ze-

ments gegeniiber einem CEM-
II/A-Zement senken. Der ver-
ringerte Klinkeranteil sowie
der erhohte Anteil an Kalk-
steinfiillstoffen und SCMs die-
ser neuen Zemente stellen die
Betonhersteller in der Regel vor
neue Herausforderungen. Das
konnen beispielsweise Roh-
stoffschwankungen hinsicht-
lich der Oberflachenbeschat-
fenheit sowie der chemischen
und mineralogischen Zusam-
mensetzung sein, die sich auf
das Wasseraufnahmepotenzial

und die Wechselwirkung mit
Zusatzmitteln auswirken.
Master Builders Solutions
hat bereits Losungen fiir diese
neuen rohstoffbedingten He-
rausforderungen entwickelt.
MasterEase verspricht eine her-
vorragende Rheologie, die sich
auch tiber lange Transportzei-
ten und unter heiflen Klima-
bedingungen beibehalten ldsst.
Die Master-X-Seed-Produkt-
reihe wiederum verspricht ho-
here Betonfestigkeiten, sowohl
im frithen Alter als auch dau-

erhaft. »Neben den iiblichen
Leistungskriterien wie Flief3-
fahigkeit und Druckfestigkeit
zeichnen sich unsere neuen
Losungen fiir unsere Trans-
portbetonkunden durch ih-
re besondere Robustheit aus.
Unsere Zusatzmittel stellen
ein wichtiges Unterschei-
dungsmerkmal dar, indem
sie eine gleichbleibend ho-
he Betonqualitit garantieren,
auch wenn die Zementart va-
riiert und die Rohstoffe, die
zur Herstellung dieser neu-
en, nachhaltigeren Zemente
verwendet werden, schwan-
ken, ist Christian Geierhaas,
President Europe der MBCC
Group, iiberzeugt. |
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»Chekker« ist eine Hybridldsung aus 2,5D-Laser-/Beamerprojektion und optionaler AR-Visualisierung

auf Tablet, Smartphone oder HoloLens.

Ein »Chekker« fur die
Betonbranche

Die Schock Bauteile GmbH hat sich mit 49,95 Prozent am Grazer

Spezialisten fur Augmented Reality und kunstliche Intelligenz
Robotic Eyes beteiligt. Die erste gemeinsame Entwicklung, der

»Chekker, soll nichts weniger als eine digitale Revolution in der
Betonfertigteilbranche auslosen.

eim »Chekker«handelt es sich um

E ein Prézisionsmessinstrument, das
die Herstellung von Betonfertigtei-

len aufvollig neue Beine stellen soll. Statt Pla-
ne und Ergebnisse abgleichen zu miissen, be-
kommen die Werker*innen mit dem Chek-
ker eine schrittweise Anleitung im Maf3stab
1:1 direkt auf die Arbeitsfliche projiziert.
Wihrend eine automatisierte Kalibrierung
fur Prazision sorgt, iiberwacht die integrier-
te, automatisierte Qualitétsiiberpriifung die
exakte Ausfithrung und meldet jede Abwei-
chung. Zudem erlauben die optional parallel
erfassten Zeitdaten den Fertigteilwerken ei-
ne automatisierte Nachkalkulation bezie-
hungsweise erleichtern die Analyse des Her-
stellungsprozesses. Der Chekker soll eine
einfach zu bedienende und hocheffiziente
Hybridlosung aus 2,5D-Laser-/Beamerpro-
jektion und optionaler AR-Visualisierung
auf Tablet, Smartphone oder HoloLens sein.
»Digitalisierung bedeutet nicht nur das
Anschaffen neuer Technik, sondern in erster
Linie die Vereinfachung und Automatisie-
rung von Arbeitsprozessen. Mit dem Chek-
ker unterstiitzen wir die Produktionspro-
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zesse in Effizienz und Qualitit, obwohl die
Branche unter akutem Fachkriftemangel
leidet«, sagt Mike Bucher, Vorstandsvorsit-
zender der Schock AG. »Wir freuen uns, dass
unsere langjahrige Zusammenarbeit mit Ro-
botic Eyes im Rahmen dieser Produktneu-
entwicklung zu einer festen Partnerschaft
fithrte. Gemeinsam wollen wir die Digitali-
sierung im Baubereich durch den Einsatz in-
novativer Zukunftstechnologien vorantrei-
ben. Insbesondere fiir Schock, bei der Be-
messungssoftware seit Jahren eine wichtige
Rolle spielt, bedeutet der Einsatz von Digita-
lisierung und AR-Losungen einen Quanten-
sprung und er6ffnet neue, aulerordentlich
interessante Moglichkeiten der Qualitétssi-
cherung.«

Produziert und vertrieben wird der
Chekker von der beamionic gmbh, einer
hundertprozentigen Tochter von Robotic
Eyes. Die Geschaftsfiihrung der beamionic
gmbh iibernehmen Bernard Reitinger, tech-
nischer Geschiftsfithrer bei Robotic Eyes
und beamionic gmbh, und Hubert Fritschi,
bisher in verschiedenen leitenden Funktio-
nen bei Schock tatig. |

Report: Die Digitalisierung beschaf-
tigt die Bauwirtschaft schon langer. Aug-
mented Reality und kiinstliche Intel-
ligenz spielen aber noch nicht die ganz
grof3e Rolle. Seit wann beschaftigt sich
Schock mit diesen Themen?

Mike Bucher: Wir haben vor gut drei
Jahren begonnen, uns damit zu beschif-
tigen. So haben wir auch Robotic Eyes
kennengelernt. Ganz intensiv und im
Sinne des neues gemeinsamen Produkts
»Chekker« arbeiten wir von der ersten
Idee bis heute knapp eineinhalb Jahre an
diesem Thema. Allerdings haben beide
Seiten schon Expertise mit in das Projekt
eingebracht auf die wir aufbauen konn-
ten. Ganz so schnell kann es sonst nicht
von der Idee zum Produkt funktionieren.

Report: Mit welchen Erwartungen
geht Schock in die Kooperation mit Ro-
botic Eye?

Bucher: Wir hitten uns nicht mit
49,95 Prozent beteiligt, wenn wir da-
durch nicht fiir beide Seiten ein langfris-
tig interessantes Geschéftsmodell sehen
wiirden. Hier agiert ein Start-up mit ei-
nem Familienunternehmen auf Basis
ahnlicher Werte.

Unser Ziel ist es, ein oder im Idealfall
mehrere digitale Produkte auf den Markt
zu bringen. Wir wollen die Digitalisie-
rung am Bau vorantreiben, nicht nur da-
riber reden, sondern einen aktiven Part
tibernehmen. Aber jetzt starten wir erst
einmal mit der ersten Markteinfithrung.

Report: Revolutionen wurden schon
ofter angekiindigt, viele fanden in der
Praxis dann doch nicht statt. Was macht
Sie sicher, dass Chekker am Markt funk-
tionieren wird?

Wolfgang Walcher: Es stimmt na-
tirlich, dass es keine 100-Prozent Er-
folgsgarantie geben kann, aber unse-
re Sicherheit, dass Chekker am Markt
funktionieren wird, kommt nicht von
uns selbst, sondern sie kommt von den
Kunden und Geschiftspartnern, die
die Losung »in Action« gesehen ha-

Fotos: Schock Bauteile GmbH



dalassen bitte!«

DIGITALISIERUNG

Im Interview mit dem Bau & Immobilien Report sprechen Schock-Vorstandsvorsit-
zender Mike Bucher und Robotic Eyes-Geschaftsfuhrer Wolfgang Walcher Uber die
Hintergrinde der Kooperation (siehe links) und ihre Plane fur die Zukunft.

T—

Der »Chekker« fiir die Betonfertigteilbranche ist nur der erste Schritt, weitere Branchenldsungen konnten zeitnah folgen, verraten Schock-Vorstands-
vorsitzender Mike Bucher (r.) und Robotic Eyes-Geschéftsfiihrer Wolfgang Walcher.

ben. Schon bei der allerersten Erprobung
in einem Fertigteilwerk haben die Arbeiter
enorm positivreagiert und am Ende gesagt
»Gleich dalassen bitte!«. Mit jedem Ent-
wicklungsschritt wurde das Feedbacknoch
enthusiastischer und diese Begeisterung,
die uns vom Markt entgegengebracht wird,
machtunsletztendlich sehr zuversichtlich,
dass Chekker ein durchschlagender Erfolg
werden kann.

Report: Der Chekker ist das erste Ergeb-
nis der Kooperation. Woran wird aktuell ge-
forscht, was folgt als nachstes?

Walcher: Chekker beruht auf unserer
geschiitzten beamionic-Technologie. Die-
se besteht aus etwas Hardware und sehr viel
Software. Wie bei jeder Software geschieht

die Entwicklung in Phasen und lauft kon-
tinuierlich weiter. Zu Beginn standen Ge-
nauigkeit, Robustheit, Kompatibilitit und
einfache Bedienung im Vordergrund. Nun
werden laufend neue Fihigkeiten zur Qua-
litatstiberpriifung hinzugefiigt und verfei-
nert.

Details zu weiteren Vorhaben wollen
wir noch nicht verraten, aber es liegt auf
der Hand, dass die beamionic-Technologie
vom Betonfertigteil relativ leicht auf Berei-
che wie Holz- oder Metallbau, aber auch
Flugzeugbau, oder Medizintechnik iiber-
tragbar ist. Gleichzeitig erwarten wir, dass
vom Markt weitere Anwendungen an uns
herangetragen werden, die unsere langfris-
tige Produkt-Roadmap wesentlich beein-
flussen konnen.

Report: Sind bei Schock dhnliche Ko-
operationen wie mit Robotic Eyes geplant?
Ist generell an eine Ausweitung des Ge-
schiftsfeldes gedacht?

Bucher: Ja, durchaus. Wir halten un-
sere Augen und Ohren offen. Im digita-
len wie im analogen Bereich. Wir glauben,
dass Beteiligungen, Kooperationen oder
auch einmal ein Zukauf neue Moglichkei-
ten erdffnen oder bestehende beschleuni-
gen.

Die Zusammenarbeit mit Robotic Eyes
ldsst uns gemeinsam ein ganz neues Feld
bestellen und mit der gemeinsamen Gesell-
schaftbeamionic sind wir - wie es Wolfgang
Walcher gerade ausgefiihrt hat — auch noch
lange nicht am Ende unserer Fantasien. Da
haben wir noch eine Menge Potenzial. W
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Bau-IT der Zukunft

Der Baudienstleister Woschitz Group sieht groBes Potenzial in neuen,
innovativen Technologien wie BIM, Blockchain oder Kiinstliche Intel-
ligenz. Dafiir braucht das Unternehmen eine einfach zu verwaltende,
hoch performante, vollstandig softwaregesteuerte und virtualisierte

Infrastruktur.

50

dienstleisters Woschitz Group, der durch

Pionierarbeit und zahlreiche Referenz-
projekte wie das ehemalig weltgrofite Holz-
hochhaus HoHo Wien oder den nachhalti-
gen Wohnturm HAUT in Amsterdam seine
Praxistauglichkeit wiederholt unter Beweis
gestellt hat. Dabei setzt die Woschitz Group
nicht nur auf BIM, sondern geht noch einen
Schritt weiter. »Gemeinsam mit der Techni-
schen Universitdt Wien arbeiten wir zurzeit
in einem Forschungsprojekt an intelligenten
Gebédudesimulationen. Die Idee ist, kom-
plette digitale Zwillinge von Gebduden zu
erstellen und dynamische Daten wie Bewe-
gungen, Temperaturen und Veranderungen
des Raumklimas in Echtzeit zu erfassen. KI-
gestiitzte Auswertungen dieser Daten kon-
nen die Betriebskosten um bis zu 40 Prozent
reduzieren«, sagt Christoph Bauer, Leiter
Forschung und Innovation bei der Woschitz
Group.

Diese Datenmengen in Kombination mit
immer mehr Anwendungen und Services
stellen eine sehr grofle Herausforderung an
die Leistungsfahigkeit und Zuverlassigkeit
der IT-Infrastruktur dar, insbesondere wenn
sie dezentral ist, wie das bei der Woschitz
Group der Fall ist. Deshalb setzt man auf ei-
ne hyperkonvergente Infrastruktursoftware
(HCI) von Nutanix. Neben einem Nutanix-
Cluster in ihrem zentralen Rechenzentrum
in Wien implementierte die Unternehmens-

Innovation ist der Leitgedanke des Bau-
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gruppe je einen Knoten, der Rechen-, Spei-
cher- und Netzwerkressourcen sowie Hy-
pervisor vereint, an drei weiteren Standor-
ten. Spiegelung zwischen den verschiedenen
Standorten und ein Backupsystem auf Basis
des Nutanix-Partners Veeam sorgen fiir ma-
ximale Ausfallsicherheit und Resilienz, zum
Beispiel im Fall von Cyberangriffen.

>> Turbo-Migration & massive Kosten-
ersparnis <<
Nach der Einrichtung erfolgte der Um-

»Wir arbeiten derzeit gemeinsam mit der Techni-
schen Universitat Wien in einem Forschungspro-
jekt an intelligenten Gebaudesimulationen«, sagt
Christoph Bauer, Leiter Forschung und Innovation
bei der Woschitz Group. Daflir braucht es die
richtige IT-Infrastruktur.

zug der vollstandig virtualisierten I'T-Land-
schaft der Woschitz Group auf die Nutanix-
Plattform. Sdmtliche virtuellen Maschinen
inklusive des gesamten Datenbestands wa-
ren nach rund einer Woche umgezogen. Zu-
sammen mit den umfangreichen Tests dau-
erte die Migration insgesamt nur drei Wo-
chen.

Seit Februar 2021 lauft die IT-Umgebung
auf Nutanix einwandfrei und ohne Ausfille.
Dartiber hinaus spart die Woschitz Group
massiv Lizenzgebithren und Betriebskosten.
Der Nutanix-eigene Hypervisor AHV und
der hohe Automatisierungsgrad der HCI-
Software machen es moglich. »Wir schit-
zen daher, dass die Gesamtkosten tber ei-
nen Zeitraum von drei Jahren rund 40 Pro-
zent niedriger sind als bei einer klassischen
Virtualisierungslosung«, betont Bauer. Sehr
zufrieden zeigt er sich zudem mit der Mog-
lichkeit, virtuelle Maschinen zwischen un-
terschiedlichen Hosts live zu migrieren, oh-
ne dass dafiir Lizenzgebiihren anfallen, und
Patches sowie Updates mit wenigen Klicks
automatisch und ohne Betriebsunterbre-
chungen in kiirzester Zeit einzuspielen.

>>Bau-IT der Zukunft <<

Nutanix spielt eine zentrale Rolle in
der Digitalisierungsstrategie der Woschitz
Group. Neue Services werden direkt auf der
Plattform implementiert und betrieben. Da-
zu zahlt zum Beispiel ein Blockchain-Clus-
ter fiir den Datentransfer zu Kunden und
Partnern, um Berichte, Gutachten und be-
bilderte Dokumentationen auszutauschen.
Dabei schiitzt die Blockchain-Technologie
vor nachtraglichen Verdnderungen und Ma-
nipulationen. »Genau fiir solche Dienste be-
notigen wir eine absolut zuverldssige Infra-
strukturplattform, wie sie uns Nutanix heute
liefert«, unterstreicht Bauer. |

Fotos: iStock, Woschitz Group, Sodex
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Digitale Innovation fur den Tiefbau

Ein Vorarlberger Start-up kiindigt ein innovatives, digitales System zur Vereinfachung und Optimierung von

Prozessen und Ablaufen im Tiefbau an.

die drei Vorarlberger Ralf Pfefferkorn,

Raphael Ott und Bernhard Gantner
den grofien Herausforderungen der Bau-
branche. Nochals Schiiler der HTL Rankweil
im Bereich Elektronik und technische Infor-
matik spielten sie mit der Idee, Bagger intelli-
genter und autonomer zu machen. Mit ihrer
Abschlussarbeit wurde bereits der erste Pro-
totyp eines autonomen Baggers vorgestellt.
Seitdem wurde das Projekt fleif3ig weiterent-
wickelt und in Zuge dessen auch die Sodex
Innovations GmbH gegriindet und das Team
auf neun Personen aufgestockt. Finanzielle
Unterstiitzung gibt es durch eine Forderung

S eit mittlerweile vier Jahren widmen sich

Begonnen hat alles mit dem Prototypen eines
autonomen Baggers, im Mérz feiert jetzt das
erste Produkt der Sodex Innovations Gmbh
Premiere.

des AWS, eine Unterstiitzung durch die API-
Stiftung sowie ein erstes Investment der bei-
den Mentoren und Shpock-Griinder Katha-

und komplex sein

pre il
enn wir von »BIM« sprechen, den-
ken die meisten von uns an groBe,
komplexe Datenstrukturen, nahtlo-
se Informationsverarbeitung iber Gewerk-
und Softwaregrenzen hinweg — und das alles
bitte von der Planung und Errichtung iiber den
Betrieb bis zum Riickbau der Immobilie. Ne-
ben diesem »big open BIM« gibt es auch eine
andere Maglichkeit, mit Hilfe von »Building
Information Modeling« vorhandene Potenziale
einfach und dadurch wirtschaftlich zu nutzen.
»Happy little open BIM« nannte ein Kollege
diese Methode, welche aufgrund ihrer man-
gelnden Komplexitdt kein Thema von Kon-
gressen und Arbeitsgruppen ist. »Happy little
open BIM« hat durch seine unmittelbare, ein-
fache Anwendung (ohne viel Vorarbeiten) das
Potenzial, interne Datenverarbeitungsschritte,
welche in jedem Projekt an unzéhligen Stellen
erforderlich sind, enorm zu beschleunigen
und gleichzeitig die Qualitdt zu sichern. Vor
kurzem zeigte ich einem Bautrdger-Planer-
Team, wie sie nur durch Hinzufiigen von we-
nigen Volumenkorpern und einer Flachenzu-
ordnung im 3D-Modell (Aufwand ca. zwei
Stunden) samtliche Gebdude- und Flachen-
kennwerte flir den Projektforderantrag auto-

matisch erhalten. Das meint das »happy« in
der Bezeichnung »Happy little open BIM« —
der Benefit durch die Nutzung der digitalen
Mdglichkeit (iberwiegt meist schon bei der
ersten Anwendung gegeniiber dem erforder-
lichen Aufwand. Dadurch, dass die Anwen-
dung auch meist nur einen eingeschrankten
Datenbereich eines Verantwortlichen betrifft,
konnen erforderliche Anpassungen leicht und
ohne Abstimmungen mit anderen Beteiligten
durchgefiihrt werden — und das ist das »litt-
le«. Und warum dann noch »open«, wenn das
Ganze ohnedies nur intern ausgefiihrt wird?
Weil auch in internen Teams oft verschiedene
Software zum Einsatz kommt und man jede
Moglichkeit einer Schnittstelle nutzen kann.
»Happy little open BIM« bringt keinen Beitrag
zur Losung komplexer Thematiken in der Zu-
sammenarbeit  unterschiedli-
cher Disziplinen, aber es
hat das Potenzial, ein-
fach und unbemerkt
enorme wirtschaftli-
che Ressourcen in
kleinen und mittle-
ren Betrieben frei-
zumachen.

»Nur durch Hin-
zufugen von wenigen
Volumenkorpern und einer
Flachenzuordnung im 3D-
Modell erhalten Bautrager au-
tomatisch samtliche Gebaude-
und Flachenkennwerte fur
den Projektforderantrag.
Das meint >happy«.«

rina Klausberger und Armin Strbac. Im Marz
sollnun das erste Produkt der Sodex Innova-
tions GmbH verdéffentlicht werden, eine Lo-
sung zur Vereinfachung und Optimierung
von Prozessen und Abldufen im Tiefbau.
»Digitale und autonome Systeme sind in der
Baubranche derzeit aufgrund des Wandels
sehr gefragt, fiir uns ist allerdings wichtig,
dass diese Systeme einfach und schnell an-
wendbar sind, damit das Arbeiten wirklich

vereinfacht wird, sagt Geschiftsfithrer Ralf

Pfefferkorn. |

Mehr dazu gibt es in der ndchsten Ausgabe
des Bau & Immobilien Report

BIM muss nicht immer grof3

»HAPPY LITTLE OPEN BIM« |0st nicht die Probleme in der Zusammen-
arbeit unterschiedlicher Disziplinen, sondern hilft, interne Datenverarbeitungs-
schritte enorm zu beschleunigen und gleichzeitig die Qualitat zu sichern.

IZUR PERSON

M KLAUS LENGAUER ist BIM-\
Consultant bei A-NULL Bausoft-

ware und Mitglied in vielen relevanten
Normenausschiissen. Als einer der
fiihrenden Experten in Sachen Building
Information Modeling versorgt er die
Leserinnen und Leser des Bau & Immobi-
lien Reportin seinem BIM-Tagebuch mit
Neuigkeiten und Hintergrundinfos zum
Thema BIM.
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Digitale Integrati-
on mit Bechtle

Betonfertigteilspezialist Oberndorfer arbeitet
kontinuierlich an neuen digitalen L6sungen,
um die eigenen Fertigungsprozesse zu opti-
mieren und das Bauen einfacher und sicherer
zu machen. Beim Management der steil an-
wachsenden Datenmengen setzt Oberndorfer
auf die Backup- und Archivierungsplattform
des Herstellers Commvauilt.

Mit einer ausgefeilten digitalen Integration schafft Oberndorfer
das Kunststiick von standardisierten Prozessen bei gleichzeitiger
hoher Anpassungsfahigkeit.

rundlage fiir IT-gestiitzte Optimierungen ist ein si-
Gcheres, effizientes Datenmanagement - iiber samtli-

che Produkte, Prozesse und Unternehmensstandorte
hinweg. Die Commvault-Plattform fiir Backup & Recovery
sowie fiir die langfristige Datenarchivierung verspricht eine
hoch performante und einheitliche Losung. Begleitet wurde
die Einfithrung der Plattform vom Bechtle IT-Systemhaus
Osterreich, dasals Berater und Integrationspartner fungierte.
Mit messbarem Erfolg: Das Back-up der Server sowie samtli-
cher Clients bis hin zu den mobilen Geriten brachte deutliche
Leistungsverbesserungen gegeniiber den zuvor eingesetzten
Einzellosungen. Der Sicherungsgrad betragt 99,7 Prozent.
»Mit Commvault sind wir sehr autonom. Es sind nur weni-
ge Eingriffe nétig«, sagt I'T-Leiter Andreas Winkelbauer. Le-
diglich die Sicherungshardware wird alle paar Jahre ausge-
tauscht.

Nach dem Back-up hat Oberndorfer in Folge auch das
Archiv tiber die Commvault-Plattform aktiviert. Es dient
dem Unternehmen als langfristige Lagerstitte fiir Daten, die
nicht mehr téglich benotigt werden, aber wichtige Informati-
onen enthalten. Der Zugriff auf die Archivdaten ist nur weni-
ge Klicks entfernt, die Back-ups selbst werden entlastet und
koénnen ztigiger durchgefithrt werden. |
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Report: Sie sind seit vielen Jahren bei ib data. Mit Jahresbeginn haben
Sie die Geschiftsfithrung von Robert Staufer-Wierl iibernommen. Was
sind Thre konkreten Pliane und Ziele fiir das Unternehmen?

Monika llg: Wir sind ein wichtiger Player bei der Digitalisierung der
Bauwirtschaft. Unsere Kernkompetenz liegt darin, aus der Planung, egal
ob 2D oder 3D, ein konkretes Bauvorhaben zu machen. Wir tibersetzen
die Sprache der Planung in die Ausfiihrung. Durch Building Informa-
tion Modeling hat das Thema noch einmal einen starken Anschub be-
kommen.

Mein Ziel ist es, den Servicegedanken noch stérker zu verankern.
Wir diirfen die Kunden in diesem Prozess nicht alleine lassen. Es reicht
nicht, ein Softwaretool zur Verfiigung zu stellen. Es geht um Prozesse,
die neu sind und begleitet werden miissen. Darauf mdchte ich unseren
Fokus legen.

Report: Sind diese Prozesse immer noch neu fiir die Unternehmen?

llg: Ich denke schon. Die Moglichkeit, Prozesse von der Ausschrei-
bung tiber die Angebotslegung bis zur Abrechnung zu digitalisieren, gibt
es seit den 80er-Jahren. Dennoch ist das fiir viele Unternehmen immer
noch ein eigener, separater Arbeitsschritt, der nicht in andere Arbeits-
schritte integriert ist. Die Moglichkeit, Informationen aus dem CAD-
Modell direkt zu tibernehmen und fiir die Ausschreibung zu verwenden,
wird noch viel zu wenig genutzt. Das ist in die Unternehmensprozesse
noch kaum integriert. Auch die Abrechnung erfolgt noch oft auf her-
kémmlichem Weg.

Report: Wie wollen Sie die Unternehmen dazu bringen, den Schritt
in Richtung Digitalisierung zu setzen?

llg: Es ist ganz einfach ein Gebot der Notwendigkeit. Um im Wettbe-
werb zu bestehen, um Einsparungen zu erzielen und Fehler zu vermei-
den, miissen Geschiftsprozesse digitalisiert werden. Dabei wollen wir
erster Ansprechpartner unserer Kunden sein.

Report: Inwieweit helfen Sie den Kunden auch, ihre Prozesse zu eva-
luieren und zu verbessern? Denn wenn ich einen schlechten Prozess di-
gitalisiere, dann habe ich zwar einen digitalisierten Prozess, aber eben
auch immer noch einen schlechten.

llg: Das ist richtig. Wir nehmen auch eine Vorreiterrolle in der

Foto: ib data, Oberndorrfer
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>»Wenn alles gut laufen wiirde,
brauchte man die Digitalisierung nicht«

Monika Ilg ist seit 1. Janner neue Geschaftsfiithrerin der ib data GmbH. Im Interview mit
dem Bau & Immobilien Report legt sie ihre Ziele dar, spricht iiber erste wichtige Fortschritte
beim Elementkatalog und erklart wie sie Kunden bei der Digitalisierung ihrer Prozesse un-

terstiitzen will.

Von Bernd Affenzeller

Standardisierung von Prozessen ein. Ich
denke etwa an die ONORM A 2063. Da-
mit wurden schon mal die Daten stan-
dardisiert. In diesem Arbeitskreis bin ich
die Vorsitzende. ABK unterstiitzt diese
Schnittstelle. Mit Individualanpassungen
integrieren wir unsere Softwarelésungen
in den Geschiftsprozess unserer Kunden,
um diesen zu optimieren.

Report: Sehen die Unternehmen, die die-
se Schritte noch nicht gesetzt haben, tiber-
haupt eine entsprechende Notwendigkeit?

llg: Langfristig schon, da herrscht Einig-
keit. Aber es sind auch viele der Meinung,
dass man noch etwas zuwarten kann. Den
Unternehmen muss aber bewusst sein, dass
die Implementierung digitaler Losungen
nicht von heute auf morgen geht. Prozesse
miissen ja auch gedndert werden, damit sie
besser werden.

Report: Aktuell sind die Unternehmen
mit dem Tagesgeschift vollig ausgelastet. Ist
es da noch schwieriger, diese Schritte zu set-
zen, wenn eh alles super gut lauft?

llg: Wenn alles super gut laufen wiirde,
dann wiirde man die Umstellung nicht brau-
chen. Das ist richtig. Aber bei manchen Un-
ternehmen ist der Geschiftserfolg nicht aus-

reichend. Der Digitalisierungsbedarf zeigt
sich bei internen Abldufen. Hinzu kommt
der Druck von aufien, dass der Auftraggeber
tiir sein Bauvorhaben die Daten in einem be-
stimmten Format, verlangt, um diese auch
weiterverwenden zu kénnen.

Report: Der Personalmangel ist aktuell
enorm. Verfiigen die Unternehmen iiber-
haupt iiber die Manpower, um diese Schritte
zu setzen?

llg: Erfahrene Mitarbeiter fiir BIM zu fin-
denist nicht einfach. Im Gegensatz dazu, gibt

es im AVA-Bereich ja schon Leute im Unter-
nehmen. Man kann auf Mitarbeiter und be-
stehende Prozesse aufbauen. Das ist ein gro-
er Vorteil bei der Integration von BIM in
AVA-Prozesse.

Report: Welche Produkte und Services
werden aktuell am stirksten nachgefragt?

llg: Neukunden interessieren sich nach
wie vor fiir Leistungsverzeichnisse und
Angebote mit standardisierten Leistungs-
beschreibungen. Die Themen Bauabrech-
nung und Kostenmanagement bekommen
zunehmend mehr Gewicht. Seit rund ei-
nem Jahr gibt es eine verstérkte Nachfrage
zum Thema Okologisierung von Bauvor-
haben. Hier geht es um Losungen, die Oko-

logie in Ausschreibungen zu verankern und
bei der Angebotspriifung zu bewerten.

Report: Bei meinem letzten Interview
mit Threm Vorgénger haben wir viel tiber das
Thema Elementkatalog gesprochen. Wie ist
der aktuelle Stand?

llg: Es gibt ein Pilotprojekt, bei dem im
Auftrag der Forschungsgesellschaft Strafle
- Schiene - Verkehr ein Elementkatalog mit
den Positionen der standardisierten Leis-
tungsbeschreibung erstellt wird. Da sind
Experten aus allen Bereichen mit an Bord,
nicht nur die EDV. Daraus ziehen wir wert-
volle Erkenntnisse. Ziel ist es, dass mit der
néchsten LB auch ein Standardelementkata-
log veroffentlicht wird. Im Bereich Hochbau
und Haustechnik wird zwar der Bedarf ge-
sehen. Die Erstellung eines Elementkatalogs
ist jedoch mit hohem Aufwand verbunden.
Deshalb hat sich noch kein Herausgeber ge-
funden.

Report: Wenn wir uns in einem Jahr wie-
dersehen und 2022 Revue passieren lassen.
Was muss passiert sein, damit Sie von einem
erfolgreichen ersten Jahr als Geschiftsfiihre-
rin sprechen?

llg: Intern wiirde ich dann von einem er-
folgreichen Jahr sprechen, wenn wir die Zie-
le, die wir uns gesetzt haben, erreicht haben.
Da geht es natiirlich um einen wirtschaftli-
chen Erfolg, aber auch darum, interne Pro-
jekte gemeinsam bestmdglich abzuschlie-
f3en.

Extern wollen wir unsere Kunden inten-
siver betreuen, verstirkt das Gesprach mit
unseren Anwendern suchen und das Feed-
back in unserer Softwareentwicklung be-
ricksichtigen. |
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B47: ALTHAN QUARTIER (WIEN)

n zentraler Lage im 9. Wiener Bezirk entsteht auf
dem Areal rund um den Franz-Josefs-Bahnhof bis
2024 ein innovatives, gemischt genutztes Stadtquartier.
as neu entwickelte Stadtquartier sieht eine Mischnut-
g aus Wohnen, Biro, Retail, Hotel und Gastronomie
ei der Planung wurde laut 6b47 auf »einen res-
en Umgang mit der Umgebung und dem ge-
n Stadtbild geachtet«, damit sich das neue
trum harmonisch in die bestehende Bezirks-

Auch in diesem Jahr hat der Bau & Immobilien Report fuhrende heimi-
sche Projektentwickler nach thren nationalen und internationalen Vorzei-
geprojekten gefragt. Herausgekommen ist ein bunter Mix aus Wohn- und
Buroimmobilien. Hotelentwicklungen muss man hingegen derzeit mit der
Lupe suchen und sie finden sich — wenn uberhaupt — nur in gemischt ge-

ARE: AM ZEUGHAUS (INNSBRUCK)

emeinsam mit der Neue Heimat Tirol errichtet die ARE am Zeughaus in der

Innsbrucker Kapuzinergasse 36—40 ein neues Wohnquartier mit insgesamt
117 Wohneinheiten — mehr als die Halfte davon geforderte Mietwohnungen —, einer
Buroeinheit, einem Kinderspielplatz und Griinflachen. Nach den Planen der ARGE
Reitter-Hertl, bestehend aus dem Innsbrucker Architekturbiiro Reitter Architekten ZT
GmbH und dem Architekturbiiro Hertl.architekten ZT GmbH aus Steyr, entstehen drei
Baukdrper. Die ARE errichtet ein finfgeschossiges Wohnhaus mit 24 geférderten
Mietwohnungen sowie ein zwolfgeschossiges Gebdude mit 57 Eigentumswohnungen
ab dem ersten ObergeschoB und einem Biro im ErdgeschoB. Der langgezogene
dreigeschossige Wohnbau wird von der NHT errichtet und bietet Platz fiir 36 gefor-
derte Mietwohnungen. Fast alle Wohnungen verfligen (iber einen Freibereich in Form
einer Loggia. Das Wohngquartier grenzt an den Griinraum und die Uferzone der Sill. Il

Baubeginn: Oktober 2021
Fertigstellung: Sommer 2023
Wohnungen: 117
Nutzflache: rd. 8100 m?

Investitionsvolumen: k. A

Fotos: WOOW Studio
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GLORIT: PANETHGASSE (WIEN)

n n der Panethgasse 39 in 1220 Wien errichtet der Wiener Premiu
einen exklusiven Wohnbau. Bis Herbst dieses Jahres entstehen hier i
zehn hochwertig ausgestattete Eigentumswohnungen mit zwei bis vier Zimmer
bis 179 m? Wohnflache. GroBe Fensterfldchen sorgen fiir lichtdurchflutete Raume.
Einheiten verfligen tber groBziigig dimensionierte Terrassen und die Wohnungen im Erd-
geschoss zusétzlich tiber einen eigenen Garten. Eines der Highlights des Projekts ist das
imposante Penthouse auf zwei Ebenen inklusive Dachterrasse mit Blick dber Wien. M

Baubeginn: Oktober 2021
Fertigstellung: Oktober 2022
Investitionsvolumen: kA.

RUSTLER: MAVIE MAUERBACH (NO)

n Mauerbach im Wienerwald errichtet Rustler insgesamt 48 Einfami-

lienhduser in Ziegelmassivbauweise, die sich durch ihre smarte
Raumaufteilung und Nahe zur Natur auszeichnen. Mit rund 150 m2 Wohn-
flache pro Haus und dariiber hinaus jeweils noch bis zu 350 m? privater
Gartenflache bietet MaVie jede Menge Platz. Die Anlage besteht aus 16
Gebdudekomplexen zu je drei Einfamilienhdusern. Herzstiick dieses kleinen
»Dorfes« sind ein Badeteich, umfangreiche, gemeinsam nutzbare Freifla-
chen, eine Fitness- und Workout-Area sowie ein groBzligiges Community-

Center. |
Baubeginn: 12/2021

Fertigstellung: Q4 2023

Wohnnutzflache: 7400 m2

Projektvolumen: ca. 32 Mio. €

STRABAG REAL ESTATE: THE WILD (WIEN)

m Wiener Nordbahnviertel errichtet Strabag Real Estate 109 frei fi-
n nanzierte Eigentumswohnungen. Das Projekt The Wild liegt direkt an
der»Freien Mitte«, einem naturbelassenen Landschaftspark des Nordbahn-
viertels und besteht aus zwei Town- sowie zwei Patiohdusern. Die Immobili-
en dberzeugen mit einem behaglichen Heiz- und Kiihlsystem, einem durch-
dachten Griinraumkonzept und tragen das »bauXund schadstoffgeprift«
Priifsiegel fiir hohe kologische Standards im Chemikalienmanagement.

Baustart: 2021
Fertigstellung: Ende 2022
Anzahl Wohnungen: 109
Investitionsvolumen: k. A.

UBM: VILLAGE IM DRITTEN (WIEN)

m as Projekt Village im Dritten ist eines der bedeutendsten Stadtent-
wicklungsgebiete im 3. Wiener Bezirk. Der Masterplan stammt vom
Architekturbiiro Superblock und wurde gemeinsam mit Yewo Landscapes,
einem Biro fir Landschaftsplanung, entworfen. Die UBM beteiligt sich zu
51 Prozent an flinf von insgesamt 22 Teilprojekten. Der Standort nahe des
Wiener Hauptbahnhofes bietet dank Schnell- und U-Bahn auch eine opti-
male ¢ffentliche Verkehrsanbindung, dariiber hinaus auch eine optimale
Erreichbarkeit der Stidosttangente tber den Knoten Giirtel. Mit dem Projekt

wurde eine strategische Partnerschaft mit der ARE geschaffen. |
Baubeginn: Q3/2022

Fertigstellung: 2025

Gewerbeflache: 8500 m2

Anzahl Wohnungen: 560
Investitionsvolumen: k. A.
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S+B: DC 2 (WIEN)

m achdem einige Umplanungsarbeiten abgeschlossen waren und die Bau-
genehmigung 2021 eingeholt werden konnte, wird im ersten Quartal mit
den Tiefbauarbeiten flr den DC 2 in der Donau-City gestartet. Ca. ein Jahr
werden die Tiefbauarbeiten in Anspruch nehmen, erst dann wird man den
Turm in die Hohe von 175 Metern wachsen sehen. Die Fldchen im Turm wer-
den (im Sockel) flir Geschéfte und Gastronomie, fiir moderne Biirofldchen und
fir rund 470 Mietwohnungen (ab 100 Meter Hohe) vorbereitet. Auch bei der
vieldiskutierten duBeren Umgestaltung hat der franzosische Star-Architekt Do-
minique Perrault mitgearbeitet. Die neue Ausgestaltung bietet jedem eine min-
destens 1,5 Meter tiefe Loggia, die auch als Wind- und Sonnenschutz dient. Il

Baubeginn: 1 Quartal 2022
Fertigstellung: 2025
Nutzflache: 60.000 m2

Investitionsvolumen: k. A

C&P IMMOBILIEN & SORAVIA: NEULEO (WIEN)

m it dem Entwicklungsgebiet Neu Leopoldau entstent im Norden von Wien
ein ganzlich neues, verkehrsberuhigtes Stadtquartier. Die Projektpartner
C&P Immobilien und SORAVIA entwickeln einen Mix aus Wohnen, Arbeiten und
Leben in Form eines »Grétzelzentrums«. Bei der Planung steht die Lebensqua-
litat der zukiinftigen Bewohner*innen im Mittelpunkt. Erreicht wird dies durch
viel Griin, modern gestaltete Wohnungen und eine gute Infrastruktur, die das
Areal zu einem Stadtquartier mit allen Annehmlichkeiten und einer hohen Auf-
enthalts- und Freiraumqualitdt machen. Auch das Thema der 6kologisch nach-
haltigen Bauweise mit Ziegeln hat beim Projekt neuleo einen hohen Stellen-

wert. |
Baubeginn: Q3/Q4 2022

Fertigstellung: 2024

Nutzflache Gesamt: ca. 31.000 m?

Projektvolumen: ca. 180 Mio. €

CA IMMO: GRASBLAU, BERLIN (D)

E eit Februar 2020 entsteht in Berliner Innenstadtlage das Grasblau, ein
weiteres Smart Commercial Building der CA Immo. Das Grasblau wird
als »Tomorrow Proof«-Gebdude realisiert, was bedeutet, dass nicht nur die
Planung und Entwicklung nach hichstmdglichen Nachhaltigkeitsstandards
durchgeflihrt werden, sondern dass auch der anschlieBende Betrieb ressour-
censchonend abgewickelt wird. Der Grundriss erlaubt effiziente Biiroldsungen
fur alle Nutzerbediirfnisse, von der Einzelverzimmerung tiber Kombilésungen
bis hin zum Open Space. Die groBeren Mieteinheiten verfligen (iber groBzigi-
ge, bis zu 70 m2 groBe Balkone. Das Grasblau wird, wie alle CA Immo Projekt-
entwicklungen, als Green Building errichtet. Neben einer Nachhaltigkeitszertifi-

zierung gemanl DGNB Gold wird auch eine Zertifizierung nach dem Well Core &
Shell Standard angestrebt. [ |
Baubeginn: Februar 2020

Fertigstellung: 2022

Mietflache: 13350 m2

Investitionsvolumen CA Immo: rd. 71,2 Mio. €

Fotos: Woow Studios, CA Immo
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S+B: WIDOK TOWERS (PL)

n Warschau hat die S+B Gruppe mit den

krzlich das neue Landmark der polnischen Hau
tiggestellt. Vis-a-vis vom Kulturpalast ragt der Turm 28 Sto
ke in die Hohe. Durch die bis ins Detail durchdesignte Empfang
halle gelangt man in die modernen, lichtdurchfluteten Bliros mit
unvergleichbarem Fernblick, denn Widok bedeutet auf polnisch
Aussicht. Neben dem architektonischen Design und der einzigarti-
gen Lage konnen unter anderem das bertihrungslose Zugangs-
kontrollsystem, die F7-AuBenluftfilter im ganzen Gebaude, Gffen-
bare Fenster und mehrere Terrassen (teilweise mit Griinflachen)
die kiinftigen Nutzer iiberzeugen. Fiir den Hochhauskomplex Wi-
dok Towers konnte die hochste Auszeichnung flir nachhaltiges

Bauen, die LEED Platin-Zertifizierung, erreicht werden. |
Baubeginn: 2017

Fertigstellung: 2021

Nutzflache: 34779 m2

Investitionsvolumen: k. A.

S IMMO: ESSENCE GARDEN (H)

n n Budapest hat die S Immo ein gut gelegenes Grundsttick in
modernem Biroumfeld erworben. Das Grundstiick an der
Vaci Ut, dem groBten Biirostandort Budapests, liegt neben den er-
folgreichen Bliroentwicklungen Vaci Greens zwischen zwei Statio-
nen der Metro Linie M3. Geplant ist ein Ensemble aus drei Bii-
roimmobilien mit einer Nutzfldche von rund 29.000 m2. Das
Planerteam soll sich laut S Immo aus einem international tatigen
Architekturbiiro und einem Budapester Architekten zusammenset-
zen. Angestrebt wird eine Zertifizierung nach BREEAM, WELL und

Access4you. |
Baubeginn: 2022

Fertigstellung: 2024

Nutzflache: ca. 29.000 m2

Investitionsvolumen: k. A.

SORAVIA: PARKSTADT MULHEIM (D)

m it einem zeitgeméaBen Nutzungskonzept schreibt Soravia die
Geschichte der ehemaligen Tengelmann-Zentrale in Miil-
heim an der Ruhr fort. Unter dem neuen Namen Parkstadt Mil-
heim wird das rund 130.000 Quadratmeter groBe Gelande im
Zentrum des Ruhrgebiets zwischen Duisburg und Essen in ein
neues Stadtquartier verwandelt. Das Konzept des Architekturbliros
StudioVlayStreeruwitz und dem Landschaftsplanungsbiiro Plan-
Sinn bildet die Grundlage fiir die Entwicklung des historischen In-
dustrieareals hin zu einem modernen, klimaresilienten und beleb-
ten Stadtteil. Das Augenmerk dabei liegt auf der Bewahrung der
bereits jetzt einzigartigen Campusatmosphdre und auf dem Erhalt
der 27.000 Quadratmeter umfassenden Parkflache inklusive des

historischen Baumbestands. ||
Fertigstellung Bestand: 2022

Fertigstellung Neuentwicklung: 2027

Nettonutzflache Bestand: 65.000 m2

Nettonutzflache Neuentwicklung: 100.000 m2

Projektvolumen: 105 Mio. €
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IMMOBILIEN

STRABAG REAL ESTATE:
DCO LJUBLJANA (SLO)

m as Biiroprojekt DCO befindet sich im sogenannten »Little Man-
hattan« von Ljubljana, direkt an der Dunajska cesta. Banken,
Hotels und viele Biiros haben sich an dieser wichtigen Verbindungs-
straBe angesiedelt und bilden ein aufstrebendes Geschéftsviertel im
Bezirk Bezigrad. Raumhohe Glasfassaden schaffen ein inspirierendes
Arbeitsumfeld, 6ffenbare Fenster sorgen flir optimale Frischluftzirku-
lation und in den obersten Etagen laden Terrassen ein, um sich mit
Kollegen auszutauschen. Flexible Mieteinheiten kdnnen als Einzel-,
Gruppen oder Open-Space-Biiros genutzt und individuell angepasst
werden. Ein innovatives Zutrittskontrollsystem sichert die Biirozugén-
ge und ein DGNB-Gold-Zertifikat bestatigt die Nachhaltigkeit des Ge-
bdudes — wie etwa das effiziente Heiz- und Kihisystem und die Be-

tonkernaktivierung. [ |
Baustart: 2021

Bauende: 2022

Architekten: Protim RzZinik Perc, arhitekti in inzenirji d.o.o.

Investitionsvolumen: kA

S8

WARIMPEX:
MOGILSKA 35 OFFICE KRAKAU (PL)

n m Geschaftsviertel Grzegdrzki der stidpolnischen Stadt Krakau
entwickelt Warimpex mit dem Mogilska 35 Office ein neues Bi-
rogebdude. Das Objekt wird aus sechs Biiroetagen bestehen, im ersten
GeschoB sind Einzelhandels- und Dienstleistungseinheiten unterge-
bracht. Im Biroteil liegt die vermietbare Flache der Raumlichkeiten
ischen 1.200 m2 und 1.900 m2, was den kiinftigen Mietern groBe
xibilitat und effiziente Nutzung ermdglicht. Der architektonische Ent-
, fir den das in Wien gegriindete und international tétige Architek-
0 OP Architekten verantwortlich ist, fligt sich gut in die Umge-

in und zeichnet sich durch den Einsatz hochwertiger Materialien
eine Reihe umweltfreundlicher Losungen soll umgesetzt

iel ist das Erlangen einer BREEAM-Zertifizierung, wie sie
ere Blrogebaude von Warimpex vorliegt. [ |

Q4/2021

2023

OP Architekten
ca. 9.500 m2
:ca. 1.200 me
A

u ’I
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UBM: TIMBER PIONEER (D)

m begehrten Europaviertel entsteht Frankfurts erstes Biirohaus in

Holz-Hybrid-Bauweise. Das achtgeschossige Gebdude bietet
14,100 Quadratmeter Biirofldche und rund 1.000 Quadratmeter Retail-
flache im Erdgeschoss. Der Timber Pioneer ist nicht nur ein Green Buil-
ding, sondern auch ein Smart Office und hélt Mietern alle Optionen offen,
vom Einzelbiiro bis hin zu Open-Space-Konzepten. Es ist geplant, dass
diese Flachen den Mietern im zweiten Quartal 2023 zur Verfligung ste-

hen und mittels eines Forward Sales verduBert werden. [ |
Baubeginn: Q3/2021

Fertigstellung: Q2/2023

Bruttogrundflache: 17600m?2

Investitionsvolumen: kA

Fotos: Strabag, UBM, FAMA
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Fit fur EU-Klimaschutzregeln?

Wenn manche Marktteilnehmer meinen, dass der Klimaschutz im Gebaudesektor
ohnehin schon uberstrapaziert werde... es geht noch besser!

Ein Gastkommentar von Wolfgang Amann, Geschaftsfuhrer des Instituts fir Immobilien, Bauen und Wohnen [IBW

»Die Emissionen
im Sektor Ge-
baude sind zwar
zwischen 2005
und 2012 um ein
volles Drittel ge-
sunken, stagnie-
ren seither aber
auf einem viel zu
hohen Niveau.«

sterreich hat ein paar Erfolgsstorys: Nir-

gends in Europa wird leistbarer griiner Woh-

nungsneubau dhnlich effizient wie bei uns
umgesetzt, Wohnungsgemeinniitzigkeit und Wohn-
bauforderung sei Dank. Wir haben Vorzeigeprojekte
und -unternehmen im Holzbau und bei regenerativen
Heizungssystemen. Kessel- und Fenstertausch laufen
mittlerweile auf Hochtouren. Einige Regelwerke tra-
gen wirklich zur Innovation bei; in Bundes- und Lin-
derrecht.

>> Veraltetes Regelwerk <<

Trotzdem ist die Gesamtperformance eher er-
niichternd: Die Emissionen im Sektor Gebédude sind
zwar zwischen 2005 und 2012 um ein volles Drittel ge-
sunken, stagnieren seither aber auf einem viel zu ho-
hen Niveau. Wir orientieren uns bei den Zielwerten
immer noch an einem Gesetz aus 2011 (KSG). Des-
sen eher entspannte Zielwerte fiir den Geb4udesektor
konnten bis vor Kurzem locker eingehalten werden.
Das wird 2021 mit Sicherheit anders sein. Das zustédn-
dige Ministerium ist mittlerweile mit mehreren lasti-
gen Vertragsverletzungsverfahren konfrontiert.

>>Fitfor 55<<

Nach der Verkiindigung des »Green Deal« wur-
de im Vorjahr das »Fit for 55«-Paket beschlossen, das
eine Reduktion der Klimaemissionen um 55 Prozent
durchsetzen mochte. Mehrere der zwolf Mafinahmen-
vorschlige betreffen Bauen, Wohnen, Immobilien:

B Ab 2026 sollen Gebéude in das EU-Emissions-
handelssystem einbezogen werden. In Verbindung mit
der bereits beschlossenen CO,-Bepreisung soll dies
Heizen mit Ol und Gas verteuern.

B Die Verschirfung der Erneuerbare-Energien-
Richtlinie wird die nationale Gesetzgebung weiter un-
ter Zugzwang setzen, nicht nur mit Férderungen, son-
dernauch mit Ordnungsrecht den Ausstiegaus Ol und
Gas voranzutreiben.

B Die Verschirfung der Lastenteilungsverord-
nung wird zu deutlich verschérften Zielvorgaben der
Emissionseinsparung fithren.

B Mit der verschirften Energieeffizienzrichtlinie
wird es schliefilich schwieriger werden, das schon lan-
ger bestehende Sanierungsziel von drei Prozent bei 6f-
fentlichen Gebduden grofirdumig zu umfahren.

Es gibt einiges zu tun! |

Report ‘ \lerlag

agazine | Biicher | Publishing | New Media

www.report.at
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FISCHER

Neuzugang in
der DuoLine-
Familie

Der Befestigungsspezi-

alist fischer bringt den
Langschaftdiibel DuoX-
pand auf den Markt und
verspricht eine neue Intelli-
genz beim Verankern.

it dem neuen Langschaft-

dibel DuoXpand erweitert
fischer die DuoLine. Seine
durchdachte Kombination aus
Material und Design garantiert
einen besonders festen Biss in
allen Verankerungsgrtinden.

Die spezielle Lamellengeome-
trie sorgt flr ein materialscho-
nendes Verspreizen im jeweiligen
Baustoff. In Vollbaustoffen
gewdahrleistet das intelligen-
te Design eine gleichméaBige
Lastenverteilung. Im Lochstein-
mauerwerk spreizen die Lamellen
am Steinsteg und bilden einen
Hinterschnitt in den Kammern.
Brliche werden dank der mate-
rialschonenden Krafteinleitung
auch in pordsen Baustoffen ver-
mieden und randnahe Veranke-
rungen gelingen problemlos. Der
graue Grundkorper aus hoch-
wertigem Nylon bietet starken
Halt, wéhrend die rote Material-
komponente flir Flexibilitat und
optimales Aufspreizen sorgt.

Die Européische Technische
Bewertung (ETA) fiir die Mehr-
fachbefestigung von nichttragen-
den Systemen bescheinigt den
sicheren Halt in allen Baustoff-

klassen. [ |

Mitglied Nummer fiinf in der fischer
DuoLine Familie: Der fischer DuoX-
pand ist ein intelligenter Diibel mit
innovativer Materialkombination.

02 - 2022 WWW.REPORT.AT

Erste CO:.
nheutrale Ziegel

Die Inbetriebnahme einer neuen CO,-neutralen Pro-
duktionslinie von Ziegelriemchen in einem Elektrobrenn-
ofen am Standort Kortemark in Belgien ist ein weiterer
Meilenstein in der Nachhaltigkeitsstrategie der Wiener-
berger-Gruppe.

den neue, fortschrittliche Technologien eingesetzt, um
den Materialverbrauch in der Produktion zu reduzieren,
die Kreislaufe und Transportwege in der Bauwirtschaft weiter zu
schlieBen und dabei gleichzeitig CO,-Emissionen zu senken. Wie-
nerberger setzt hier auf eine neue innovative Formtechnik. Bisher
wurden Ziegelriemchen durch Sdgen von Ziegeln hergestellt, wo-
bei zwangslédufig Restabfélle anfielen. Die neue Formtechnik ist
einzigartig und fiihrt zu handgeformten Ziegelriemchen mit hoher
MaB- und Formstabilitdit. Dadurch werden Formabweichungen
vermieden und die Ziegel ideal einsetzbar fiir die Fertighausin-
dustrie. Bei der von Wienerberger entwickelten Lésung werden
sowohl der Trockner als auch der Brennofen vollelektrisch betrie-
ben. Die Stromversorgung erfolgt iiber eine Photovoltaik-Anlage
am Standort, die 25 Prozent der bendétigten Energie liefert und mit
100 Prozent Okostrom ergénzt wird. Auf fossile Energie kann da-
her génzlich verzichtet werden
Zudem hat Wienerberger auch die Verpackung der Ziegelriem-
chen iiberdacht und eine effiziente Kreislaufverpackung entwi-
ckelt. Ab 2023, so das Ziel der Wienerberger, werden alle neu-
en Produkte zu 100 Prozent recycelbar oder wiederverwendbar
sein. [ ]

E iir die C0,-neutrale Produktion der Ziegelriemchen wer-

XELLA

Multipor wird
klimaneutral

Xella verpflichtet sich

zur CO,-Reduktion um

30 Prozent bis zum Jahr
2030. Durch die Reduktion
bzw. Kompensation der
CO,-Emissionen wird die
Dammstoffmarke Multipor
zur ersten klimaneutralen
Marke der Gruppe.

Die Klimaneutralitit gelingt
zum einen, indem der Car-

bon-Footprint von Multipor durch
verschiedene EinzelmaBnahmen
reduziert wird, wie z. B. durch die
Installation von Sonnenkollek-
toren auf den eigenen Anlagen.
Zum anderen werden die aktuell
bei Produktion, Rohstoffverar-
beitung, Verpackung, Logistik
und Entsorgung entstehenden
CO,-Emissionen in Zusammen-
arbeit mit dem renommierten
Anbieter ClimatePartner (iber

Multipor wird zur ersten klimaneut-
ralen Marke von Xella.

den Erwerb von CO,-Zertifikaten
freiwillig ausgeglichen. Die Xella
Gruppe hat dafiir zwei zertifizierte
Klimaschutzprojekte in Europa
ausgewanlt, die einen wichti-

gen Beitrag zur Bekdmpfung

der Erderwdrmung leisten. Das
eine befindet sich in Lichtenau
(Deutschland), wo die Wiederver-
n&ssung und Renaturierung von
Mooren, die wesentliche Mengen
GO0, speichern konnen, unter-
stlitzt wird. Das andere ist der
Windpark Saint Nikola im Nord-
osten Bulgariens, der Energie aus
Wind ohne den Einsatz fossiler
Brennstoffe erzeugt. |

Fotos: Mapei, Xella, Wienerberger Belgium
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Expansion nach Deutschland

Das 6sterreichische Unternehmen Digando bietet seinen digitalen Echtzeit-
Service jetzt flaichendeckend in Nordrhein-Westfalen und Siiddeutschland an.

Alexander Hoss, Geschaftsfiinrer Digando, besiegelt mit Thorsten Warner, Geschéftsfiinrer Anton Kreitz & W.H.
Ostermann, und Harun Kazoglu, Vertriebsbereichsleiter Baugerat-Baumaschinen Hans Warner, die Kooperation

(v.l.n.r.).

ereits iiber 8.000 Bagger, Arbeitsbiithnen, Ver-

dichter, Anhénger, Siebanlagen und mehr ste-
hen auf dem digitalen Marktplatz Digando bei iiber
40 Mietstationen in Osterreich rund um die Uhr
zur Miete bereit. Im November des letzten Jahres
expandierte das Unternehmen nun nach Deutsch-
land. »Mit Anton Kreitz & W.H. Ostermann, Hans
Warner und Kuhn Baumaschinen konnten wir
drei Vermieter mit insgesamt 13 Mietstationen in
Nordrhein-Westfalen und Stiddeutschland gewin-
nen. Die Vermieter mochten den Kunden einen di-
gitalen Mehrwert bieten. Mit Anton Kreitz & W.H.
Ostermann, Hans Warner und Kuhn Baumaschi-
nen ist der erste erfolgreiche Schritt in Deutsch-

Crane Planner 2.0

Die neue Version des Liebherr Crane Planner umfasst mehrere
Liebherr-Mobilkrane sowie samtliche Liebherr-Raupenkrane bis 300
Tonnen Tragkraft und Hydroseilbagger. Die Software erméglicht die
einfache und gleichzeitig professionelle Planung von unterschied-

lichsten Kraneinsatzen.

land getan. Weitere Bundeslidnder folgen bereits im
ersten Quartal dieses Jahres, freut sich Alexander
Hoss, Geschaftsfithrer bei Digando.

Mittels intelligenter Schnittstellen zu den
Vermietern ist die Verfiigbarkeit der Maschinen
auf dem digitalen Marktplatz immer aktuell. Der
Mieter fithrt die Buchung in kiirzester Zeit online
verbindlich durch, rund um die Uhr und ortsun-
abhéngig. Bei Mietbeginn kann die Maschine
an der gewdhlten Mietstation abgeholt werden.
Wahlweise wird sie auch geliefert. Digando ist der
einzige Anbieter in Deutschland und Osterreich,
der eine Echtzeit- Abfrage vollig automatisiert er-
moglich |

____FIRMENNEWS i <

MAPEI

Neue Losung fiir
feuchte zemen-
tare Untergriin-
de

Mit der neuen einkom-

ponentigen, schnell
trocknenden Dispersions-
grundierung Mapeproof
Primer sind zementére
Untergriinde mit erhéhter
Restfeuchte im Handum-
drehen abgesperrt.

Mapeproof Primer ist sicher,
schnell, wirtschaftlich,

verarbeitungsfreundlich und
nachhaltig. Bereits in zwei
Auftrdgen wird ein Schutz gegen
Restfeuchte geboten und die
kurze Trocknung reduziert War-
tezeiten und ermdglicht ziigiges
Weiterarbeiten. Die Farbung des
Produktes garantiert eine leichte
Auftragserkennung zur sicheren
Vermeidung von Fehlstellen.
AuBerdem kann die Grundie-
rung direkt aus dem Gebinde
heraus verwendet werden. Im
Vergleich zu Epoxidharzproduk-
ten werden bei der Anwendung
von Mapeproof Primer bis zu 62
Prozent CO, eingespart, was die
Dispersionsgrundierung zu einer
optimalen Alternative macht. W

61

er Crane Planner 2.0 von Liebherr hilft

den Anwendern, bereits im Vorfeld
Loésungen und Arbeitsablaufe fiir ihre Hub-
aufgaben zu finden. Damit kénnen kompli-
zierte Schwerlasthiibe mit Raupenkranen,
aber auch vermeintlich schnelle und einfa-
che Taxihiibe von Mobilkranen sicher um-
gesetzt werden. Das Tool kombiniert eine
interaktive 3D-Visualisierung der Maschi-
nen, der Lasten und Umgebungsobjekte
mit Bemaflungen, einem Positionierungs-
tool und Google-Maps-Karten - ohne teu-
re CAD-Programme oder Hochleistungs-
rechner. Die Ergebnisse der Planung kon-

nen in Form eines Reports exportiert und
dem Auftraggeber tibermittelt werden. So
konnen auch kleinere Kranbetreiber an
groflen Ausschreibungen teilnehmen.

Die Kombination einer attraktiven,
dreidimensionalen Benutzeroberfldche mit
den exakten Maschinendaten der Lastmo-
mentbegrenzung aus der LICCON-Kran-
steuerung ist einzigartig. Die im Crane PI-
anner 2.0 angezeigten Daten werden von
der gleichen Berechnungslogik ermittelt
wie die Livedaten der realen Mobil- und
Raupenkrane. Gleichzeitig werden wich-
tige Kennzahlen wie Bodendriicke, Stiitz-

Mit dem neuen Distanztool lassen sich Objekte
zentimetergenau zueinander positionieren.

driicke, Traglasten und Schwerpunkte er-
mittelt. Mit jeder Anderung der Konfigu-
ration, Last oder Geometrie wird eine neue
Berechnung ausgefiihrt. |

WWW.REPORT.AT 02~ 2022
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Gute Schalldammung lohnt sich

Gerausche aus anderen Wohnungen sind oft Zundstoff fur Zwistigkeiten in der
Nachbarschaft. Mitunter kann dies zu langwierigen und teuren Auseinandersetzun-
gen vor den Gerichten fuhren. Ein kiurzlich vom Obersten Gerichtshof entschiedener
Fall zeigt sehr eindrucksvoll den Spielraum auf, den eine Schalldammung verschaf-

62

fen kann.

Ein Kommentar von Dr. Marcus Bachmayr-Heyda und Dr. Peter N. Csoklich

Dr. Marcus Bachmayr-
Heyda ist Rechtsanwalt
und Partner bei Hule
Bachmayr-Heyda Nord-
berg.

V|

Dr. Peter N. Csoklich ist
Rechtsanwalt bei Hule
Bachmayr-Heyda Nord-
berg.

02 - 2022 WWW.REPORT.AT

ndem angesprochenen Verfahren ging

es um zwei Pianistinnen, die in einer ausge-

bauten Dachgeschofiwohnung tagsiiber je-
weils bis zu sechs Stunden Klavier spielen. Der darun-
ter lebende Nachbar fithlte sich gestort und klagte die
Musikerfamilie auf Unterlassung des iiber 1,5 Stun-
den am Tag hinausgehenden Klavierspiels.

Ein im Verfahren eingeholtes Sachverstindigen-
gutachten ergab nach genauen Schallpegelmessun-
gen unter Beriicksichtigung der einschlagigen OAL-
Richtlinien und ONORMEN, dass der Dauerschall-
pegel im Schlafzimmer des Nachbarn tagsiiber bei
geschlossenem Fenster bei rund 20 dB liegt. Spielen
die Pianistinnen leise Klavierstiicke, dann wird die-
ser Dauerschallpegel bei geschlossenem Fenster um
ca. 5 dB tiberschritten. Laut gespielte Klavierstiicke
fithren demgegeniiber zu einer Uberschreitung des
Dauerschallpegels um 10 bis 13 dB, wobei das Offnen
des Fliigels zu einer Pegelerhohung von ca. 1 dB fiihrt.
In weiterer Folge fithrte der Sachverstidndige eine tiber
den Tag verteilte Mittelung des Dauerschallpegels
durch. Diese Mittelung ergab, dass sich der Dauer-
schallpegel in der Wohnung des Nachbarn nicht um
mehr als 10 dB erhohen wiirde, wenn die Pianistin-
nen pro Tag 364 Minuten bei offenem Fliigel und ge-
schlossenem Fenster laut Klavier spielen.

Davon ausgehend gelangten das Landesgericht
fir ZRS Wien und der Oberste Gerichtshof zu dem
Ergebnis, dass die Pianistinnen téglich bis zu sechs
Stunden Klavier spielen diirfen, dies allerdings auf3er-
halb tiblicher Ruhezeiten (werktags zwischen 08:00
Uhr bis 12:00 Uhr sowie 14:00 Uhr bis 20:00 Uhr so-
wie samstags, sonn- und feiertags zwischen 10:00 Uhr
und 12:00 Uhr sowie 14:00 Uhr und 18:00 Uhr).

>> Ausgezeichnete DAmmung <<

Dieses Ergebnis ist insofern bemerkenswert, als
nach bislang herrschender Auffassung Klavierspiel
nur im Ausmafd von ein bis zwei Stunden fiir zulés-
sig erachtet wurde. Dass der Oberste Gerichtshof so
viel Verstdndnis fiir die Pianistinnen zeigte, ist aber
keineswegs erstaunlich. Halt man sich die Ergebnisse

Eine gute Schallddmmung hilft, Streitigkeiten mit Nach-
barn zu vermeiden.

des Sachverstandigengutachtens vor Augen, dann er-
kennt man, dass die lokalen Verhaltnisse vor Ort von
einer ausgezeichneten Schalldimmung gekennzeich-
net waren. Die Spitzen(beurteilungs-)pegel betrugen
bei laut gespielten Klavierstiicken und geoffnetem
Fliigel in der unteren Wohnung lediglich 33 dB. Wir
sprechen hier also im »schlimmsten Fall« von einer
Lautstdrke, die zwischen Fliistern bzw. einem ruhi-
gen Garten und dem Geréduschpegel einer Bibliothek
angesiedelt ist.

Tatséchlich hatten die Pianistinnen keine Kosten
und Miihe gescheut, um eine exzellente Schallddm-
mung zu erzielen. Im Boden befand sich eine Stahlbe-
tondecke. Auf dem Boden lag ein Teppich. Uber dem
Teppich lagen elastische Auflagen. Auf die elastischen
Auflagen waren schallentkoppelnde Klangschalen
gestellt, in denen schlieSlich die Klavierfiile ruhten.
Dariiber hinaus waren an den Wanden Akustikplat-
ten angebracht. All dies fithrte zu einer deutlichen
und messbaren Schallreduktion in der Nachbarwoh-
nung. Die Investitionen haben sich gelohnt, die Pia-
nistinnen diirfen nun tiglich sechs Stunden Klavier
spielen. [ |

Fotos: iStock Hule Bachmayr-Heyda Nordberg



Gewinneriinnen

gesucht _

cAWARD

Sie haben viel Zeit und Energie in Ihr Produkt,
lhre Dienstleistung oder in ein Kundenprojekt
gesteckt? Nutzen Sie den »eAward 2022«, um
den Mehrwert fiir Inre Zielgruppen einer breiten
Offentlichkeit vorzustellen!

Der »eAward« zeichnet Projekte mit IT-Bezug Bm_mm
aus und wird fiir den Raum DACH verliehen. | | |
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Hier sehen Sie unseren
flussigen PU-Rohstoff
einmal in einem kinst-
lerischen Licht. Daraus
machen wir Hochleis-
tungs-Démmstoffe, die

helfen, jede Menge CO,

einzusparen. Mehr unter:

kunstdesddmmens.at

%

STEINBACHER

» Dédmmt besser. Denkt weiter.«
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